План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Вступ. Економічна суть і особливості організації підприємництва
Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: зразки документів 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012, с.5-9
Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, с. 137-141
Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008, с. 3-13

Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, с. 18-22

Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Хто такий підприємець?
2. Що таке підприємство?

3. Які є форми власності?
 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань
Вступ. Економічна суть і особливості організації підприємництва
Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)
Студент повинен знати:
1.Суть поняття підприємництво

2. Основні види підприємництва

3. Принципи підприємництва
4. законодавча база хдійснення підпиємницької діяльності

5. План заняття

1. Суть, предмет та мета вивчення курсу

2. Об’єктивні основи розвитку підприємництва в ринковій економіці

3. Економічна свобода, її сутність і роль у розвитку підприємництва
6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

1. Розкрийте суть, предмет і мету вивчення курсу 
2. Розкрийте суть підприємництва 
3. Яка роль основ підприємництва в економічній теорії, господарській практиці?
4. Розкрийте суть стратегії і тактики підприємництва 
5. Розкрийте суть економічної свободи 
· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 
Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Правові основи підприємництва 

Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з правових основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012
Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009
Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2009
Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012
Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Суть підприємництва

2. Підприємництво як особливий вид діяльності

3. Суб’єкти підприємницької діяльності

4. Роль і значення підприємницької діяльності в економіці

5. Підприємництво, як стиль і тип господарської поведінки

 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Правові основи підприємництва 
Поглибити знання студентів про правові основи підприємництва
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1. Правові основи підприємництва
2. Принципи підприємництва

3. Обмеження підприємницької діяльності

4. Права, обов’язки та відповідальність суб’єктів підприємницької діяльності

5. План заняття

1. Загальні умови створення підприємства 
2. Статутний фонд підприємства, порядок його утворення 
3. Державна реєстрація і статут підприємства 

4. Відповідальність суб'єктів підприємництва. Припинення підприємницької діяльності 

6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

1. Розкрийте суть загальних умов створення підприємства 
2. Що таке статутний фонд підприємства?
3. Розкрийте суть і основні розділи статуту 
4. Назвіть порядок реєстрації підприємства 

5.Назвіть причини, за яких припиняється підприємницька діяльність 
· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Самостійно опрацювати (законспектувати) питання «Державна підтримка і державне регулювання підприємництва»
Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Організаційні форми підприємницької діяльності
Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012, 
Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 
Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008,
Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 
Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Що таке підприємство?

2. Які є основні види підприємництва?

3. На основі яких принципів здійснюється підприємництво?

4. Яка законодавча база здійснення підприємництва?

 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Організаційні форми підприємницької діяльності
Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1. Яуі основні ознаки бізнесу
2. Які існують організаційні форми виробничого підприємництва

3. Види підприємств

4. Типи підприємств

5. План заняття

1. Ознаки бізнесу

2. Організаційні форми  виробничого підприємництва

3. Підприємство і власність

4. Організаційні типи підприємств

6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

1. Визначення прибутку і шляхи його збільшення 
2. Принципи, на основі яких здійснюється підприємницька діяльність в Україні 3. Об'єднання, які можуть створювати підприємства в Україні, їх суть і відмінності 
4. Переваги і недоліки власного діла в порівнянні з іншими формами підприємництва 
5. Дайте визначення суті підприємства і підприємництва 
6. Суб'єкти підприємництва в Україні 
7. Комерційний розрахунок. Його суть і роль у здійсненні підприємницької діяльності 
· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Фінансово-кредитне забезпечення підприємства
Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012,
Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 
Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008,
Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 
Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Які ознаки бізнесу?
2. Які є організаційні форми виробничого підприємництва?

3. Як форма власності впливає на підприємництво?

4. Які організаційні типи підприємств ви знаєте?
 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Фінансово-кредитне забезпечення підприємства
Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1.Що собою являє інфраструктура бізнесу?
2. Які є види кредитів?

3. Суть поняття лізинг

4. Суть поняття податки. Види податків

5. План заняття

1.  Основні види фінансування підприємницької діяльності.

2. Види кредитів. Кредитно-фінансові установи.

3. Лізинг як форма фінансування.

4. Фондова біржа.

5. Податкова система. Функції та види податків.

6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Технологія створення власної справи
Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: зразки документів 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012, 
Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 
Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008,
Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 
Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Хто такий підприємець?

2. Що таке підприємство?

3. На основі яких принципів здійснюється підприємництво?

4. Яка законодавча база здійснення підприємництва?

     3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Технологія створення власної справи
Поглибити знання студентів про суть і особливості організації    підприємництва та технологію створення власної справи
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1. Основні етапи створення власної справи.

2. Правову бауа підприємництва.

3. Зміст засновницьких документів та їх підготовка.

4. Як формується початковий  підприємницький капітал.

5. Як здійснюєтся державна реєстрація підприємницької діяльності.

5. План заняття

1. Етапи створення власної справи.

2. Правова база підприємництва.

3. Зміст засновницьких документів та їх підготовка.

4. Формування початкового підприємницького капіталу.

5. Державна реєстрація підприємницької діяльності.

6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :  Планування в ринкових умовах господарювання. Бізнес-план

 Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН:  
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012, 

Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 

Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008, 

Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 

Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Основні етапи створення власної справи.

2. Правова  база підприємництва.

3. Зміст засновницьких документів та їх підготовка.

4. Як формується початковий  підприємницький капітал.

5. Як здійснюєтся державна реєстрація підприємницької діяльності.

 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Планування в ринкових умовах господарювання. Бізнес-план

Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва, планування в ринкових умовах господарювання. Бізнес-планування
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1.Суть поняття підприємництво

2. Основні види підприємництва

3. Принципи підприємництва

4. законодавча база хдійснення підпиємницької діяльності

5. План заняття

1. Конкуренція як засіб реалізації підприємництва, її вплив на підприємницьку діяльність 

2. Бізнес-план як інструмент підприємницької діяльності 

3. Показники інтенсифікації і підвищення ефективності підприємницької діяльності 

6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

Тема: Заснування та реєстрація підприємства
Методичні вказівки
В результаті вивчення цієї теми студент повинен засвоїти зміст засновчих документів, засвоїти порядок реєстрації нового підприємства в усіх державних установах у відповідності до діючого законодавства, уміти самостійно сформувати увесь пакет документів, необхідний для створення підприємства. Але підприємницькою діяльністю можливо займатися і у рамках діючого підприємства. Тому студенти повинні знати і особливості дій під час придбання підприємства, фактори, що націлені на поширення діючого підприємства, а також суть та особливості злиття та поглинання. 
Мета заняття:

1. Розглянути загальні етапи створення підприємства в Україні.
     2. На прикладі конкретної ситуації описання реально діючого та збанкрутілого малого підприємства дати аналіз помилок, зроблених підприємцем, переконатися у тому, що людина, що вирішила створити власне діло повинна не тільки його юридично оформити, та й вміти управляти їм, знати технологію виробництва, обладнання, визначити потрібні ресурси, найти постачальників, організувати процес виробництва та збуту продукції, правильно визначити цінову політику. 
І. Розглянути загальні етапи створення підприємства: 
1 етап - рішення про відкриття малого підприємства; 
2 етап - збори засновників; 
3 етап - підготовка засновницьких документів; 
4 етап - підготовча робота; 
5 етап - підготовка додаткових документів, як що необхідно; 
6 етап - нотаріальне підтвердження документів; 
7 етап - банківські процедури; 
8 етап - реєстраційні установи райвиконкому;
     9 етап - реєстрація; 
10 етап - податкова інспекція; 
11 етап - реєстрація у фондах; 
12 етап - відкриття рахунку у банку; 
13 етап - РОВС; 
14 етап - виготовлення печаток та штампів; 
15 етап - ліцензування; 
16 етап - початок праці. 
ІІ.Ситуація "Створення та крах малого підприємства" Група поділяється на дві команди, кожна знайомиться з виробничою ситуацією й готовить відповіді на питання. Потім відбувається обміркування результатів. Описання ситуації та питання. Розглянути відповіді на наведенні питання та проаналізувати помилки підприємців у наведеній ситуації.  
План заняття № 3
Вид заняття:   практичне    

Тема :   Складання бізнес-плану
Мета заняття: Оволодіти практичними навичками зі складання та оформлення бізнес-плану

Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: зразки бізнес-планів

Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012, 

Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 

Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008, 

Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 

Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Суть бізнес-плану
2. Зміст бізнес-плану

3. Структура бізнес-плану

4. Порядок розробки бізнес-плану

3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань         
Складання та оформленнябізнес-плану.

Закріплення теоретичних знань і набуття практичних навичок зі  складання та оформленнябізнс-плану.

4. Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

1. Що таке бізнс-план?
2. Назвіть основні розділи бізнес-плану
3. Порядок розробки бізнес-плану
   5. Вступний інструктаж 
Формування вмінь і навичок, які студенти повинні набути під час виконання практичної роботи:
· навчитись правильно складати та оформляти бізнес-план
1. Виконання практичної роботи за даними інструкційної картки

2. Поточний контроль виконання роботи

  Бесіда, пояснення, відповіді на питання, вирішення проблемних           ситуацій,обговорення поточних проблем при виконанні завдань

3. Інструктаж заключний 

Оформлення звіту по виконаній практичній роботі

4. Підведення підсумків заняття та оцінка виконаної роботи

Захист виконаної практичної роботи у вигляді усного опитування

  10. Видача домашнього завдання для самостійної роботи студентів

Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Загальна характеристика  міжнародного бізнесу 
Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012, 

Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 

Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008,

Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 

Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Хто такий підприємець?

2. Що таке підприємство?

3. Які є форми власності?

4. Що таке міжнародні економічні відносини?
 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Загальна характеристика  міжнародного бізнесу 
Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва та загальну характеристику  міжнародного бізнесу 
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1.Суть поняття міжнародний бізнес

2. Основні суб’єкти міжнародного бізнесу

3. Основні риси міжнародного бізнесу

4. Основні форми  міжнародного бізнесу

5. Середовище міжнародного бізнесу

5. План заняття

1. Цілі та основні риси міжнародного бізнесу 
2. Основні форми міжнародного бізнесу 
3. Середовище міжнародного бізнесу 
6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

Тема: Договірні  взаємовідносини і партнерські зв’язки у підприємництві

Методичні вказівки:
Після вивчення матеріалу студенти повинні засвоїти основні теоретичні поняття про підприємницькі угоди та договори. Окрему увагу треба приділи укладанню різних видів договорів, а також підготовці до укладання договору. 
Мета заняття:
 1. Розглянути основні теоретичні поняття за темою заняття. 
 2. Засвоїти теоретичні знання з практики укладання угод та укладання договорів. 
3. Розглянути процедуру укладання договору, умови поставок, складові частини договору та базові умови поставок. 
Хід роботи:
І.Основні терміни: 
Угода, Підприємницька угода, Результативність, угоди, Договір, Підприємницький договір, Договірне право, Засновчий договір, Підприємницький договір, Господарчій договір, Умови поставки, Ціни сіф, фоб, каф, фас Оферта 
ІІ.Питання до розгляду 
1. Розкрити суть поняття угода. 
2. Скільки сторін можуть укладати угоду?
     3. У чому полягає різниця між угодою та передачею товару (майна)? 
4. Яку угоду називають вигідною та навпаки? 
5. Комерційна результативність угоди. 
6. Розкрити суть поняття "договірне право". 
7. Яких різновидів бувають договори? 
8. Розкрити суть оферти. 
9. Перелічити особливості імпресарського контракту. 
10.Загальні умови договору. 
ІІІ.Контрольні питання 
1. Які існують форми партнерських зв'язків? 
2. Перелічити різновиди підприємницьких договорів. 
3. Як визначають результативність угоди? 
4. Що таке підприємницький договір? 
5. Що відображається у загальній частині договору? 
6. З яких частин складається договір? 
7. Перелічити Загальні умови договору. 
8. У чому полягає різниця між твердою та вільною офертою? 
9. Назвати основні типи договорів. 
10.Як визначаються ціни у договорі? 
План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Підприємницький успіх і культура бізнесу
Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012, 
Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 
Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008
Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 
Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1.Розкрийте суть поняття міжнародний бізнес

2.Назвіть основні суб’єкти міжнародного бізнесу

3. Назвіть основні риси міжнародного бізнесу

4.Назвіть основні форми  міжнародного бізнесу

5. Середовище міжнародного бізнесу

 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Підприємницький успіх і культура бізнесу 

Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва та підприємницький успіх і культуру бізнесу
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1.Що таке професійна культура бізнесу?
2. Що таке етика, етична поведінка, етичний кодекс?

3. Які етичні критерії притаманні цивільному піприємництву?

4. Які причини неетичної діяльності?

5. Як організувати і провести ділові переговори?

5. План заняття

1. Характеристика професійної культури бізнесу та підприємницького успіху

2. Етика підприємництва

3. Культура підприємницької діяльності

4. Складові підприємницької етики

6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Договірні взаємовідносини і партнерські зв'язки у підприємництві
Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012, 
Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 
Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008,
Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 
Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1.Що таке професійна культура бізнесу?

2. Що таке етика, етична поведінка, етичний кодекс?

3. Які етичні критерії притаманні цивільному піприємництву?

4. Які причини неетичної діяльності?

5. Як організувати і провести ділові переговори?
 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Договірні взаємовідносини і партнерські зв'язки у підприємництві
Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва та договірні взаємовідносини і партнерські зв'язки у підприємництві
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1.Суть поняття договір
2. Основні види договорів
3. Сутність партнерських  зв’язків
4. Як укладають договір
5. План заняття

1.Сутність і значення партнерських зв'язків.

2.Регулювання правовідносин у сфері підприємницька діяльність.

3.Загальна характеристика підприємницьких договорів.

4.Типовий зміст, специфічні і загальні умови договору.

5.Порядок укладання договорів

6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Маркетинг як один з найважливіших напрямів господарської діялності підприємництва в умовах ринку
Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012
Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 
Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008,
Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 
Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Що таке господарська діяльність?
2. Що таке виробництво, обмін, розподіл, споживання?

3. Що таке виробничі відносини?
4. Що таке ринок?

5. Що таке гроші?
 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Маркетинг як один з найважливіших напрямів господарської діялності підприємництва в умовах ринку
Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва та маркетингу як одного з найважливіших напрямів господарської діялності підприємництва в умовах ринку
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1. Що таке маркетинг  та його роль у ринковій економіці

2. Принципи та функції маркетингу

3. Сутність і розвиток маркетингової діяльності

4. Зміст маркетингової діяльності

5. Нормативно-законодавчу базу, що регламентує маркетингову діяльність в Україні

5. План заняття

1. Поняття маркетингу та його роль у ринковій економіці

2. Принципи та функції маркетингу

3. Сутність і розвиток маркетингової діяльності

4. Зміст маркетингової діяльності

5. Нормативно-законодавча база, що регламентує маркетингову діяльність в Україні

6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Товар у маркетинговій діяльності
Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012

Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 

Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008,

Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 

Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Поняття маркетингу та його роль у ринковій економіці

2. Принципи та функції маркетингу

3. Сутність і розвиток маркетингової діяльності

4. Зміст маркетингової діяльності

5. Нормативно-законодавча база, що регламентує маркетингову діяльність в Україні

 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Товар у маркетинговій діяльності 

Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва та товару у маркетинговій діяльності
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1. Що таке товар?
2. Властивості товару 

3.Використання марочних назв

4. Упаковки товару

5. Маркування товару

6. Які надаються супутні послуги

5. План заняття

1. Поняття товару у маркетингу

2. Властивості товару 

3.Використання марочних назв

4. Упаковка товару

5. Маркування товару

6. Супутні послуги

6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

План заняття
Вид заняття:          лекція 
Тема :   Комплекс маркетингових комунікацій

Мета заняття: Набуття, формування та систематизація теоретичних знань з основ підприємництва
Методи: розповідь, бесіда, пояснення

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: 
Література (основна та додаткова):

Ільчук М. М. Основи підпиємницької діяльності та агробізнесу, К.:Вища школа, 2012

Ватаманюк З. Економіка.-К.:Либідь,2009, 

Ніколенко Ю.В. Основи економічної теорії.К.: Либідь,2008,

Основи агробізнесу і підприємництва. НМЦ., 2012, 

Структура заняття
                                                                                                           Відведений час

1. Організаційна частина

Перевірка готовності студентів та аудиторії до заняття.

Перевірка присутності студентів на занятті.

Відповіді на запитання студентів.

2. Актуалізація опорних знань

1. Що таке товар?
2. Властивості товару 

3.Використання марочних назв

4. Упаковки товару

5. Маркування товару

6. Які надаються супутні послуги

 3. Повідомлення теми, формування мети та основних завдань

Комплекс маркетингових комунікацій 

Поглибити знання студентів про суть і особливості організації підприємництва та комплексу маркетингових комунікацій
4.Мотивація навчальної діяльності (питання, задачі, проблемні ситуації тощо)

Студент повинен знати:

1. Комплекс маркетингових комунікацій на підприємстві 
2. Суть, зміст, функції та види реклами
3. Паблік рилейшнз та пропаганда 
4. Персональний продаж та прямий маркетинг
5. План заняття

1. Комплекс маркетингових комунікацій на підприємстві 
2. Реклама суть, зміст, функції та види 
3. Паблік рилейшнз та пропаганда 
4. Персональний продаж та прямий маркетинг
6. Підведення підсумків

· узагалнення матеріалу

· видача домашнього завдання та завдання для самостійної роботи студентів
Підготувати відповіді на запитання даної теми. 

Викладач ___________________Роїк Н.П.

