План заняття № 1
Навчальна дисципліна:              “Політекономія ”
Вид заняття:                                           лекція

Тема: Предмет і методи економічної теорії.

Мета: Набуття, формування і систематизація теоретичних знань.
Методи: Пояснення, бесіда, розповідь.
Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: роздатковий матеріал, таблиці, підручники, презентації.
Література (основна та додаткова) :
1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.
3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

Структура заняття

1.Організаційна частина

Перевірка присутності студентів на занятті.
Відповіді на запитання студентів.
2. Актуалізація опорних знань 

- що таке економіка, що вона вивчає;
- з якими дисциплінами пов’язана;

- які методи використовуються при дослідженні економічних явищ.
3. Повідомлення теми, формулювання мети та основних завдань

Предме і, методи економічної теорії.
4. Мотивація навчальної діяльності

Студент повинен знати:

- суть економічної теорії,
- функції економічної теорії,

- методи економічної теорії,

- економічні закони і категорії,

- етапи розвитку економічної теорії як науки.
5. План заняття:
1. Виникнення економічної думки і її розвиток.

2. Предмет економічної теорії та методи пізнання економічних процесів. Функції економічної науки.

3. Економічні категорії та закони.

4.Сучасна економічна теорія. Метод економічної теорії(самост.вивч.)
6. Підведення підсумків заняття:
- суть економічної теорії, її функції, методи, закони і категорії.
Викладач:  Роїк Н.П.
Предмет    “Економічна теорія”
Методичні вказівки до самостійного вивчення

матеріалу теми:
Сучасна економічна теорія. Методи економічної теорії.
Опорні знання: суть економічної теорії, її функції, методи, закони і категорії.
Дидактична мета:  Залучити до самостійного вивчення основних напрямків і шкіл світової економічної думки.
План вивчення: 
1. Сучасна економічна теорія.
2. Методи економічної теорії.
Рекомендована література:

1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

Питання для самоконтролю:
1. Етапи розвитку сучасної економічної думки.
2. Основні методи економічної теорії.
Завдання, яке необхідно виконати на основі вивченого матеріалу:

Підготувати тези-відповіді на питання теми.
Викладач:        Роїк Н.П.
Тема 1. Предмет і метод економічної теорії.
План
1. Виникнення економічної думки і її розвиток.

2.Предмет економічної теорії та методи пізнання економічних процесів. Функції економічної науки.
3. Економічні категорії та закони.
4. Сучасна економічна теорія. Методи економічної теорії.(самост.вивч.)
1. Виникнення та основні етапи її розвитку

Виникнення політекономії. Економічна думка зародилася ще в стародавньому світі. Це була сума поглядів про господарські явища, рушійні сили економічної діяльності людей. Істотного розвитку вона досягла в епоху рабовласництва. Про це дізнаємося з праць Ксенофонта і Арістотеля.
Ксенофонт (430 – 450 рр. до н. е.) – давньогрецький письменник, історик. Він уперше застосував термін «економія», назвавши так свій твір, де у формі діалога розглядається «розумні правила» ведення домашнього господарства і землеробства.

Аристотель (384 – 332 рр. до н. е.) – давньогрецький філософ і вчений. Вперше пов’язав економіку з виробництвом, розглядаючи її як господарську діяльність, пов’язану з виробництвом необхідних для життя матеріальних благ.

Вперше застосував термін «економіка», який поєднує два слова грецького походження «ойкос» - будинок, господарство і «номос» - закон.

Могутнім поштовхом до формування економічної науки стало становлення в усіх структурах суспільного життя каталістичних відносин, коли бурхливими темпами почали розвиватися  продуктивні сили, стали формуватися ринок, обмін, торгівля. З’явилася потреба в дослідженні всіх цих явищ, вивченні закономірностей функціонування економіки в цілому. В цей час відбувається становлення економічної теорії як науки під назвою «політична економія».
Автором терміну «політична економія» є Антуан Монкретьєн (1575- 1621 рр.) – французький економіст. Цей термін був застосований в 1615р. в «Трактаті політичної економії». Назва терміну походить від грецьких слів «політикос» - суспільний, державний і «ойкономія» - управління, домашнє господарство.  

2. Предмет економічної теорії та методи пізнання економічних процесів.
Предмет економічної теорії. Предмет цієї науки тісно пов'язаний із поняттям «економіка», походить від грецького «ойкос» - дім, господарство, «номос» - вчення закон, а тому економічна наука у первісному значенні – це наука про ведення домашнього господарства.  
Приблизно так предмет цієї науки вперше визначав давньогрецький філософ Ксенофонт ( близько 430-355 р. до н. е.). через кілька десятиліть 
найдавніший давньогрецький філософ Аристотель (364-322р. до н. е.) розділив науку про багатство на економіку ( під якою розумів виробництво благ для задоволення поьреб людей ) і хремастику ( «хрема» - майно, володіння : мистецтво наживати статок або діяльність спрямована на накопичення багатства ). Поняттям «економіка» він описував організацію господарства в маєтку рабовласника.

У той час рабовласницькі господарства були замкненими економічними одиницями : вироблені продукти переважно споживалися всередині господарства, а не продавалися за його межами. Рабовласницьке суспільство існувало до 5 ст.н.е. На зміну йому прийшов феодальний спосіб виробництва. Феодальні господарства також були переважно замкненими.

У 14 – 15 ст. починається занепад феодального способу виробництва. Феодали замість панщини ( оброку ) запроваджують грошову ренту. Це змушує селян продавати частину виробленої продукції на ринку. Так поступово формується єдиний національний ринок, початковою формою якого було проведення ярмарків. Виникає потреба в широкому тлумаченні поняття «економіка».

В 1615 р. французький вчений А. Монкретьєн запроваджує термін «політична економія» ( мистецтво державного управління господарством ).В умовах подолання замкненості феодальних господарств, формування єдиного загальнонаціонального ринку термін «господарство» охоплює економіку всієї країни. Майже такого ж змісту набуло і поняття «економіка». Крім того, поява цього терміна зумовлена зростаючою роллю держави в процесі первісного нагромадження капіталу і розвитку торгівлі. Запровадження цього терміна Монкретьєном у той період означало  його намагання зосередити увагу на мистецтві державного управління економікою ( економічній політиці ). В цьому полягає одна з відмінностей  політичної економії від економічної теорії.

 Термін «політична економія» був найуживанішим до початку 20 ст. У 1890 р. після виходу у світ праці англійського економіста А. Маршалла ( «Економікс» ) його став витісняти термін «економікс». Предметом економікс А. Маршалл вважав дослідження нормальної життєдіяльності людського суспільства, зокрема багатства і частково людини, точніше її стимулів до дії і мотивів протидії. Термін «економікс»він запровадив щоб показати неефективність державного регулювання економіки наприкінці 19 ст. і доцільність його обмеження в ринковій економіці. Слід зазначити, що одним з аспектів, що досліджує економічна теорія є проблема вибору в умовах рідкісності, обмеженості ресурсів і можливостей, альтернативних способів використання людиною обмежених економічних благ. Але рідкісність ресурсів розуміють не лише як їх обмежену кількість, а як недостатність таких ресурсів для задоволення безмежних потреб людей. Предмет економічної теорії за англ. Економістом Дж. Роббінсоном : Економіка – це наука, що вивчає поведінку людей  погляду відносин між їхніми цілями й обмеженими засобами, що допускають альтернативне використання.

У політичній економії визначення предмета цієї науки : щоб жити, люди повинні мати їжу, одяг, взуття, житло та ін. послуги . Все необхідне для їх виробництва вони беруть у природі. Щоб пристосувати багатства природи для своїх потреб, люди повинні працювати. Тому основою життя, розвитку людського суспільства є виробництво – процес дії людини на предмет і сили природи та пристосування їх для задоволення певних потреб. Відносини між людьми в процесі виробництва, обміну, розподілу і споживання матеріальних благ та послуг у політичній економії називають виробничими відносинами. Тому найпоширеніше визначення предмета цієї науки таке : 

політична економія – наука, що вивчає виробничі відносини між людьми в процесі виробництва, обміну, розподілу і споживання різноманітних товарів та послуг.

Найбільш загальним визначенням  можна вважати таке формулювання предмета економічної науки – це наука, про виробничі відносини між людьми ( або про їх дії ) в процесі праці, безпосереднього виробництва товарів і послуг, а також у сфері їх обміну, розподілу і споживання .

Узагальнюючим науковим методом дослідження закономірностей функціонування соціально-економічної системи або її окремих елементів є діалектичний метод,  який передбачає вивчення явищ і процесів економічного життя:

· в їх загальному зв’язку й взаємозалежності;

· у стані безперервного розвитку;

· коли кількісні зміни, які виникають в процесі розвитку, ведуть до якісних змін.

Джерелом розвитку будь-яких процесів згідно з цим методом визначається боротьба і єдність протилежностей.

Спеціальні (конкретні) методи пізнання: Метод наукової абстракції: абстрагування в політекономії означає мислене очищення уявлень про процеси, що виявляються, від випадкових, минучих, одиничних явищ, фактів, характеристик і виділення з цих явищ і фактів стійких, типових,основоположних.
Аналіз (сприяє відкриттю істотного у явищі): предмет дослідження розчленовується, мислення йде від конкретного до абстрактного.

Синтез (завершує розкриття суті): досліджується економічне явище в взаємозв’язку і взаємодії його складових частин, мислення від абстрактного до конкретного, від розуміння суті відносин до прояву їх у конкретній ситуації.

Економіко-математичні та статистичні методи дають можливість визначити не лише якісні, а й кількісні параметри процесів, що вивчаються.

Поєднання історичного і логічного підходів є неодмінною умовою з’ясування суті і конкретних форм прояву процесів і явищ економічного сьогодення.

Суспільна практика – завершальна ланка методу політекономії; практика визначає істинність або хибність теоретичних положень.

               Функції економічної науки. Сучасна економічна теорія виконує такі функції : 

Практичну, що полягає у всебічному обґрунтуванні необхідності та шляхів удосконалення прогресивних форм власності, що найбільше відповідають інтересам людей, колективу, суспільства, розробці наукових основ управління господарською практикою, обґрунтуванні наукових організаційно –господарських форм, у пошуку най адекватніших форм розв’язання економічних суперечностей . Це дає змогу виробляти науково обґрунтовані рекомендації щодо підвищення ефективності виробництва для забезпечення зростання життєвого рівня населення. В умовах глибокої економічної кризи, що охопила в 90 – х роках економіку України, практична функція економ. теорії полягає ще й утому щоб знайти найраціональніші шляхи виходу з цієї кризи.

Пізнавальна – розкриває сутність економічних законів та категорій і форм їх прояву, властиві їм внутрішні суперечності, механізм їх дії.

Світоглядна – формує економічне мислення

Теоретична  - політична економія повинна проникати в суть і розкривати закони, що управляють економічними процесами.

Практична - політична економія повинна розробляти, рекомендації, концепції, програми практичної реалізації вимог економічних законів.

Методологічна - політична економія – теоретичний фундамент комплексу економічних наук.

3. Економічні категорії та закони

Економічні закони. У загальному вигляді відносини власності в економічному значенні виражають сутність виробничих відносин. Водночас сутність відносин власності найглибше розкривається в системі економічних законів. Це сутність більш глибокого порядку.

Закон - внутрішньо необхідні, сталі й істотні зв'язки між проти​лежними сторонами, властивостями явищ, процесів, елементів ма​теріальної системи.
Отже, кожен закон пронизаний внутрішньою суперечністю. 
 Так, А.Маршалл характеризував закон як вираження суспільних тенденцій, «узагальнення, яке гласить, що від членів будь-якої соціальної групи за певних умов можна очікувати певного способу дій.»
Економічні закони, як і закони природи, мають об'єктивний характер. Проте вони істотно різняться від законів природи, бо виникають, розвиваються і функціонують лише в процесі еконо​мічної діяльності людей — у виробництві, розподілі, обміні та споживанні. Крім того, економічні закони, на відміну від законів природи, діють не вічно. Більшість із них тимчасові. Водночас у дії економічних законів і законів природи певною мірою спостерігається така спільна риса, як спадковість. Найбільше це стосується законів розвитку продуктивних сил, зокрема головної продуктивної сили — людини, яка успадковує здоров'я, психофізичні якості тощо.
Класифікація економічних законів. На початкових етапах розвитку капіталістичного суспільства економічні закони реалізуються через стихійну діяльність людей, через конкурентну боротьбу подібно до непізнаних сил природи. На сучасному етапі розвитку капіталізму, коли основною формою капіталістичної власності є колективна (акціонерна, кооперативна, державна та ін., стихійна дія економічних законів доповнюється елементами їх свідомого використання через механізм державного і наднаціонального регулювання економіки (розширення масштабів планомірності в межах гігантських монополістичних об'єднань тощо). Тому розмежують сутність економічного закону, механізм його дії і механізм використання.
Держава не може скасувати об'єктивні економічні закони, але може створювати передумови для розвитку цих законів, змінюючи умови. Це досягається, по-перше, вдосконаленням права власності, господарського механізму; по-друге, за допомогою державного управління. Отже, економічні закони не залежать від волі і свідомості людей, але залежать від їх свідомої діяльності.
До системи економічних законів належать чотири їх типи. 

Перший тип — всезагальні економічні закони, тобто закони, властиві всім суспільним способам виробництва (закон відповідності виробничих відносин рівню і характеру розвитку продуктивних сил, закон зростання продуктивності праці, закон економії часу тощо). Всезагальні економічні закони відображають внутрішні, необхідні, сталі й суттєві зв'язки, властиві технологічному способу виробництва, процесу взаємодії людини з природою, різних елементів в процесі праці, однакових для всіх суспільних форм.
Другий тип економічних законів — загальні закони, що діють у декількох економічних формаціях: закон вартості, закон попиту і пропозиції тощо. Вони відображають внутрішні, необхідні, сталі й суттєві зв'язки, властиві декільком технологічним способам виробництва, у їх взаємодії з деякими однаковими елементами різних суспільних форм (тобто відносин економічної власності) в однотипних суспільно-економічних формаціях.
До третього типу належать специфічні економічні закони, що діють лише в межах одного суспільного способу виробництва. Найважливіший з-поміж них — основний економічний закон, який виражає найбільш глибинні зв'язки між продуктивними силами і виробничими відносинами, відносинами власності у взаємодії з розвитком продуктивних сил.
Четвертий тип економічних законів — стадійні закони, шо діють лише на одній із стадій (висхідній або низхідній) суспільного способу виробництва (наприклад, закон породження монополії концентрацією виробництва, який діє на вищій стадії розвитку капіталізму), або на одному із ступенів стадії. Так, на вищому, державно-корпоративному ступені низхідної стадії діють закон планомірності економічного розвитку, закон одержавлення економіки.
Економічні категорії. Якщо економічні закони, передусім специфічні, розкривають найглибшу (або внутрішню) сутність певної економічної системи, то менш глибока її сутність виражається у певних економічних категоріях.
Економічні категорії - теоретичний вираз, мислені форми економічних відносин у взаємодії з розвитком продуктивних сил, економічних явищ і процесів, які реально існують.
Вони теоретично відображають не лише окрему сторону системи економічних відносин, а й її зв'язок з відповідною стороною системи продуктивних сил. Змістом продуктивних сил є ставлення людини до природи, їх взаємодія. Речовим змістом економічної категорії є окрема сторона такого ставлення до природи. У кожній економічній категорії відображається діалектична взаємодія соціально-економічних зв'язків і відносин між людьми (відносин власності, суспільної форми праці) з техніко-економічними зв'язками і відносинами, з речовою формою процесу праці, з відносинами людини і природи. Ігнорування продуктивних сил, процесу праці означало б, що поза колом питань економічної теорії лишився розгляд категорій "зміст праці", "робоча сила", "споживча вартість", "процес праці" тощо.
Економічні категорії рухливіші, мінливіші, ніж економічні закони. Іншими словами, внутрішньо необхідний, сталий, суттєвий зв'язок між економічними явищами та процесами, що виражається за допомогою економічних законів, набуває відображення у взаємозв'язку певних економічних категорій. Кожний закон наче групує навколо себе певну кількість (залежно від його складності) економічних категорій.
Оскільки економічні категорії є теоретичним виразом окремих сторін виробничих відносин у їх взаємодії з розвитком продуктивних сил, деяких економічних явищ і процесів, то зміна цих явиш і процесів, розвиток і модифікація виробничих відносин відображаються у зміні економічних категорій.
Так, з погляду об'єктів власності й виробництва економічна теорія вивчає виробничі відносини, які виникають між людьми в процесі створення й відтак руху, привласнення не лише матеріальних благ, а й послуг в усіх сферах суспільного відтворення. Отже, змінність економічних категорій виявляється у появі самого поняття "послуги", різних видів послуг, низки категорій, що виражають їх привласнення у безпосередньому виробництві, обміні тощо.
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Самостійне  вивчення матеріалу теми:
Основні напрямки і школи світової економічної думки.

Етапи розвитку економічної думки

     I етап (XV- XVII сс.)

Меркантилізм  (від латинського мерканте – торговець, купець) – перший етап розвитку економічної науки. Представники – англійські економісти У. Стаффорд (1554-1612 рр.) і Томас Мен (1571-1641 рр.), італієць Г. Скаруффі (1519-1584 рр.), француз А Монкретьєн та росіянин Іван Посошков (1652-1726 рр.)

Меркантилізм зародився в епоху первісного нагромадження капіталу. Ранні меркантелісти ототожнювали багатство з нагромадженням золота та срібла, пізні – під багатством розуміли надлишок продуктів, що обмінюються на зовнішньому ринку на гроші. Головна увага приділялася сфері обігу.

II етап (XVII – XIX ст.)

    Класична політекономія  

З розвитком капіталізму , у зв’язку з тим , що капітал із сфери обігу проникає у сферу виробництва , основні положення меркантилізму починають втрачати свою актуальність : на порядок денний виходять нові вимоги – свободи торгівлі та підприємництва. В політичній економії це знайшло відображення в тому, що концепція меркантилізму поступається місцем теоретичним поглядам фізіократів у Франції і класичної школи в Англії. Починається другий етап у розвитку політекономії.

Фізіократи ( «фізіс» - природа, «кратос» - влада ) – представники одного з напрямків класичної політекономії, який виник у Франції в сер.19ст.як реакція на меркантилізм. Вони, на відміну від меркантилістів, джерело багатства вбачали не в сфері обігу ( торгівлі ), а у виробництві. В той же час фізіократи обмежували виробництво лише землеробством. Промисловість вони вважали непродуктивною галуззю господарства, і тому всі зайняті у цій сфері належали до «безплідного класу».Визначальними представниками Фізіократизму у Франції були : Франсуа Кене (1694-1774 р.р.), Анн Робер Жак Тюрго ( 1727-1781 р.р.), Віктор Мірабо (1715-1789 р.р.).Теорії фізіократів розробляються також в Італії, Англії, Німеччині, Швеції, Польщі та ін. країнах.

Вершини свого розвитку на цьому етапі політична економія досягла в працях представників англійської класичної школи. Це : Уільям Петті (1623-1687), Адам Сміт(1723-1770), Давид Рікардо(1772-1823). Головні наукові досягнення класиків – це прагнення виявити  закономірності в суспільному житті; постановка в центр теоретичної системи процесу виробництва , будь –якого, а не лише землеробського, як у фізіократів; започаткування трудової теорії вартості; виявлення нетрудового характеру прибутків підприємців. Завдяки саме цим доробкам дана школа отримала назву класичної.

Прагматизм і марксизм у політекономії.(III етап XIX-XXст)
З досягненням капіталістичним суспільством високого ступеня зрілості виявилися його внутрішні суперечності. Це породило нові напрямки в розвитку політекономії : прагматичну та пролетарську політекономію (19-20 ст.)

Представники прагматичної політекономії  по – перше, виходячи із концепції обмеженості факторів виробництва, головну роль зосередили на питаннях використання ресурсів для отримання прибутку, економічного зростання в інтересах підприємців. По – друге, як ідеологи буржуазії, вважали основним своїм завданням прямий захист буржуазного ладу, не зупиняючись навіть перед замовчуванням суперечностей капіталізму.

Відмінність представників прагматичної політекономії від інших представників полягає в тому, що представники класичної політекономії прагнули розкрити дійсний закони становлення та розвитку суспільного ладу, в якому вони жили ( капіталізму ). Тому А.Сміт та Д. Рікардо виводили прагнення до прибутку, нагромадження капіталу із законів виробництва. Прагматики обмежуються описом економічних процесів і не розкривають їх суті, а самі закони виробництва виводять з економічних інтересів буржуазії, прагнення до прибутку.

Прагматизм, враховуючи інтереси пануючого класу капіталістичного суспільства – буржуазії, починаючи з 30 – х р. 19 ст. став домінуючим напрямом в розвитку політекономії. Засновниками його виступали англійські економісти Томас Роберт Мальту (1766-1834 ), Джеймс Мілль (1773-1836) і француз Жан Батист Сей (1766-1832).

У 20 ст. серед його представників ми бачимо таких відомих економістів: Джон Мейнард Кейнс(1883-1946), Фрідріх Хайек  - Англія , Уеслі Клер Мітчел (1874-1948), Пол Самуельсон  - США.

Як противага прагматичній політекономії в середині 19 ст. виникає пролетарська політекономія). Основи її заклали ідеологи робітничого класу: Карл Маркс(1818-1883) і Фрідріх Енгельс(1820-1895). На відміну від прагматичної політекономії , пролетарська ( згодом марксистська ) , розвиваючи внутрішні суперечності капіталізму доводять, що капіталізм так само закономірно як він прийшов на зміну феодалізму, повинен поступатися місцем новому, більш прогресивному суспільному ладові – соціалізму. Розвиток марксистська політекономія отримала в працях Леніна, а практичне втілення її ідеї знайшли у побудові першої в світі соціалістичної держави – Радянського Союзу (1922р.).

Основні течії сучасної економічної думки (IV етап остання чверть XX ст. ) 

Економічний лібералізм ( теорія економічної свободи )
Його представники не визнають необхідності втручання держави в економічне життя. Природним регулятором, на їх думку , виступає ринок . Найбільше прихильників має в США, економічній системі , якій найбільш притаманні ідеї економічної свободи. Досить популярними погляди економічного лібералізму були в перші роки становлення економічної системи самостійної України. Серед прибічників – економісти американець Людвіг Мізер (1881-1973) та Фрідріх Хайек . В Україні прибічниками ідеї виступали переважно представники Руху ( підтримувані президентом Л. Кравчуком ) .

Економічний дерижизм 

Представники його обґрунтовують необхідність систематичної регуляції економіки з боку держави.  Перші концепції економічного дерижизму виникли на рубежі 20-30-х років 20 ст. у Франції, а як течія економічної думки оформився після 2-ї Світової війни. Він об’єднує концепції і погляди, поєднані ідеєю «недостатньої ефективності» ринкового механізму, обмеженості «приватної ініціативи» та необхідності свідомого втручання в економічні процеси, в першу чергу з боку держави. Як практика, економічний дерижизм передбачає : 1) націоналізацію та утворення  значного державного сектора у виробництві та кредитно – банківській сфері ; 2) державне фінансування та орієнтацію капіталовкладень; 3) планування економіки; 4) адміністративний контроль над кредитом , цінами, зарплатою. Представники: Б.де Жувенель, Е. Гей лак, Ж. Піру, Р. Кубрі та ін.

Інституціоналізм 
Течія, що виникла в кінці 19 на поч. 20 ст. Рушійна сила економічних процесів – позаекономічні фактори. Тому головне завдання : вивчення впливу на економіку різних «інституцій», держави, права, приватної власності, податків, сім’ї, релігії, монополії.

Одна з перших течій в політекономії, що виступила з виправданням «адміністративного капіталізму» ( державно - монополістичного) ,вважаючи,що державне втручання в економіку – це введення «соціального контролю» над виробництвом або організація «регульованої економіки»

Представники: американські економісти У. Гамільтон, Дж. К. Гелбрейт, У. Мітчел

Марксизм
Виник в середині 19 ст. , коли в передових країнах Європи загострились суперечності, властиві капіталізму і на арену політичної боротьби вийшов робітничий клас. Основоположники : К. Маркс, Ф. Енгельс, В. Ленін.  Всучасних умовах марксизм як течія політекономії після більш як 100 – літнього визнання широким загалом людей в усьому світі переживає занепад, який не витримав випробування часом.

Неолібералізм 
Прийшов на зміну економічного лібералізму – почав складатися в 30 роки 20ст.Розповсюдження набув після 2-ї Світової війни.

 Центр неолібералізму – Німеччина (ФРН) в особі видатних економістів Вальтера Ейкена (1891-1950) , Людвіга Ерхарда (1897-1977) , які : 

· Вважали, що дія вільної конкуренції не може бути забезпечена автоматично;

· Виправдали ряд суттєвих недоліків капіталізму ( монополії, економічної кризи, що деформують механізм ринкового регулювання );

· Зробили висновок про необхідність постійного державного втручання в економіку з метою створення сприятливих умов для конкуренції і свободи ціноутворення

Кейнсіанство

Один з провідних напрямів в політекономії , який обґрунтував необхідність державного регулювання процесу відтворення . Сформувався у 2 половині 30 –х  років 20 ст. під час світових економічних криз 1920-1921 та 1929-1933 р.р. Засновник – Кейнс. У 1936 р. опублікував монографію «Загальна теорія зайнятості, проценту і грошей», в якій викладені основні його теорії та програма державного регулювання економіки. Він розглядав економічні процеси як відображення психології господарюючих суб’єктів, а не як породження матеріальних умов буття людей – прихильність домі нової концепції , виходячи з якої, вирішальною сферою відтворення проголошує ринок.

У 60 -70 роки у розвинутих країнах відбулося загострення соціально – економічних суперечностей ( посилення страйкового руху, економічні , валютні , енергетичні кризи та ін. ) Зазнала кризи і теорія кейнсіанства.

Неокласицизм

Об’єтивна школа в політекономії , виник в останній третині 20 ст. як реакція на марксизм. Біля початків неокласицизму стояли відомі  економісти – австрійці К. Менгер (1840-1921), Бем Баверк (1851-1911), американець Дж. Кларк (1847-1938) і англійський економіст Альфред Маршал (1842-1924)

Сучасні представники – Дж. Мід, Джон Хікс – Великобританія , Мілтон Фрідмен і Василь Леонтьєв (США ) – визначають необхідність часткового втручання держави у відтворювальні процеси , але лише з метою забезпечення свободи дій ринкових сил.

Монетаризм 

Один з найвпливовіших напрямів неокласицизму в сучасних умовах. Монетаристи, виходячи з бурхливого розвитку інфляційних процесів в багатьох країнах світу, надають вирішального значення в економічному розвитку регульованої економічної сфери.

Головною умовою плавного економічного розвитку вважають стійке – в межах 4 -5 % на рік – зростання грошової маси в обігу .

Вимагають різкого обмеження всіх форм діяльності держави , регульована політика якої, на їх думку, є головною причиною нестійкого економічного зростання.

Монетаристська концепція лежить в основі діяльності МВФ (міжнародний валютний фонд – спеціалізований заклад ООН, створений 1944р.). Монетаризм є офіційною економічною політикою в Україні , що користується послугами МВФ.

Література :
1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.
Етапи розвитку економічної думки
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І етап (ХV-ХVII сс.)

Меркантилізм (від латинського мерканте - торговець, купець) - перший етап розвитку економічної науки. Представники - англійські економісти У. Стаффорд (1554-1612 рр.) і Томас Мен (1571-1641 рр.), італієць Г. Скаруффі (1519-1584 рр.), француз А Монкретьєн та росіянин Іван Посошков (1652-1726 РР)
Меркантилізм зародився в епоху первісного нагромадження капіталу. Ранні меркантелісти ототожнювали багатство з нагромадженням золота та срібла, пізні під багатством розуміли надлишок продуктів, що обмінюються на зовнішньому ринку на гроші. Головна увага приділялася сфері обігу.
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II етап (ХVІІ-ХІХст.)

Класична політекономія 3 розвитком капіталізму , у зв'язку з тим , що капітал із сфери обігу проникає у сферу виробництва, основні положення меркантилізму починають втрачати свою актуальність : на порядок денний виходять нові вимоги - свободи торгівлі та підприємництва. В політичній економії це знайшло відображення в тому, що концепція меркантилізму поступається місцем теоретичним поглядам фізіократів у Франції і класичної школи в Англії. Починається другий етап у розвитку політекономії.

Фізіократи ( «фізіс» - природа, «кратос» - влада) - представники одного з напрямків класичної політекономії, який виник у Франції в сер. 19ст.як реакція на меркантилізм. Вони, на відміну від меркантилістів, джерело багатства вбачали не в сфері обігу (торгівлі), а у виробництві. В той же час фізіократи обмежували виробництво лише землеробством. Промисловість вони вважали непродуктивною галуззю господарства, і тому всі зайняті у цій сфері належали до «безплідного класу». Визначальними представниками Фізіократизму у Франції були : ФрансуаКене (1694-1774 p.p.), Анн Робер Жак Тюрго ( 1727-1781 p.p.), Віктор Мірабо (1715-1789 р.р.).Теорії фізіократів розробляються також в Італії, Англії, Німеччині, Швеції, Польщі та ін. країнах.

Вершини свого розвитку на цьому етапі політична економія досягла в працях представників англійської класичної школи. Це : Уільям Петті (1623-1687), Адам Сміт( 1723-1770), Давид Рікардо( 1772-1823). Головні наукові досягнення класиків це прагнення виявити закономірності в суспільному житті; постановка в центр теоретичної системи процесу виробництва, будь-якого, а не лише землеробського, як у фізіократів; започаткування трудової теорії вартості; виявлення нетрудового характеру прибутків підприємців. Завдяки саме цим доробкам дана школа отримала назву класичної
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Франсуа Кене (1694-1774 р.р.),
Прагматизм і марксизм у політекономії. (III етап ХІХ-ХХст)

З досягненням капіталістичним суспільством високого ступеня зрілості виявилися його внутрішні суперечності. Це породило нові напрямки в розвитку політекономії: прагматичну та пролетарську політекономію (19-20 ст.)

Представники прагматичної політекономії по - перше, виходячи із концепції обмеженості факторів виробництва, головну роль зосередили на питаннях використання ресурсів для отримання прибутку, економічного зростання в інтересах підприємців. По - друге, як ідеологи буржуазії, вважали основним своїм завданням прямий захист буржуазного ладу, не зупиняючись навіть перед замовчуванням суперечностей капіталізму.

Відмінність представників прагматичної політекономії від інших представників полягає в тому, що представники класичної політекономії прагнули розкрити дійсний закони становлення та розвитку суспільного ладу, в якому вони жили ( капіталізму). Тому А.Сміт та Д. Рікардо виводили прагнення до прибутку, нагромадження капіталу із законів виробництва. Прагматики обмежуються описом економічних процесів і не розкривають їх суті, а самі закони виробництва виводять з економічних інтересів буржуазії, прагнення до прибутку.

Прагматизм, враховуючи інтереси пануючого класу капіталістичного суспільства - буржуазії, починаючи з 30-х р. 19 ст. став домінуючим напрямом в розвитку політекономії. Засновниками його виступали англійські економісти Томас Роберт Мальтус( 1766-1834), Джеймс Мілль (1773-1836) і француз Жан Батист Сей (1766-1832).

У 20 ст. серед його представників ми бачимо таких відомих економістів: Джон Мейнард Кейнс(1883-1946), Фрідріх Хайек - Англія , Уеслі Клер Мітчел (1874-1948), Пол Самуельсон - СІЛА.

Як противага прагматичній політекономії в середині 19 ст. виникає пролетарська політекономія). Основи її заклали ідеологи робітничого класу: Карл Маркс(1818-1883) і Фрідріх Енгельс(1820-1895). На відміну від прагматичної політекономії, пролетарська (згодом марксистська), розвиваючи внутрішні суперечності капіталізму доводять, що капіталізм так само закономірно як він прийшов на зміну феодалізму, повинен поступатися місцем новому, більш прогресивному суспільному ладові - соціалізму. Розвиток марксистська політекономія отримала в працях Леніна, а практичне втілення її ідеї знайшли у побудові першої в світі соціалістичної держави - Радянського Союзу (1922р.).

З досягненням капіталістичним суспільством високого ступеня зрілості виявилися його внутрішні суперечності. Це породило нові напрямки в розвитку політекономії: прагматичну та пролетарську політекономію (19-20 ст.)

Представники прагматичної політекономії по - перше, виходячи із концепції обмеженості факторів виробництва, головну роль зосередили на питаннях використання ресурсів для отримання прибутку, економічного зростання в інтересах підприємців. По - друге, як ідеологи буржуазії, вважали основним своїм завданням прямий захист буржуазного ладу, не зупиняючись навіть перед замовчуванням суперечностей капіталізму.

Відмінність представників прагматичної політекономії від інших представників полягає в тому, що представники класичної політекономії прагнули розкрити дійсний закони становлення та розвитку суспільного ладу, в якому вони жили ( капіталізму). Тому А.Сміт та Д. Рікардо виводили прагнення до прибутку, нагромадження капіталу із законів виробництва. Прагматики обмежуються описом економічних процесів і не розкривають їх суті, а самі закони виробництва виводять з економічних інтересів буржуазії, прагнення до прибутку.

Прагматизм, враховуючи інтереси пануючого класу капіталістичного суспільства - буржуазії, починаючи з 30-х р. 19 ст. став домінуючим напрямом в розвитку політекономії. Засновниками його виступали англійські економісти Томас Роберт Мальтус( 1766-1834), Джеймс Мілль (1773-1836) і француз Жан Батист Сей (1766-1832).

У 20 ст. серед його представників ми бачимо таких відомих економістів: Джон Мейнард Кейнс(1883-1946), Фрідріх Хайек - Англія , Уеслі Клер Мітчел (1874-1948), Пол Самуельсон - СІЛА.

Як противага прагматичній політекономії в середині 19 ст. виникає пролетарська політекономія). Основи її заклали ідеологи робітничого класу: Карл Маркс(1818-1883) і Фрідріх Енгельс(1820-1895). На відміну від прагматичної політекономії, пролетарська (згодом марксистська), розвиваючи внутрішні суперечності капіталізму доводять, що капіталізм так само закономірно як він прийшов на зміну феодалізму, повинен поступатися місцем новому, більш прогресивному суспільному ладові - соціалізму. Розвиток марксистська політекономія отримала в працях Леніна, а практичне втілення її ідеї знайшли у побудові першої в світі соціалістичної держави - Радянського Союзу (1922р.).
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Жан Батист Сей (1766-1832).
Основні течії сучасної економічної думки (IV етап остання чверть XX ст.)

Економічний лібералізм (теорія економічної свободи )

Його представники не визнають необхідності втручання держави в економічне життя. Природним регулятором, на їх думку , виступає ринок . Найбільше прихильників має в СІЛА, економічній системі, якій найбільш притаманні ідеї економічної свободи. Досить популярними погляди економічного лібералізму були в перші роки становлення економічної системи самостійної України. Серед прибічників - економісти американець Людвіг Мізер (1881-1973) та Фрідріх Хайек . В Україні прибічниками ідеї виступали переважно представники Руху ( підтримувані президентом Л.. Кравчуком).
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Економічний дерижизм
Представники його обґрунтовують необхідність систематичної регуляції економіки з боку держави. Перші концепції економічного дерижизму виникли на рубежі 20-30-х років 20 ст. у Франції, а як течія економічної думки оформився після 2-ї Світової війни. Він об'єднує концепції і погляди, поєднані ідеєю «недостатньої ефективності» ринкового механізму, обмеженості «приватної ініціативи» та необхідності свідомого втручання в економічні процеси, в першу чергу з боку держави. Як практика, економічний дерижизм передбачає : 1) націоналізацію та утворення значного державного сектора у виробництві та кредитно - банківській сфері; 2) державне фінансування та орієнтацію капіталовкладень; 3) планування економіки; 4) адміністративний контроль над кредитом , цінами, зарплатою. Представники: Б.де Жувенель, Е. Гей лак, Ж. Піру, Р. Кубрі та ін.
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Б.де Жувенель
Інституціоналізм

Течія, що виникла в кінці 19 на поч. 20 ст. Рушійна сила економічних процесів -позаекономічні фактори. Тому головне завдання : вивчення впливу на економіку різних «інституцій», держави, права, приватної власності, податків, сім'ї, релігії, монополії*.

Одна з перших течій в політекономії, що виступила з виправданням «адміністративного капіталізму» (державно - монополістичного) ,вважаючи,що державне втручання в економіку - це введення «соціального контролю» над виробництвом або організація «регульованої економіки»

Представники: американські економісти У. Гамільтон, Дж. К. Гелбрейт,

У.Мітчел.
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Марксизм

Виник в середині 19 ст., коли в передових країнах Європи загострились суперечності, властиві капіталізму і на арену політичної боротьби вийшов робітничий клас. Основоположники : К. Маркс, Ф. Енгельс, В. Ленін. Всучасних умовах марксизм як течія політекономії після більш як 100 -літнього визнання широким загалом людей в усьому світі переживає занепад, який не витримав випробування часом.
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Неокласицизм

Об'єгивна школа в політекономії, виник в останній третині 20 ст. як реакція на марксизм. Біля початків неокласицизму стояли відомі економісти - австрійці К. Менгер (1840-1921), Бем Баверк (1851-1911), американець Дж. Кларк (1847-1938) і англійський економіст Альфред Маршал (1842-1924)

Сучасні представники - Дж. Мід, Джон Хікс - Великобританія , Мілтон Фрідмен і Василь Леонтьев (США) - визначають необхідність часткового втручання держави у відтворювальні процеси, але лише з метою забезпечення свободи дій ринкових сил.
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К. Менгер (1840-1921).
Монетарнім

Один з найвпливовіших напрямів неокласицизму в сучасних умовах. Монетаристи, виходячи з бурхливого розвитку інфляційних процесів в багатьох країнах світу, надають вирішального значення в економічному розвитку регульованої економічної сфери.

Головною умовою плавного економічного розвитку вважають стійке - в межах 4-5 % на рік - зростання грошової маси в обігу
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Неолібералізм

Прийшов на зміну економічного лібералізму - почав складатися в ЗО роки 20ст. Розповсюдження набув після 2-ї Світової війни.

Центр неолібералізму - Німеччина (ФРН) в особі видатних економістів Вальтера Ейкена (1891-1950), Людвіга Ерхарда (1897-1977), які:

• Вважали, що дія вільної конкуренції не може бути забезпечена автоматично;

• Виправдали ряд суттєвих недоліків капіталізму ( монополії, економічної кризи, що деформують механізм ринкового регулювання );

Зробили висновок про необхідність постійного державного втручання в економіку з метою створення сприятливих умов для конкуренції і свободи ціноутворення
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Людвіг Ерхард (1897-1977)
Кейнсіанство

Один з провідних напрямів в політекономії, який обґрунтував необхідність державного регулювання процесу відтворення . Сформувався у 2 половині 30-х років 20 ст. під час світових економічних криз 1920-1921 та 1929-1933 p.p. Засновник - Кейнс.У 1936 р. опублікував монографію «Загальна теорія зайнятості, проценту і грошей», в якій викладені основні його теорії та програма державного регулювання економіки. Він розглядав економічні процеси як відображення психології господарюючих суб'єктів, а не як породження матеріальних умов буття людей - прихильність домі нової концепції, виходячи з якої, вирішальною сферою відтворення проголошує ринок.

У 60 -70 роки у розвинутих країнах відбулося загострення соціально -економічних суперечностей (посилення страйкового руху, економічні, валютні , енергетичні кризи та ін.) Зазнала кризи і теорія кейнсіанства.

Література :

1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.
1.Премет і метод економічної теорії.

Суб'єкти й об'єкти економічних відносин.
Найважливіше завдання будь-якого суспільства — задоволення потреб людей. Потреби дуже різноманітні, постійно змінюються і не завжди можуть бути задоволені тими засобами, які існують у природі. Більшість корисних речей потрібно виготовляти. Жодне суспільство не може обійтися без виробництва предметів для підтримки свого існування. Та будь-яке виробництво потребує ресурсів, кількість яких у природі обмежена і не достатня для задоволення всіх потреб. Саме тому людство не спроможне досягти абсолютного матеріального достатку. Отже, завдання економіки — визначити, як потрібно ефективно використовувати обмежені ресурси, щоб максимально задоволь​нити необмежені потреби.
Слово "економіка" походить від грецьких слів "ойкос" — господарство та "номос"- закон  і використовується у двох значеннях: 

· якгосподарство (економікакраїни, економіка підприємства, ринкова економіка та ін) .

· як назва науки, що вивчає теорію господарювання.
Економіка — це галузь суспільної  науки, що вивчає, яким чином за умов обмеженості ресурсів можна ефективно організувати виробництво корисних товарів і послуг, які задовольняли б якомога більше людських потреб.
Основою пізнання економіки є економічна теорія — наука про основні закономірності розвитку економіки, економічну діяльність людей для задоволення потреб за умов обмеженості виробничих ресурсів. Економічна теорія не просто описує економічні явища, а й допомагає виявити їхній взаємозв'язок, розкрити сутність економічної поведінки суб'єктів.

Економіка — це сфера життя суспільства, яка охоплює чотири фази:
1. виробництво — спосіб поєднання економічних ресурсів та їх цілеспрямованого використання для виготовлення благ, які задовольняли б потреби окремих людей і суспільства;

2. обмін — відносини, завдяки яким товари та послуги рухаються від виробників до споживачів. Цей рух відбувається за участі грошей;
3. розподіл — у вузькому сенсі це процес, у результаті якого визначається та частка, внесок, який зробив конкретний економічний суб'єкт у виробництво корисних речей. Таким чином, на цій фазі визначають розміри доходів найнятих робітників, підприємців і ін. У широкому сенсі це розподіл продуктів, робочої сили, ресурсів, тому фаза розподілу може існувати і до процесу виробництва;
4. споживання — використання товарів і послуг для задоволення власних потреб.
Економіка вивчає, як ефективно організувати виробництво, обмін і розподіл створених продуктів, щоб максимально задовольнити потреби людей за умов обмеженості ресурсів.

Суб'єкти економічних відносин: 

До суб'єктів економічної науки належать домогосподарства (родини), підприємства і державний сектор: 
·  домогосподарства (родини) — економічна ланка, що функціонує у сфері споживання товарів і послуг, володіє всіма виробничими ресурсами і складається з однієї або кількох осіб;

·  підприємства — економічна ланка, що функціонує у сфері виробництва для отримання доходу, прагне до його максимізації, самостійно приймає господарські рішення, спрямовані на використання виробничих ресурсів для створення та продажу продукту.

· держава — економічна ланка, елементи якої забезпечують ефективне і стабільне функціонування економіки та здійснюють контроль над ринком.

Приклади суб'єктів: підприємці, менеджери, брокери, торгівці, банкіри, акціонери, міністерства, банки та ін.

Об'єктами вивчення в економіці є: ресурси, потреби, ціни, гроші, попит, пропозиція, виробництво, прибуток та ін.
Економічна наука поділяється на дві великі частини:
1)  мікроекономіка — досліджує поведінку окремих економічних суб'єктів — покупців або фірм, вивчає питання організації підприємницької діяльності. Об'єктами її вивчення можуть бути ціни конкретного типу продукції, витрати і бюджет родини та ін.;
2)  макроекономіка — досліджує функціонування економіки країни загалом, її механізми, показники національного виробництва, інфляції, безробіття, методи державного регулювання, світові економічні відносини та ін.
2. Еволюція поглядів на предмет економічної теорії
Економічна наука розпочала свою історію з питання "У чому полягає джерело багатства людей?" її корені можна знайти в працях мислителів давнини: Стародавнього Риму, Греції, Єгипту, Китаю.
Перші спроби узагальнення економічних явищ здійснили такі філософи, як Ксено-фонт (430—335 рр. до н.е.), Платон (428—348 рр. до н.е.), Аристотель (384—322 рр. до н.е.). Найяскравішим представником був Аристотель, який запровадив у обіг слово "економіка". Він вважав, що у світі існує два типи багатства — товари та гроші, причому товари мають набагато більшу цінність. Діяльність, спрямовану на примноження грошей, він оцінював як аморальну, що шкодить сутності людини. Аристотель також аналізував процес торгівлі та цікавився походженням грошей.

Ксенофонт у своєму трактаті "Домострой" звеличував переваги землеробства та засуджував ремісництво і торгівлю. Він уперше проаналізував розподіл праці та цінність товару.

Водночас, незважаючи на суттєвий внесок філософів давнини у розвиток економічної думки, сукупність їхніх поглядів не можна вважати самостійною наукою. За тих часів економічні явища аналізувалися в контексті інших досліджень: у галузі математики, фізики, політики та ін. Крім того, питання економіки розглядалися досить фрагментарно.
Економіка як наука виникла набагато пізніше, в період зародження капіталізму. Першою порівняно цілісною економічною школою вважається меркантилізм (італ. "мерканте" — торгівець, купець), який з'явився у XV—XVII ст. У той час розпочався активний обмін товарами між країнами, і тому предметом економіки стала міжнародна торгівля. Меркантилісти наголошували, що джерелом багатства країни є надходження золота і срібла, яке утворюється внаслідок торгівельних відносин. Заохочувалися вивезення та продаж за кордоном вітчизняних товарів, а зароблені гроші рекомендувалося витрачати всередині країни.
Найвідомішому представнику школи меркантилізму Антуану де Монкретьєну належить термін "політична економія" (гр. "політея" — суспільний устрій). Саме цим терміном почала називатися вся економічна наука.
У XVII—XVIII ст. з'явилася школа фізіократів (гр. "фізіс" — природа, "кратос" — влада), її представником був Франсуа Кене (1694—1774). Він вважав, що джерелом багатства нації є не торгівля, а сільське господарство. Тільки праця у сільському господарстві є продуктивною і справді створює нову продукцію, а решта галузей лише переробляє її. Тому промисловість вважалася у ті часи "безплідною сферою". Попри певну обмеженість вчення, досягненням фізіократів було те, що вони вперше походження багатства пов'язали не зі сферою обміну, а зі сферою виробництва.
На основі накопичених розрізнених знань у галузі господарювання у XVIII ст. виникла перша струнка, логічно побудована економічна теорія з чітким предметом і специфічними методами дослідження. Вона отримала назву класичної політичної економії. Автори теорії' — Вільям Петі (1623— 1687), Адам Сміт (1723— 1790), Давид Рікардо (1772—1823). Класична політекономія з'явилася в Англії, коли розпочалася епоха промислового перевороту, а капіталізм досяг етапу своєї зрілості, і саме ці особливості зумовили погляди класиків. Вони створили трудову теорію вартості, згідно з якою джерелом багатства будь-якого суспільства є праця. Сміт наголошував, що на вартість кожного товару впливають витрати праці на його виробництво. Тому товари обмінюються один на одного у пропорціях, що відповідають витратам робочого часу на їх виготовлення.
Класична школа досліджувала не лише вартість товарів, а й питання створення доходів, продуктивності праці, капіталу, відтворення, економічної політики держави, формування земельної ренти та заробітної плати. Найважливішим внеском класичної політекономії в економічну науку вважається остаточне перенесення аналізу зі сфери обігу до сфери виробництва. Крім того, що було чітко визначено предмет економіки, з'явилися специфічні методи економічного аналізу — метод причини та на​слідку, метод логічної абстракції, дедукції.

Думки класиків розвивалися в працях Карла Маркса (1818—1883) та Фрідріха Енгельса (1820—1895). Поява школи марксизму була зумовлена суперечностями епохи зрілості капіталізму — між власниками капіталу та найманими робітниками. Спираючись на фактичні дані розвитку капіталістичних відносин в Англії, Маркс піддав їх всебічній критиці у своїй науковій праці "Капітал", яку він писав понад 40 років. Маркс доводив неспроможність капіталізму та сформулював його основну суперечність, що існує між суспільним характером виробництва та приватною формою привласнення доходів. Він створив теорію додаткової вартості, згідно з якою час, упродовж якого працює робітник, поділяється на необхідний і додатковий, а капіталісти безпідставно привласнюють ту вартість, яка була створена упродовж додаткового часу. Таким чином, очевидною є експлуатація робітничого класу. Висновок полягав у тому, що усунути суперечності між власниками та робітниками мирним шляхом неможливо, і тому необхідні революції — "могильники капіталізму" (за висловом автора). А завдання економічної науки — слугування інтересам робітничого класу. Проте, незважаючи на вагомий теоретичний внесок Маркса в економічну теорію, його ідеологічні висновки виявилися помилковими, і це з часом підтвердила практика.

У XIX ст. з'явився новий напрям економічної думки — неокласичний. Його найяскравішим представником вважається Альфред Маршал (1842—1924). Неокласична школа панувала до 30-х рр. XX ст. й доводила необхідність розвитку вільного підприємництва. У центрі аналізу неокласиків стала теорія ринкового господарства, питання попиту, пропозиції і формування цін, тобто мікроекономіка. Ідеологічні аспекти економіки не розглядалися, і щоб зовсім від них відокремитися, Маршал запропонував нову назву економічної науки — економіко. Предметом економіко стали питання мікроекономіки та поведінка окремих господарських суб'єктів, причому неокласики заперечували необхідність участі держави у ринкових процесах, оскільки "ринок усе зробить сам".
Проте висновки неокласичної школи з часом також було спростовано. Світова економічна криза 30-х рр. XX ст., відома як Велика депресія, виявила, що вільна, некерована економіка не спроможна вирішувати найважливіші соціально-економічні проблеми, зокрема, спад виробництва, безробіття та інфляцію. Отже, стала очевидною потреба в новій економічній теорії. Такою теорією стало кейнсіанство, назване на ім'я її засновника Джона Мейнарда Кейнса (1883—1946). Кейнс показав, що для усунення масштабних економічних проблем вкрай необхідним є державне втручання, і запропонував форми та методи державного регулювання економіки. Кейнсіанство вважається школою, яка започаткувала розробку макроекономіки, предметом вивчення якої є господарські процеси на рівні країни.
У 70—80-х рр. XX ст. надмірне втручання держави в економіку почало гальмувати економічний розвиток, і знову відбулася світова криза. Економічна наука зіткнулася з дилемою: яка теорія є правильною — неокласична чи кейнсіанська? Це питання вирішив Пол Самуелсон (нар. 1915 р.), який здійснив "великий неокласичний синтез", поєднавши в єдину теорію погляди класиків і кейнсіанців — мікроекономіку та макроекономіку. Сучасне визначення економічної науки ґрунтується саме на його поглядах і полягає у тому, що економіка повинна вивчати питання ефективного використання ресурсів для створення благ, які задовольняли б щораз більші потреби суспільства.

Внесок українських економістів у розвиток світової економічної думки є не надто вагомим, але потрібно назвати кілька найвідоміших імен.

Михайло Балудянський (1769—1847) — перший український професійний економіст. У своїй праці "Економічна система" він виклав принципи й основи перебудови національної економіки з погляду вільного ринку.
Михайло Туган-Барановський (1865—1919) — найбільш відомий у світі український економіст. Розробив теорію кооперації, працював над теорією економічних циклів, тео​рією вартості. Був міністром фінансів в Україні, брав участь у створенні національної валюти — гривні, написав перший україномовний підручник з аналітичної економії.
Євген Слуцький (1880—1948) — український економіст та економетрик. Досліджував питання теорії попиту та вперше обґрунтував, що попит на товар залежить від його корисності. Створив теорію праксеології — прийняття рішень за різних умов, яка стала основою розвитку сучасної кібернетики.

Збирання фактів — це накопичення певних даних про деякі економічні явища, процеси, а також їх аналіз та класифікація.
Розроблення теорії— це спроба пояснити певні явища. Загалом теорію розуміють як систему положень, які пояснюють певні явища економічного життя. Для того щоб створити теорію, потрібно знайти зв'язки між фактами, зробити узагальнення, виявити закономірності. Отримані узагальнення треба знову перевірити фактами . Якщо зв'язки між фактами суттєві та майже завжди повторюються, то вони формулюються у вигляді законів, принципів, правил.
Розроблення економічної політики —- формулювання практичних рекомендацій для вирішення важливих економічних проблем. Будь-яку рекомендацію потрібно обґрунтувати економічною теорією, а якщо вона не допомагає — перевірити правильність теорії та в разі потреби скорегувати, доповнити або оновити її.
Для розробки економічної політики необхідно:
1) визначити мету політики;
2) розробити методи її досягнення;
3) спрогнозувати наслідки;

4) оцінити ефективність економічної політики. 
Цілями економічної політики можуть бути:
· економічне зростання, тобто зростання обсягу виробленої продукції, внаслідок якого підвищується рівень життя;

· повна зайнятість, яка передбачає умови, коли кожен охочий і здатний працювати має бути забезпечений робочим місцем;
· економічна ефективність — досягнення найкращого результату за мінімальних витрат;
· стабільний рівень цін, тобто відсутність цінових коливань;
· економічна свобода господарюючих суб'єктів;
· справедливий розподіл доходів, що усуває глибокі розбіжності в доходах між різними прошарками населення;
· економічна захищеність малозабезпечених суб'єктів — інвалідів, хворих, пенсіонерів, студентів та ін.
3. Методологія економічної теорії
Методологія — це вчення про методи наукового пізнання, підходи до дослідження. Метод — це спосіб, інструмент або засіб наукового дослідження. В економічній теорії використовують широкий арсенал методів:
1) Наукова абстракція означає ігнорування вторинних, несуттєвих сторін певного явища для виявлення його основної сутності. За допомогою абстракції поступово розкривається сутність об'єктів та явищ, виводяться економічні категорії і закони.
Економічна категорія — це поняття, сформульоване економічною наукою для позначення конкретних форм, сторін, властивостей і рис явищ. До категорій економіки належать такі поняття, як "виробництво", "продукт", "потреба", "фактори виробництва", "ціна", "гроші" та інші.
Економічний закон — це твердження, що відображає зв'язок і взаємозалежність певних економічних явищ. Закони економіки завжди відбивають найбільш суттєві риси функціонування і розвитку явищ чи процесів. Вони є об'єктивними, тобто не залежать від волі чи бажання людей. Наприклад, закон зростання потреб, закон попиту і пропозиції, закон спадної віддачі ресурсів та ін.

2) Економічний аналіз — це розподіл явища на складники та їх детальне дослідження.
3) Індукція — виведення теорії з фактів.
4) Дедукція — метод, обернений до індукції, за якого дослідник, використовуючи логіку та інтуїцію, формулює непідтверджену теорію (гіпотезу) і перевіряє її фактами.
5) Синтез — дослідження явища в єдності його складників, які розглядаються у взаємозв'язку та розвитку.
8) Класифікація — розділення процесів або об'єктів за певними ознаками (критеріями).
7) Історичний метод — вивчення явища на різних етапах його розвитку.
8) Економічне  моделювання — спрощене зображення економічної дійсності. Існує три форми моделювання:
- графічне;
- математичне;
- табличне.
Моделювання передбачає спрощення реальності, ігнорування не дуже важливих деталей, які ускладнюють аналіз. Це дає змогу краще зрозуміти й описати причини, наслідки явищ, взаємозв'язки між ними, закономірності та ін.
9)
Експеримент ~ штучне відтворення економічного явища в реальних умовах для його вивчення та подальшого практичного застосування в більших масштабах. Експерименти здійснюють і на мікро-, і на макрорівнях.

1. Дайте визначення економіки.
2. Що таке господарювання? Чи розрізняються поняття "господарювання" та "економіка"?

3. Назвіть суб'єкти й об'єкти економічних відносин.

4. На які дві частини поділяється економіка?
5. Назвіть методи економічної теорії. У чому полягає сутність економічного моделювання?

6. Коли з'явилися перші школи наукової економічної думки?

7. Розкажіть про зміст поглядів школи класичної політекономії. Чому економіку тільки у часи виникнення цієї школи почали розглядати як науку?

8. Який найсуттєвіший внесок у розвиток теорії економіки зробила класична політекономія? У чому полягало її досягнення порівняно з попередніми школами?
9. Чому з'явилася кейнсіанська теорія?
10. Яка наукова економічна школа започаткувала мікроекономіку, а яка - макроекономіку?

11. Яка зі шкіл економічної думки уперше зробила предметом свого дослідження процес виробництва?
Література :
1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.
План заняття № 2
Навчальна дисципліна:      Економічна теорія
Вид заняття :                                       лекція 
Тема: Економічні потреби і виробничі можливості суспільсьтва.
Мета: Набуття, формування і систематизація теоретичних знань. 

Методи: пояснення, бесіда, розповідь.
Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН:  конспект лекцій, роздатковий матеріал, презентації.
Література (основна та додаткова): 
1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія,2001.
Структура заняття
1.Організаційна частина
Перевірка присутності студентів на занятті
Відповіді на питання студентів
2.Актуалізація опорних  знань: 
- суть економічної теорії, функції економічної теорії,

- Методи економічної теорії, економічні закони і категорії,

- етапи розвитку економічної теорії як науки.
3.Повідомлення теми, формування мети та основних завдань:
Економічні потреби, виробничі можливості та ресурси.

4.Мотивація навчальної діяльності
Студент повинен знати : 
- що таке економічні потреби, їх суть та класифікація. Закон зростання потреб, - що таке корисність як економічна категорія. Закон спадної граничної корисності, - що таке економічні ресурси та їх обмеженість.
5.План заняття: 
1. Економічні потреби, їх суть та класифікація. Ієрархія потреб А.Маслоу.
2. Закон зростання потреб.

3. Економічні ресурси, їх види та властивості.

4. Корисність як економічна категорія. Закон спадної граничної корисності. 

6.Підведення підсумків заняття : - Узагальнення матеріалу:
· Економічні потреби, їх суть та класифікація. Ієрархія потреб.
· Економічні ресурси, їх види та властивості.

· Корисність як економічна категорія. Закон спадної граничної корисності. 

Викладач:   Роїк Н.П.
Тема: Економічні потреби, виробничі можливості та ресурси.

1. Економічні потреби, їх суть та класифікація. Ієрархія потреб А.Маслоу.

2. Закон зростання потреб.

3. Економічні ресурси, їх види та властивості.

4. Корисність як економічна категорія. Закон спадної граничної корисності
1. Економічні потреби, їх суть та класифікація. Ієрархія потреб А.Маслоу.
Сутність потреб. Потреба – це фізіологічне чи психологічне відчуття нестачі чогось або когось, переконання у тому що чогось бракує, і це спонукає людину до діяльності.
Потреба виявляється у нестачі певних благ, предметів. Тому людину можна розглядати як сукупність її потреб і захоплень. Адже від особливостей особистості людини, рівня її культури, а також типу суспільства, в якому вона живе, залежать кількість та якість потреб, способи їх задоволення та ін.

Потреби поділяють на первинні та вторинні.

Первинні – що мають фізіологічний характер, вроджені генетично і закладені природою, без їх реалізації неможливе існування людини. Вони майже однакові для всіх людей.

Вторинні – мають психологічне походження. Вони мають чітко виражений індивідуальний характер, кожна людина властиві лише їх моральні якості та індивідуальні ознаки, що набуваються з досвідом (потреби в спілкуванні, дружбі, владі, повазі…).

Усвідомлена потреба спонукає людину до діяльності, яка б задовольнила існуючу потребу.

Широкою популярністю у світі користується класифі​кація потреб, здійснена американським ученим А. Маслоу, у 40-х р. 20 ст. він створив теорію ієрархії потреб, яка була одна з перших спроб класифікувати людські потреби за ступенем їх впливу. 
Маслоу поділив потреби на 5 рівнів:

1. потребив їжі, воді, сні, наявності притулку;

2. потреби в безпеці, захисті від фізичної і психологічної небезпеки;
3. соціальні потреби – це відчуття незалежності від когось (чогось), соціальна взаємодія і підтримка (дружба, взаємодопомого, інформаційний обмін);
4. до потреб в повазі належать: самоповага, почуття власної гідності, незалежності, набуття досвіду, повага, пошана;
5. потреба в самореалізації – це можливість застосовувати в повсякденному житті власний творчий потенціал (вдосконалення, майстерність, розвиток.)
Потреби вищих рівнів не мотивують людину взагалі або мотивують частково до того часу поки не задоволені потреби нижчих рівнів.

 Наприклад людина, що відчуває голод чи спрагу не буде задовольняти психологічні потреби.

Потреби поділяються на первинні і вторинні і утворюють 5-и рівневу ієрархічну структуру у якій вони розприділені згідно з пріоритетами:
[image: image13]
Поведінка людини у конкретний момент часу визначає найнижча незадоволена потреба ієрархічної структури. Після її задоволення її мотивуючий вплив на поведінку припиняється.

 Визначальними серед потреб є економічні. Вони стають внутрішнім мотивом людини, який спонукає її до економічної діяльності з метою забезпечення власного добробуту та добробуту членів сім'ї. Експерти ООН стверджують, що найповніше добробут розкривається за допомогою такого узагальнюючого показника, як індекс розвитку людини. Цей індекс вимірюється показниками середньої тривалості життя, рівня доходу на душу населення та рівня освіченості. За індексом розвитку людини Україна посідала в 1994 р. 45-те місце у світі, а в 1998 р. — 102-ге.
Класифікація економічних потреб. Існують різні критерії їх класифікації.
1.
Потреби у відтворенні робочої сили і потреби у розвитку особистості. Вирізняють насамперед, виходячи з інтересів розвитку людини. До перших (що безпосередньо впливають на продуктивність праці людини) належать потреби в їжі, одязі, житлі, отриманні кваліфікації, транспорті та ін. До других — потреби у наявності вільного часу для занять спортом, музикою, в естетичному вихованні, всебічній поінформованості, занять політичною діяльністю тощо.
2.
Потреби фізіологічні та соціальні. Виділяють з огляду на людину як біосоціальну істоту. До фізіологічних належать потреби у повітрі, їжі, воді, житлі та ін. До соціальних — потреби в освіті, охороні здоров'я, розвагах, страхових та банківських установах, відвідуванні театрів тощо.
3. Індивідуальні, колективні та суспільні потреби. Розрізняють за способом задоволення. Індивідуальні — потреби в одязі, їжі, житлі та ін. Колективні — потреби, які спільно задовольняються у трудовому колективі (підвищення кваліфікаційного рівня працівників, будівництво спільних баз і будинків відпочинку, колективне управління виробництвом та ін.). Суспільні — потреби у забезпеченні громадського порядку, захисті довкілля тощо. Крім них, можуть існувати потреби, які задовольняються інди​відуально і колективно (у транспорті, освіті, відпочинку тощо).
4. Потреби абсолютні та платоспроможні. Виділяють за ступенем задоволення. Абсолютні економічні потреби визначаються максимально можливим обсягом виробництва за найбільш сприятливих умов, матеріальних благ і послуг, які могли б бути спожиті суспільством. Так, у розвинутих країнах світу залишаються не завантаженими майже 25% виробничих потужностей, є мільйони безробітних та десятки мільйонів тих, хто живуть в умовах бідності та злиденності. Платоспроможні (фактичні) потреби виступають у формі задоволеного платоспроможного попиту. Вони визначаються співвідношенням цін на предмети споживання і грошових доходів населення.
5. Потреби людини-працівника. Класифікують щодо суперечливих сторін людини економічної. Ці потреби виникають у виробництві й пов'язані з процесом праці, з можливістю працювати. Серед них — насамперед потреби у якісному вдосконаленні умов праці. Це санітарногігіє​нічні умови (ступінь забруднення повітря, вібрація, освітленість, вологість, рівень температури, наявність кондиціонерів, інтенсивність шуму), фізична небезпека, контакти з іншими людьми. Близькі до цих умов фізичні вимоги, серед яких важливу роль відіграють встановлений темп роботи, тривалість робочого циклу, прив'язаність до робочого місця та ін.
6. Потреби у вільній і творчій праці. Умови праці повинні стимулювати робітника до ефективної, високопродуктивної праці, до творчого пошуку в процесі виробництва. З розгортанням НТР, розвитком автоматизованого виробництва ці потреби людини відіграватимуть вирішальну роль. У цей етап вступили розвинуті країни світу. Свідченням цього є те, що в країнах ЄС більше половини населення віддає перевагу не зростанню заробітної плати, а скороченню робочого часу. Україна із застарілим технологічним способом виробництва відстає на кілька десятиліть у формуванні таких потреб і створенні умов для їх реалізації.
7.
Потреби людини-власника. Потреби в отриманні гідної для сучасного суспільства величини заробітної плати, у привласненні частини прибутку через механізм володіння акціями підприємства, в отриманні частини доходу від вкладених в ощадні банки заощаджень. Крім того, потреби людини-власника передбачають, що вона забезпечена окремою пристойною квартирою, товарами тривалого користування (автомобілем, телевізором, відеомагнітофоном та ін.), а в разі можливості — й дачною ділянкою.
8.
Потреби у товарах повсякденного попиту та тривалого користування, потреби в послугах та духовні потреби. До середини 50-х років, тобто до початку формування технологічного способу виробництва, який базується на автоматизованій праці, у розвинутих країнах переважали потреби першого виду, на їх задоволення витрачалася більша частина сімейного бюджету. З 50-х років починають переважати потреби у послугах  (у побутовому обслуговуванні, спорті, відпочинку, освіті, медицині тощо). Тому переважна частина працівників у цих країнах зайнята створенням саме таких послуг, а з їхнього сімейного бюджету на них витрачається більша частина коштів. Це означає переважання рис людини соціальної.
2. Закон зростання потреб.

Потреби людини безмежні, а їх різноманітність є ознакою могутності економічної системи. Постійне зростання потреб за час існування людської цивілізації свідчить про дію всезагального економічного закону зростання потреб. Внутрішніми суперечностями його є досягнутий рівень виробництва і споживання та потреби людей. Ця суперечність є рушійною силою розвитку будь-якої економічної системи.
Закон зростання потреб — закон, що виражає внутрішньо необхідні, сталі й суттєві зв'язки між виробництвом і досягнутим рівнем задоволення потреб людей, розвиток яких спричиняє появу нових потреб та засобів їх задоволення.
Дія цього закону зумовлена прогресом технологічного способу виробництва, вдосконаленням відносин власності, зростанням згуртованості працівників, їхньої самосвідомості, розвитком почуття людської гідності, культури та іншими чинниками.
У XIX ст. німецький економіст Е. Енгель довів, що зростанням величини доходів частка витрат на придбань товарів першої необхідності скорочується, а частка витрат на інші товари і послуги зростає. Ця залежність отримала назву закону Енгеля.
В Україні у 90-х роках XX ст. вимоги закону зростання потреб значною мірою не реалізовувалися, про що свідчило значне звуження платоспроможного попиту населення. Внаслідок цього тривалість і глибина кризових явищ в економіці виявилися значно більшими, ніж найглибші кризи, яких зазнали окремі країни протягом останніх двох століть.
3. Економічні ресурси, їх види та властивості. Світ, що нас оточує, багатий на численні ресурси: частина з них існувала й існуватиме завжди, незалежно від нашої волі, решту створює сама людина. Все різноманіття природних ресурсів можна поділити на два види: відтворювані та невідтворювані.
 Відтворюваними ресурсами є такі, швидкість відновлення яких можна порівняти зі швидкістю їх використання. Вони утворюються та відновлюються природою (вода, ґрунт, флора, фауна), людиною (засоби виробництва), а також людиною та природою разом (трудові ресурси).
Відтворювані ресурси — швидкість їх відновлення можна порівняти зі швидкістю їх використання.
Невідтворювані ресурси не відновлюються природою і не виробляються штучно.

Невідтворювані ресурси     не відновлюються природою і не виробля​ються штучно (корисні копалини). Нераціональне, безвідповідальне, споживацьке ставлення до невідтворюваних ресурсів може призвести до їх значного скорочення або навіть майже повного зникнення.
Економічні ресурси поділяються на засоби виробництва і робочу силу (трудові ресурси). Засоби виробництва поділяються на засоби праці (обладнання, машини, основні засоби) і предмети праці (сировина, матеріали).
Економічні ресурси мають такі властивості: обмеженість, переплетіння та взаємозамінність. 
Докладно розглянемо кожну з них і почнемо з обмеженості.

Для організації виробництва певного продукту підприємці використовують усе різноманіття ресурсів — матеріальних, фінансових, трудових, інформаційних та інших. Що ширші наші потреби, то більше продуктів ми бажаємо отримати, а отже, то більше знадобиться ресурсів. Однак, як відомо, потреби людини і суспільства необмежені та з часом стають дедалі різноманітнішими. Якби те саме можна було віднести і до ресурсів як матеріальної основи виробництва та задоволення потреб, то люди ніколи не відчували б проблем з пошуком і створенням необхідних їм благ. Проте, на жаль, ті ресурси, які є у природі та суспільстві, обмежені за обсягом й недостатні для задоволення потреб усього суспільства. Це твердження є одним із най важливіших у економічній теорії та має назву принципу обмеженості ресурсів.
Принцип обмеженості ресурсів полягає у тому, що наявні у природі та суспільстві ресурси, обмежені за обсягом й недостатні для одночасного задоволення потреб усього суспільства.
Обмеженість ресурсів виробництва має три причини:
· природні причини полягають в обмеженості нашої планети загалом, її надр, ґрунтів, атмосфери, населення;
· економічні причини визначаються тим, що безмежний розвиток виробництва потребує безмежного зростання кількості ресурсів;
· соціальні причини зумовлюються темпами зростання населення, народжуваності і смертності людей, тривалістю життя, рівнем розумових здібностей.
Проілюструємо обмеженість основних економічних ресурсів (факторів виробництва) — земельних, матеріальних, фінансових, трудових і підприємницьких. Так, цілком очевидно, що з часом земля (родючий ґрунт) та корисні копалини вичерпують свої запаси. Останні дослідження виявили, що, наприклад, наявних розвіданих нафтових джерел вистачить людству лише на кілька десятиліть.
Матеріальні ресурси, такі як засоби виробництва (машини, устаткування), не можна виготовляти в необмеженій кількості — це залежить від наявної на цей момент технології, рівня розвитку науки та техніки, а також часу, достатнього для розробки та освоєння знарядь виробництва.
Фінансові ресурси (грошові кошти, цінні папери) держава теоретично може надрукувати в необмеженій кількості. Однак чи буде це розумним, якщо випуск грошей не : це супроводжуватися зростанням виробництва, а отже, на них не можна буде придбати бажані блага? У кінцевому підсумку гроші перетворяться на звичайний папір, який нічого не коштуватиме.
Трудові ресурси теж обмежені, і неважко знайти цьому пояснення. Справді, загальна чисельність населення країни та її працездатних громадян цілком конкретні і їх не можна так просто змінити. Адже ці показники залежать від рівня народжуваності, освіти та інших чинників.
Нарешті, підприємницькі ресурси досить обмежені внаслідок їх означення. Пригадай,  що підприємництво — це синонім таланту, здібностей, розуму, цілеспрямованості.

Водночас ситуація з обмеженістю ресурсів не так вже й безнадійна, адже економісти  розрізняють абсолютну та відносну обмеженість ресурсів. Під абсолютною  обмеженістю  розуміють неможливість задовольнити всі потреби людства за допомогою  всього обсягу ресурсів, яке воно має. Якби це було не так, люди були б абсолютно щасливі, тому що будь-які їхні бажання здійснювалися б у будь-який момент. Однак якщо розглядати потреби не всього суспільства, а його певних груп (родини, класу, жителів будинку, міста) або окремої людини, то ресурси будуть здаватися нескінченими. Це і є відносна обмеженість ресурсів.

Друга властивість ресурсів — це їх переплетіння, можливість комбінування різних варіантів ресурсів один з одним.

Третя властивість — взаємозамінність – це можливість повної заміни природного ресурсу штучним. Так, якщо фермер ставить за мету підвищити врожай, він має такі варіанти: розширити посівні площі, застосувати кращу технологію, більш якісне насіння, найняти додаткових працівників або професіонала у сфері управління. Взаємозамінність ресурсів не може бути повною; наприклад, не можна  повністю замінити працю машини розумовою працею.
Розуміння обмеженості ресурсів є надзвичайно важливим для того, щоб пояснити, чому сучасна економіка не здатна забезпечити виробництво абсолютно всієї різноманітності товарів, які потребує людина. Суперечності між необмеженими потребами та обмеженими ресурсами зумовлює проблему вибору: які потреби повинні бути задоволені передусім і за допомогою яких ресурсів?
Цей вибір — складна проблема, якщо взяти до уваги різноманіття потреб різних : об’єктів економіки. Підприємства, домогосподарства та держава — основні економічні учасники — переслідують досить різні цілі. Підприємства прагнуть до великих обсягів збуту товарів за високими цінами, домогосподарства — до купівлі дешевих і високоякісних товарів, держава — до встановлення порядку в суспільстві.
Існує чимало варіантів вибору потреб і відповідних ресурсів для їх задоволення. Ця множинність призводить до суміжної проблеми — який з варіантів вважати оптимальним, тобто який гарантує найкращий результат за найменших витрат.
4. Корисність як економічна категорія. Закон спадної граничної корисності.
Корисність — це властивість товару задовольняти потреби. Вона відображає ставлення споживача до товару, його реакцію на товар.

Корисність — властивість товару задовольняти потреби.
Гранична корисність — це додаткова ко рисність від споживання ще однієї одиниці блага.
Гранична корисність   —   ко
рисність від споживання додаткової одиниці блага.
Загальна корисність — це загальна величина корисності, яку споживач отримує від споживання конкретного набору товарів або послуг.
Загальна корисність — загальна величина корисності від споживання конкретного набору товарів або послуг.
Вона дорівнює сумі граничних корисностей. 
Корисність не має точних одиниць виміру,
тому застосовується умовна одиниця виміру — ютиль 
Зі зростанням обсягу споживання загальна корисність спочатку збільшується, а потім починає спадати, а гранична корисність завжди зменшується. З цього випливає закон спадної граничної корисності: кожна чергова одиниця споживчого блага приносить меншу величину граничної корисності.

Закон спадної граничної корисності полягає в тому, що кожна наступна одиниця споживчого блага приносить меншу величину граничної корисності.
Графічне зображення закону спадної граничної корисності відтворено на рис.2.2.
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1. Що таке потреба?
2. Розкажіть про "піраміду потреб" Маслоу.

3. Сформулюйте закон зростання потреб. Чому постійно виникають нові потреби?

4. Назвіть потреби, які можна було б задовольнити тільки за умов певного рівня розвитку науки і техніки. Наведіть приклади.

5. Розкрийте принципи поведінки споживача на ринку. Чи завжди споживач діє раціонально?
6. Сформулюйте закон спадної граничної корисності.

Література :
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3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

Предмет   «Політекономія»
Методичні вказівки до самостійного вивчення

матеріалу теми:
Закон соціально-економічної ефективності та форми його прояву. Фактори, процес і результати виробництва.

Опорні знання: суть економічних потреб, закон зростання потреб, економічні ресурси та їх властивості, корисність.
Дидактична мета:  Залучити до самостійного вивчення факторів, процесів  і результатів виробництва.
План вивчення: 
1. Фактори виробництва.

2. Суспільний продукт і його форми.

3. Форми суспільного продукту: Валовий суспільний продукт, Валовий національний продукт, Чистий продукт.
4. Суспільний поділ праці – матеріальна основа суспільних відносин.
5. Класифікація суспільного поділу праці.
6. Взаємозв’язок потреб, виробництва і попиту.

Рекомендована література:

1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

Питання для самоконтролю:

3. Фактори виробництва.

4. Суспільний продукт і його форми.

3. Форми суспільного продукту: Валовий суспільний продукт, Валовий національний продукт, Чистий продукт.
4. Суспільний поділ праці – матеріальна основа суспільних відносин.
5. Класифікація суспільного поділу праці.

6. Взаємозв’язок потреб, виробництва і попиту.

Завдання, яке необхідно виконати на основі вивченого матеріалу:

Підготувати тези-відповіді на питання теми.
Викладач:        Роїк Н.П.
План заняття 
Навчальна дисципліна:      Політекономія
Вид заняття :                                       лекція 
Тема: Виробництво і його основні чинники 
Мета: Набуття, формування і систематизація теоретичних знань. 

Методи: пояснення, бесіда, розповідь.

Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН:  конспект лекцій, роздатковий матеріал, презентації.

Література (основна та додаткова): 
1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія,2001.
Структура заняття
1.Організаційна частина
Перевірка присутності студентів на занятті
Відповіді на питання студентів
2.Актуалізація опорних  знань: 
- суть економічної теорії, функції економічної теорії,

- Методи економічної теорії, економічні закони і категорії,

- етапи розвитку економічної теорії як науки.
3.Повідомлення теми, формування мети та основних завдань:
Виробництво і його основні чинники 
4.Мотивація навчальної діяльності
Студент повинен знати : 
- що таке фактори виробництва, їх суть та класифікація. 
- що таке суспільний продукту.
- які є форми суспільного продукту.
5.План заняття: 

1. Фактори виробництва

2. Суспільний продукт і його форми

3.  Форми суспільного продукту:  Валовий суспільний продукт, Валовий національний продукт, Чистий продукт 
6.Підведення підсумків заняття : - Узагальнення матеріалу:
1. Фактори виробництва

2. Суспільний продукт і його форми

3.  Форми суспільного продукту:  Валовий суспільний продукт, Валовий національний продукт, Чистий продукт 
Викладач:   Роїк Н.П.
Тема 2:  Виробництво і його основні чинники
1. Фактори виробництва

2. Суспільний продукт і його форми

3.  Форми суспільного продукту:  Валовий суспільний продукт, Валовий національний продукт, Чистий продукт 
1. Фактори виробництва
Економічна діяльність передбачає наявність певних економічних ресурсів або факторів виробництва: природних, людських і створених людиною ресурсів, які використовуються для виробництва товарів і послуг

У працях західних науковців ще з другої половини XIX століття до наших днів ці ресурси класифікуються як три фактори виробництва: земля, капітал і праця. 

У поняття "земля" входять всі природні ресурси, що застосовуються у виробничому процесі: орні землі, ліси, родовища мінералів і нафти, водні ресурси.
Поняття "капітал" або інвестиційні ресурси охоплює всі виготовлені засоби виробництва (інструменти, машини, устаткування, транспортні засоби), які використовуються у виробництві товарів та послуг і доведені до споживача. Процес виробництва і нагромадження цих засобів виробництва називається інвестуванням.
Праця - це термін, що вживається для позначення фізичних та розумових здібностей людей, які застосовуються у виробництві товарів і послуг. Поняття "праця" охоплює роботи, що виконуються лісорубом, продавцем, машиністом, учителем, професійним футболістом, бухгалтером. Сучасні економісти виділяють в окремий фактор вироб​ництва підприємницьку діяльність (здатність до підприємництва). Підприємництво - це особливий людський ресурс, завдяки якому здійснюється з'єднання ресурсів (землі, капіталу, праці) в єдиний процес виробництва товарів або послуг.
Інший погляд на цю проблему мас марксистська політична економія. Вона розмежовує фактори виробництва та джерела вартості, зокрема, додаткової вартості. Єдиним джерелом вартості є праця, а засоби виробництва, зокрема земля, виступають речовими факторами. Робоча сила виступає як особистий фактор. В умовах капіталізму речові фактори і робоча сила мають свої соціально-економічні форми постійного і змінного капіталу. Однак речові фактори виробництва самі по собі капіталом не виступають. Вони перетворюються в капі гал, коли служать засобом експлуатації найманої робочої сили. Засоби виробництва беруть участь у створенні споживчої вартості. Нова вартість, яка включає додаткову вартість, створюється працею найманого робітника. Отже, цією працею створюється необхідний продукт, що приймає форму заробітної плати, і додатковий продукт, який виступає у формі процента, прибутку і ренти.
Проаналізувавши різні точки зору на функціонування факторів виробництва, можна зробити висновок, що єдиним джерелом новоствореної вартості, прибутку зокрема, є лише праця у її різновидах.
Основними факторами виробництва є особистісний і речовий, тобто людина-працівник і засоби виробництва. Спосіб їх поєднання і характер функціонування визначаються, насамперед, існуючою формою власності на засоби виробництва і результатами праці. Таке поєднання здійснюється на рівні окремих підприємств включенням працівника до складу трудового колективу.
У процесі такого поєднання слід розрізняти техніко-економічну і соціально-економічну сторони. Техніко-економічна - це безпосереднє використання робітником певних засобів і предметів праці незалежно Від того, чи є він власником.
Соціально-економічна сторона поєднання працівника із засобами виробництва на народних, кооперативних, частково акціонерних, а також на приватних підприємствах, де не застосовується наймана праця, та деяких інших, які перебувають у трудовій колективній власності, здійснюється прямо, безпосередньо. У цьому випадку працівники виступають як власники виробництва й створеного ними продукту і як працівники.
Але справа докорінно змінюється, коли знаряддя та предмети праці перебувають у руках капіталістів. Працівники відчужуються від власності на засоби виробництва і виготовлений продукт, від управління власністю, самого процесу праці, а їх робоча сила перетворюється па товар.

2. Суспільний продукт і його форми.
Суспільне виробництво.
Що ж ми розуміємо під виробництвом? Спробуйте уявити життя людей без їжі, одягу, взуття, житла. Це неможливо, бо саме за допомогою цих речей підтримується життя людей. Але різні речі, з допомогою яких люди підтримують своє існування, в готовому вигляді, як манна небесна, з неба не падають. Ці речі, які економісти назвали матеріальними благами, люди повинні створювати самі.
Людська діяльність, спрямована на створення матеріальних благ (засобів існування) - це й є виробництво.
Політекономія має справу не з будь-яким конкретним виробництвом. Вона визначає закономірності функціонування суспільного виробництва. Що ми під ним розуміємо?
Суспільне виробництво - це сукупність індивідуальних виробництв (підприємств, фірм) в їхньому взаємозв'язку, взаємодії, взаємозумовленості та взаємозалежності.

Суспільне виробництво структурно неоднорідне. Воно включає в себе два види (сфери) виробництв: матеріальне та нематеріальне виробництво.
Кожна з названих сфер суспільного виробництва об'єднує багато найрізноманітніших галузей суспільно-економічної системи.
Суспільний продукт

У кожному конкретному випадку результат
виробництва – це певний продукт: верстат, трактор, хліб, тканини і т.д. Результатом суспільного виробництва є суспільний продукт. 
Суспільний продукт - являє собою всю суму матеріальних і духовних благ, створених суспільством за певний проміжок часу, як правило, за рік.
 До його складу входять різноманітні матеріальні й нематеріальні блага та послуги, які створюються в різних галузях виробництва. У практиці господарювання суспільний продукт розраховується по-різному, і тому в реальному житті ми маємо справу з різними його формами залежно від того, які елементи включають до його складу.
Взаємозв’язок  потреб, виробництва і попиту

Вплив виробництва на потреби:

· створює нові потреби, перетворює їх з одиничних на масові;
· створює споживчі блага, отже забезпечує задоволення потреб.
Вплив потреб на виробництво:

· спрямовує виробництво;

· стимулюють розвиток виробництва (нові галузі, підприємства);

· характеризують рівень розвитку суспільства в цілому.

Гуманізація виробництва, властива постіндустріальному суспільству, зумовлює підсилення взаємовпливу потреб і виробництва, адже вона передбачає безпосереднє підпорядкування потребам людини як процесу праці, так і його результату. 

Аналіз взаємодії потреб і попиту здійснили представники. маржиналізму (з II пол. XIX ст.) - К.Менгер, Ф.Візер, Е.Бем-Баверк, А.Маршалл, В.Перето, Д.Хікс.
Маржиналісти розробили теорію споживацької поведінки.
Її суть:
1. В умовах стабільної економіки кожна людина прагне поводити себе раціонально, тобто оптимізувати свій добробут – максимально задовольнити особисті потреби.
2. Щоб досягти цієї мети, покупець виключно суб'єктивно оцінює нагальність тієї чи іншої потреби, інтенсивність її. Відповідно до цих оцінок він розподіляє свій дохід між різними споживчими благами. Чим вища інтенсивність потреби, тим вищі суб'єктивні оцінки, а тому й більший попит на це благо.
3. Для визначення суб'єктивних оцінок використовують явище спадної граничної корисності споживчого блага, тобто суб'єктивна оцінка того блага, яке купують, формується на рівні його граничної корисності.
Гранична корисність - це ступінь задоволення, який отримує людина від споживання кожної додаткової одиниці блага.
У процесі споживання блага потреба насичується, отже, гранична корисність спадає (зменшусться) - це є закон спадної граничної корисності.
Практичне значення вивчення потреб полягає в наступному:
1. Глибоке дослідження потреб, визначення їх ієрархії широко використовується в менеджменті при розробці теорій мотивації.
2. Вивчення потреб набуває великого значення в сучасній маркетинговій діяльності, адже концепція маркетингу передбачає визначення потреб як передумови виробничого процесу. Згідно з нею виробляти слід лише такі товари, які необхідні споживачам, тоді нетреба докладати великих зусиль для їх реалізації.
3. Потреб є вихідним пунктом розробки національної, економічної, соціальної і науково-технічної політики розвинутих країн. Так, суспільні потреби є основою для прийняття рішень у найважливішій для розвитку виробництва структурно-інвестиційній сфері. 75 % комерційних нововведень у США були впроваджені вже в 70-х роках за результатами вивчення потреб ринку і тільки 25 % - породжені стихійним інноваційним процесом. Великі фірми враховують перспективні потреби та орієнтуються на технічні й продуктові зміни, що доступні та вигідні споживачу. В арсеналі США є приблизно 20 базових методів моделювання технічних процесів з орієнтацією на споживача. У країнах   з розвинутою  ринковою економікою існує система соціальних технологій і визначення суспільної оцінки нових потреб. Починаючи з 60-х років, промислове виробництво в США орієнтується на широку індивідуалізацію потреб. Отже, в умовах сучасного ринкового господарства потреба є і вихідним пунктом, і кінцевою метою виробництва.
Структура економіки України на сучасному етапі значною мірою орієнтована на низькі потреби. Низький рівень споживання більшості населення в сучасних умовах не забезпечує відтворення потреб, і до вже були сформовані раніше. Наприклад, вже сформувалась потреба в творчій самостійній праці, а існуючий рівень споживання низький. Тим самим деформується, не відтворюється на належному рівні й потреба в праці такого змісту.
Література :
1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

