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План заняття № 
Навчальна дисципліна:              “Економічна теорія”
Вид заняття:                                           лекція

Тема: ФОРМИ ОРГАНІЗАЦІЇ СУСПІЛЬНОГО ВИРОБНИЦТВА
Мета: Набуття, формування і систематизація теоретичних знань.
Методи: Пояснення, бесіда, розповідь.
Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: роздатковий матеріал, таблиці, підручники, презентації.
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3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

Структура заняття
1.Організаційна частина

Перевірка присутності студентів на занятті.
Відповіді на запитання студентів.
2. Актуалізація опорних знань 
- Суть власності, її економічний та юридичний зміст.

- Еволюція відносин власності.

- Типи, види та форми власності.

- Відносини власності в Україні. Закон України «Про власність»
3. Повідомлення теми, формулювання мети та основних завдань
ФОРМИ ОРГАНІЗАЦІЇ СУСПІЛЬНОГО ВИРОБНИЦТВА

4. Мотивація навчальної діяльності

Студент повинен знати:
- Форми суспільного виробництва: натуральне і товарне виробництво

- Товар і його властивості.

5. План заняття:
1. Форми суспільного виробництва: натуральне і товарне виробництво

2. Товар і його властивості.
3. Праця, що створює товар.

4. Величина вартості товару.
6. Підведення підсумків заняття:
- Форми суспільного виробництва: натуральне і товарне виробництво

- Товар і його властивості.
- Праця, що створює товар.

-  Величина вартості товару.
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ТЕМА 5: ФОРМИ ОРГАНІЗАЦІЇ СУСПІЛЬНОГО ВИРОБНИЦТВА

1. Форми суспільного виробництва: натуральне і товарне виробництво

2. Товар і його властивості.
3. Праця, що створює товар.

4. Величина вартості товару.
1. Форми  суспільного  виробництва:  натуральне і товарне виробництво.
Натуральне виробництво.
Історично першою економічною формою функціонування людського суспільства було натуральне виробництво. Що воно собою являє?

Натуральне виробництво - тип господарства, в якому процес створення матеріальних благ спрямований безпосередньо на задоволення власних потреб виробника.
При натуральному господарстві продукт не набуває товарної форми (тобто не стає об'єктом купівлі-продажу), а утворює фонд життєвих засобів для самого виробника. В найбільш чистому вигляді натуральне господарство існувало лише у первісних народів, що не знали суспільного поділу праці, обміну та приватної власності. Воно було пануючим у державах Стародавнього Сходу, які являли собою систему замкнутих, економічно самостійних общин. В античних рабовласницьких державах (Рим, Вавилон, Єгипет) поруч з натуральним господарством досить розвинутим було товарне господарство. Останнє передбачало виробництво продукту не лише для власного споживання, а й на продаж. Однак домінуючою формою господарювання в цих державах залишалася натуральна. В епоху раннього феодалізму натуральне господарство знову стало пануючим, однією з головних рис феодальної економіки.
Натуральна форма виробництва була характерною та пануючою для народів, що населяли Україну, практично до скасування кріпосного права (1861р.). Тобто, мова йде про те, що натуральну форму мав додатковий продукт, який привласнював поміщик або місцевий мироїд-куркуль. Цей додатковий продукт виступав у вигляді багато чисельних натуральних повинностей і платежів (подимне, подушне, за вікна, містки і т.д.). Натуральний характер мало й господарство феодально-залежного селянина. Воно служило джерелом засобів споживання для поточних потреб поміщицького маєтку й забезпечувало поновлення його запасів.
Соціально-економічна природа натурального господарства найбільш повно розкривається в його характерних рисах. їх можна розглянути в двох аспектах:
а) такі, що характеризують організаційний бік натурального господарства;
б)такі, що розкривають його економічну природу.
Зрозуміло, що поділ цей досить умовний, тому що організаційні та економічні риси тісно між собою пов'язані й виділити їх можна лише в теоретичному плані.
Серед організаційних рис насамперед слід виділити замкненість. Суть її полягає в тому, що окреме натуральне господарство являє собою відокремлений, замкнутий у собі маленький світ. У такій системі кожна господарська одиниця (селянське господарство, сільська община, феодальний, поміщицький маєток) здійснює всі види господарських робіт, починаючи від добування різних видів сировини й закінчуючи кінцевою підготовкою їх до споживання. Замкненість натурального господарства неминуче приводить до його консерватизму та стійкості протягом тривалого історичного відрізку часу. Зокрема, для натурального господарства типовим є традиційність форм, методів і способів виробництва, постійний характер продукції, економічних зв'язків і галузевих пропорцій, які відтворювалися без істотних змін протягом століть і виступали для виробників як обов'язкові, освячені звичаями господарські норми. Все це породжувало застій, використання рутинної техніки, повільні темпи розвитку. Серед рис, які розкривають економічну природу натурального господарства, в першу чергу слід відзначити слабо виражений поділ праці. Це проявляється в обмеженості галузей господарства, видів виробничої діяльності, спеціалізації виробників. У такому господарстві економічні відносини виступають у відкритій, не уречевленій формі. Тобто, економічні відносини між людьми виступають такими, якими вони є в реальному житті. Це є друга характерна риса, що розкриває економічну суть натурального господарства. І, нарешті, натуральне, господарство характеризується також слабко вираженим суспільним характером виробництва. Тобто, в натуральному господарстві суспільний характер праці, проявляється досить невиразно. Створюється враження, що праця індивідуального відокремленого натурального виробництва виступає лише як його приватна справа. 
Див. схему 1.
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Завершуючи характеристику натуральної форми господарювання, слід відзначити, що вона адекватна лише тому рівню розвитку продуктивних сил і лише тим економічним відносинам, які визначають вкрай обмежену мету виробництва, підпорядковують її задоволенню потреб, незначних за обсягом і одноманітних за складом.
Товарне виробництво.
Натуральне виробництво тисячоліття існувало в первісній общині як єдина форма господарювання. Однак на певному етапі розвитку продуктивних сил виникає нова форма господарства - товарне виробництво.
Що вона собою являє? Товарне виробництво зароджується як протилежність натурального господарства, бо являє собою певну організацію суспільного виробництва, при якій економічні відносини між людьми проявляються через ринок, через купівлю-продаж продуктів їхньої праці. 

У результаті таких відносин продукт праці стає товаром, а саме виробництво продуктів як товарів стає товарним виробництвом.
Деякі економісти, здебільшого політики, намагаються зобразити прагнення до обміну як біологічну властивість людей. А на цій основі довести вічність товарного виробництва. Для чого це потрібно? Річ у тім, що капіталізм, як далі буде з'ясовано, виріс із товарного виробництва. Тому, доводячи вічність товарного виробництва, вони тим самим обґрунтовують незмінність (вічність) капіталістичної системи, заперечуючи процес розвитку до нових, більш досконалих і більш справедливих систем. Чи дійсно це так? Неупереджений науковий аналіз показує, що обмін, по-перше, - явище не біологічне, а суспільне, й, по-друге, що обмін товарів, товарне виробництво, хоча й виникли давно (п'ять-сім тисяч років тому), існували не завжди, вони властиві лише певному рівню розвитку суспільного виробництва. Тобто, для їх виникнення повинні сформуватися певні умови.

Першою вихідною умовою виникнення товарного виробництва є суспільний поділ праці, в результаті якого появляється об'єктивна необхідність обмінювати продукти, виготовлені в різних видах виробництва, тому що на цій основі відбувається процес відокремлення різних видів праці. Історично першим великим суспільним поділом праці був поділ між тваринництвом і землеробством. Але одного суспільного поділу праці для того, щоб виробництво стало товарним, ще недостатньо. Історія знає багато прикладів, коли в первісній общині існував досить широкий поділ праці, зокрема, в індійській сільськогосподарській общині, де кожний її член займався точно визначеним видом праці. Проте продукт праці не вступав в обмін, тому що суспільна власність на засоби виробництва передбачала його колективне привласнення. Отже, суспільний поділ праці є вихідна, але недостатня умова формування товарного виробництва.
Для того, щоб товарне виробництво стало регулярним, оформилося в певну сферу життєдіяльності суспільства, необхідно, щоб суспільний поділ праці був доповнений правом індивідуального привласнення результатів праці та розпорядження ними. Історично вперше така умова формується лише за виникненням приватної власності на засоби виробництва в період другого великого суспільного поділу праці між землеробством і ремісництвом, на базі якого згодом виникає промисловість.
У результаті формування названих умов і виникає обмін товарами як форма економічного зв'язку між виробниками. Отже, ця форма зв'язку не випадкова, а зумовлена виникненням суспільного поділу праці та розвитком форми власності. Суспільний поділ праці породжує матеріальний зв'язок між людьми. Кожен член суспільства, що спеціалізується на виробництві певного продукту, виробляє його для інших членів суспільства, але, в свою чергу, він потребує продукти їхньої праці. Приватна власність на засоби виробництва, роз'єднує людей, робить їх відокремленими товаровиробниками. За цих умов єдиною формою економічного зв'язку між розрізненими приватними товаровиробниками може стати лише обмін товарами, ринок.
Що ж ми розуміємо під товарним виробництвом?
Під товарним виробництвом ми розуміємо ту фазу економічного розвитку, при якій продукти виготовляються не лише для задоволення потреб виробників, але й з метою обміну, тобто виготовляються в якості товарів, а не споживних вартостей. Основні риси товарного виробництва перераховані в схемі 2.
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Типи товарного виробництва
Розрізняють два типи товарного виробництва: просте та капіталістичне (розвинене).
Просте характерне для перших етапів розвитку товарного виробництва, коли продукти виготовлялися для обміну самостійними дрібними товаровиробниками - ремісниками та селянами. Основними його рисами є: дрібна приватна власність на засоби виробництва, особиста праця й обмежена мета виробництва, зумовлена його примітивним характером. Проте з часом в міру розвитку продуктивних сил, коли з'являється можливість виготовляти все більшу масу додаткового продукту, товарне виробництво поступово починає набувати підприємницького характеру. В результаті змінюється мета виробництва. Якщо раніше метою було забезпечення умов існування товаровиробника і його сім'ї, то тепер нею стало збагачення. Таким чином, просте товарне виробництво трансформується в капіталістичне, характерними рисами якого є: велика приватна власність на засоби виробництва, наймана праця та мета - збагачення.
Між простим і капіталістичним товарним виробництвом є істотні відмінності.
По-перше, простому товарному виробництву властиве поєднання виробника із засобами виробництва, тоді як капіталістичне виробництво породжує відокремлення виробників від них, перетворюючи їх на найманих робітників.
По-друге, просте товарне виробництво основане на особистій праці, а капіталістичне - на найманій.
По-третє, метою простого товарного виробництва є забезпечення джерела існування товаровиробника та його сім'ї, метою ж капіталістичного виробництва є нажива.

Тому просте товарне виробництво, розвиваючись в умовах приватної власності, неминуче приводить до виникнення капіталістичного виробництва, воно є його вихідним пунктом.
Основна суперечність товарного виробництва
Головною рушійною силою перетворення простого товарного вироб​ництва в капіталістичне виступає його основна суперечність - між: приватною та суспільною працею . Що це за суперечність? Річ у тім, що будь-яке виробництво має суспільний характер. Але в різних умовах він проявляється по-різному. В умовах приватної власності та панування товарних відносин суспільний характер проявляється опосередковано, через ринок. Тобто, працюючи в своєму приватному господарстві, кожен товаровиробник вважає, що це є його приватна, особиста справа. Але в умовах товарного виробництва він виробляє продукт не для себе, а щоб продати. Тобто, цей продукт повинен задовольнити чиїсь потреби. І наскільки ці потреби (чужі) будуть задовольнятися, товаровиробник дізнається лише тоді, коли винесе свій товар на ринок і відчує попит на нього. Попит і буде тим суспільним визнанням затрат праці товаровиробника на виготовлення даного продукту. Причому, цей попит може бути меншим або більшим. Від цього вже буде залежати, якою мірою суспільство визнає приватні, індивідуальні затрати товаровиробника. Отже, товаровиробник може або виграти або програти, залежно від того, наскільки він врахував суспільні потреби. Саме це зумовлює той факт, що окремі виробники, виробляючи товари на ринок, стають один до одного у відносини конкуренції: кожен намагається дорожче продати, дешевше купити. А результатом цього є посилення сильного та падіння слабшого, збагачення меншості й зубожіння маси. В остаточному підсумку це приводить до перетворення маси самостійних виробників на найманих працівників, а багатьох дрібних підприємств і закладів у результаті концентрації та центра​лізації - в невелику купку великих підприємств. Так поступово просте товарне виробництво трансформується в капіталістичне.
Товарне виробництво та приватна власність
Ще на один дуже важливий аспект слід звернути увагу в світлі тих тенденцій які проявляються зараз у нашій економічній політиці. Мова йде про посилене пропагування та впровадження дрібнотоварної приватної власності в різних галузях виробництва. Видається це як магістральний шлях розвитку вітчизняної економіки.
Слід зазначити, що виникнення капіталістичного товарного виробництва привело до розкладу приватної власності на два види:
а)трудову (дрібнотоварну) приватну власність - власність самих працівників, основану на особистій їхній праці;
б) нетрудову (велику) капіталістичну власність, основану на найманій праці. Ця власність належить власникам капіталу.

Власність дрібних товаровиробників представлена в основному ремісничими та сімейними фірмами в сфері послуг, сільському господарстві і т. д. Загальною тенденцією в розвитку цього типу приватної власності на сучасному етапі в країнах Заходу є постійне послаблення її позицій. Так, у США навіть у такій сфері виробництва, як переробна промисловість, де біля третини підприємств є дрібнотоварними, питома вага їх на товарному ринку не перевищує одного відсотка. Отже, повернення до дрібної приватної власності у виробництві - це крок назад, крок всупереч основним тенденціям розвитку світової економіки.
Далі в умовах великого й складного виробництва починають діяти дві прямо протилежні тенденції. З одного боку, товарне виробництво неухильно розширяється. Це зумовлено: поглибленням поділу праці, подальшою спеціалізацією суспільної праці (окремі виробничі функції, наприклад, перетворюються в самостійні виробництва); збільшенням кількості відокремлених товаровиробників (у США, наприклад, за період з 1974-81 рр. кількість підприємств зросла майже на 8 млн.), абсолютним зростанням населення, його потреб і т.д. З іншого боку, відбувається обмеження сфери стихійного регулювання економіки ринковим механізмом (конкуренцією, попитом і пропозицією), тому що велике, масштабне виробництво не може ефективно функціонувати без свідомого централізованого координування. Це давно було помічено на Заході, і перехід до державно-монополістичного капіталізму був нічим іншим, як переходом від стихійного ринкового регулювання економіки до спроб її державного регулювання. Широкого застосування набула контрактна система, при якій виробництво ведеться в розрахунку на заздалегідь відомий ринок, на конкретного споживача. Отже, стихія й тут обмежена. Значна частина товарів складає внутрішньо-фірмовий оборот, що передбачає їх плановий, а не стихійний розподіл. Таким чином, хоча товарне виробництво в сучасній світовій економіці, як і раніше, є панівною формою суспільного виробництва, механізм його впливу на суспільний прогрес суттєво змінився, про що мова піде в наступних темах. Тому, формуючи ринкову економіку в Україні, слід враховувати ці нові тенденції в характері функціонування сучасного товарного виробництва.
Висновок
Тому, формуючи ринкову економіку в Україні, необхідно йти не шляхом формування ринкової економіки капіталістичного типу (в розвинутих країнах це пройдений етап), а створювати ринкову економіку соціального типу, що забезпечить просування вперед, а не повернення назад, в епоху первісного нагромадження капіталу.
2. Товар і його властивості.
Виготовлені відособленими товаровиробниками продукти внаслідок їх купівлі-продажу на ринку стають товарами. Необхідно з'ясувати, що становить собою товар, які види праці його створюють, чому однакові товари продають за різними цінами, як споживач вибирає товар, які закони управляють цими процесами.
Товар та його властивості
Двома основними видами товарів є матеріальні та нематеріальні блага (або послуги). Крім того, товари поділяють на дві великі групи: 
1) для задоволення особистих потреб; 
2) для задоволення виробничих потреб.
Щоб бути товаром, певна річ або послуга повинні:
а)бути продуктами праці;
б)задовольняти потреби інших людей (якщо вдома випікають пиріжки і споживають їх у сім'ї, то вони залишаються продуктом);
в) виготовлятися для обміну.
Звідси випливає визначення товару.
Товар — продукт праці, який задовольняє потреби інших людей і виготовлений для обміну.
Двома протилежними сторонами товару є споживча вартість і вартість. Споживча вартість.
Щоб виконати цю функцію, будь-який товар або послуга мусять мати певні властивості. Ці властивості можуть бути природними (наприклад, м'ясо містить білки та інші корисні речовини) або виявлятися людьми в процесі історичного розвитку. Так, корисність заліза люди усвідомили лише тоді, коли з нього стали виготовляти знаряддя і предмети праці.
Щоб стати товаром, споживча вартість повинна задовольняти потреби інших людей.
Споживча вартість — певна річ або послуга, яка завдяки своїм корисним властивостям задовольняє різноманітні суспільні потреби.
Мінова вартість товару. Щоб задовольнити людські потреби, конкретна річ або послуга повинні обмінятися на іншу річ та послугу.
Мінова вартість — здатність товару обмінюватися на інші товари у певних кількісних пропорціях.
Так, виготовивши чоботи, швець хоче продати їх і купити для сім'ї центнер борошна або два центнери картоплі. Виникає запитання: що є основою пропорцій, в яких обмінюються ці продукти праці? Очевидно, що в основі обмінюваності різних споживчих вартостей має бути щось спільне. Це не можуть бути маса, обсяг, форма, самі споживчі вартості, бо вони якісно різняться, є не зіставлюваними. Чоботи й борошно задовольняють настільки різні потреби, що з погляду споживчих вартостей їх неможливо звести до чогось спільного.
Мінові пропорції між різними товарами певною мірою визначаються їхньою корисністю. Це зумовлено тим, що в процесі історичного розвитку змінювалися самі пропорції, в яких відбувався обмін товарів, значних змін зазнавала й корисність. Так, у XIV ст. італійські купці, продаючи перець феодалам Західної Європи, отримували за грам перцю грам золота. Нині за грам золота можна купити кілька десятків кілограмів перцю. Алюміній сто років тому був у кількасот разів дорожчим, ніж нині, але його корисність у наш час зросла незрівнянно. Тому найважливішим аспектом в обміні товарів є те, що у них втілена праця.
3. Вартість товару. У товарах і послугах втілена суспільно необхідна праця, Саме суспільно необхідна праця лежить передусім в основі обмінюваності товарів чи послуг, а отже формує їхню вартість. Тому у вартості відображається не лише кількість суспільно необхідної праці, а й якість продукції, її корисний ефект.
Праця, що створює товар
В основі кожної із сторін товару лежить відповідний вид праці. Споживчу вартість створює конкретна праця, вартість — абстрактна.
Конкретна праця. Передусім це корисна праця, умова існування людей, фізична природна необхідність. Людина, яка виконує певну роботу, ставить перед собою відповідну мету, здійснює відмінні від інших працівників операції, використовує специфічні засоби і предмети праці, отримує різні результати, про що йшлося в темі «Суспільне виробництво та його фактори».

Конкретних видів праці стільки, скільки існує професій, видів діяльності. Ще наприкінці 30-х років XX ст. далеко не повний список занять, ремесел, професій нараховував до 30 тис. найменувань, наприкінці 90-х — майже; 8 млн.
Конкретна праця — корисна праця, яка витрачається в особливій доцільній формі з використанням певних засобів і предметів праці й створює споживчу вартість.
Абстрактна праця. Абстрактна праця виступає як праця взагалі, що містить притаманне багатьом видам корисної праці й створює вартість.
В абстрактній праці мають значення затрати людської робочої сили, енергії з фізіологічного погляду (м'язів, мозку, нервів).
Абстрактна праця — праця товаровиробника, яка характеризується затратою робочої сили взагалі, незалежно від її конкретної форми, створює вартість і є специфічною формою праці в умовах товарного виробництва.

Суперечність між конкретною та абстрактною працею.
Конкретна праця, тобто праця, затрачена приватним власником на приватному підприємстві, й є особистою справою товаровиробника. У разі невдачі при реалізації свого продукту товаровиробник не в змозі закупити інші товари і задовольняти свої потреби у споживанні та виробництві. Він розорюється, змушений продавати свою робочу силу. Інший товаровиробник, навпаки, реалізувавши вдало свої товари, поступово збагачується, стає капіталістом-підприємцем. Тому суперечність між приватною і суспільною працею — основна суперечність товарного виробництва. Вона виявляється у стихійному коливанні цін, розоренні одних і збагаченні інших виробників товарів.
4. Величина вартості товару. З кількісного боку вартість вимірюється співвідношенням індивідуальної та суспільної вартості. У кожній галузі промисловості існує, як правило, кілька підприємств, які виготовляють однорідну продукцію. На кожному з них різний рівень техніки, кваліфікації робітників, організації виробництва, продуктивності праці та ін. Тому на виготовлення одного й того самого товару на цих підприємствах витрачається неоднаковий робочий час і встановлюється різна вартість (індивідуальна вартість).
Проте вартість товару визначається не індивідуальними, а суспільно необхідними затратами праці, в основі яких — суспільно необхідний робочий час.
Суспільно необхідний робочий час — час, потрібний для створення будь-якої споживчої вартості за існуючих суспільно нормальних умов виробництва, інтенсивності та продуктивності праці, середнього рівня техніки, кваліфікації працівника тощо.
Такі середні умови встановлюються на підприємствах, які виготовляють основну масу певної продукції. Суспільно необхідні затрати формуються в процесі конкуренції товаровиробників. Затрати, більші від суспільно необхідних, за таких умов не визнаються на ринку. Покупець не заплатить дорожче за чоботи товаровиробникові, в якого більша індивідуальна вартість (а отже, й ціна), якщо поруч продаються чоботи такої самої якості, виготовлені з меншими затратами (з нижчими вартістю й ціною).

Вплив на вартість продуктивності праці. Вартість товару залежить від багатьох чинників, передусім — від продуктивності праці.
Продуктивність праці — кількість продукції, яка виробляється за одиницю робочого часу.
Із зростанням продуктивності праці у кожній одиниці продукції втілюється менша кількість праці. Внаслідок цього вартість одиниці продукції зменшується, а вартість всієї виробленої маси залишається незмінною. 
Вплив на вартість інтенсивності праці.
Інтенсивність праці — затрати праці за одиницю часу. Зростання інтенсивності праці рівноцінне подовженню робочого дня. Це зумовлено тим, що при зростанні інтенсивності праці вдвічі робітник за хвилину повинен робити вдвічі більше рухів (нахилятися, щоб перенести вантаж, вдвічі більше повертатися, щоб забрати деталь в іншого робітника тощо), а отже, у стільки ж разів більше витрачати фізичної, нервової енергії. Тому інтенсивніша праця створює за одиницю часу більшу вартість, ніж менш інтенсивна.

Вплив на вартість складної праці.
Проста праця — праця, яка не потребує попередньої освіти і кваліфікації.
Така, наприклад, праця землекопа.
Складна праця — праця, для виконання якої потрібні спеціальна підготовка, оволодіння певною спеціальністю, що, у свою чергу, передбачає потребу в здобутті освіти, кваліфікації.
У складній праці втілена не лише праця кваліфікованого працівника, а й опосередкована праця, яка була витрачена на його підготовку (праця вчителів, майстрів, які готували майбутнього фахівця). Тому складна праця — це помножена (зведена у ступінь) проста праця, і за одиницю часу нею створюється більша вартість.
Визначення вартості товару суспільно необхідними витратами праці — його характеристика з боку виробника. В економічній теорії такий підхід розроблено К. Марксом і названо теорією трудової вартості.
Вибір товару споживачем
Теорія граничної корисності. На думку прихильників теорії граничної корисності, споживач купує товар тому, що у ньому міститься певний корисний ефект, який цінується. В умовах товарного виробництва цінність перетворюється на вартість
На думку сучасного прихильника цієї теорії Ф. Хаєка, з елементарними основами теорії граничної корисності повинна бути ознайомлена кожна освічена людина. З її допомогою, зокрема, був вирішений так званий «парадокс Сміта»: чому вода, настільки корисна для людини, коштує так дешево, а алмаз, користь якого для задоволення життєвих потреб набагато менша, коштує так дорого? Відповідь австрійського економіста Ейкена, Бем-Баверка (1851 —1914) на це запитання така: «Цінність передбачає обмеженість кількості речей, відсутність цінності — їх надлишок».
Предмет    “Економічна теорія”
Методичні вказівки до самостійного вивчення

матеріалу теми:
Закон вартості, його суть та функції.
Опорні знання:Форми організації суспільного виробництва.
Дидактична мета:  Залучити до самостійного вивчення закону вартості, його суті та функцій.

План вивчення: 
1. Суть закону вартості.

2. Функції закону вартості.
Рекомендована література:

1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

Питання для самоконтролю:
Розкрийте суть закону вартості.
Назвіть функції, які виконує закон вартості.
Завдання, яке необхідно виконати на основі вивченого матеріалу:

Підготувати тези-відповіді на питання теми.
Викладач: Роїк Н.П.

Закон вартості та його функції
Закон вартості — особливий економічний закон (тобто закон, що діє у деяких суспільних способах виробництва), який виражає внутрішньо необхідні, суттєві та сталі зв'язки між: суспільно необхідною працею і цінами товарів за умов відносної відповідності попиту та пропозиції.
У найбільш загальній формі закон вартості означає обмін еквівалентів, тобто обмін товарами та послугами між виробниками та їх купівлю на ринку відповідно до суспільно необхідних витрат на їх виготовлення.
Закон вартості виражає також внутрішньо необхідні зв'язки між працею виробника товарів у минулому (суцільно необхідним робочим часом у момент їх безпосереднього виготовлення) і конкретними умовами виробництва. Тому вартість товарів визначається робочим часом, який потрачено не на їх вироблення, а на їх відтворення. Це означає, скажімо, що за масового виробництва нової дешевої моделі легкового автомобіля ціни на попередню марку будуть знижені приблизно до рівня ціни нового автомобіля. Інакше ці автомобілі ніхто не купуватиме.
Основні функції закону вартості:
1)
стихійного регулятора пропорцій товарного виробництва (простого і капіталістичного), але не відокремлені, а у поєднанні з іншими економічними законами. Таке регулювання здійснюється через механізм коливання цін навколо вартості. Якщо товарів у галузі виробляють менше, ніж це потрібно для задоволення потреб суспільства, то ціни на них зростають. Виробництво у цій галузі є вигідним, що приваблює нових товаровиробників. Внаслідок цього відбувається перерозподіл праці між галузями. У тій галузі, де має місце надвиробництво товарів, ціни знижуються, виробництво скорочується;

2)
рушійної сили стихійного розвитку продуктивних сил;
3)
основи диференціювання товаровиробників. За товарної форми виробництва товаровиробники постійно змушені вдосконалювати техніку, технологію, поліпшувати якість продукції, підвищувати продуктивність праці, знижувати індивідуальні витрати виробництва. Той, хто цього не робить, може швидко збанкрутувати. Тому за цієї форми організації суспільного виробництва значно прискорюється прогрес у розвитку продуктивних сил.
Література (основна та додаткова) :
1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

План заняття № 
Навчальна дисципліна:              “Економічна теорія”
Вид заняття:                                           лекція

Тема:Товар і гроші. Теорія грошового обігу.
Мета: Набуття, формування і систематизація теоретичних знань.
Методи: Пояснення, бесіда, розповідь.
Матеріально-технічне забезпечення та дидактичні засоби, ТЗН: роздатковий матеріал, таблиці, підручники, презентації.

Література (основна та додаткова) :
1. Федоренко В.Г. Основи економічної теорії : підручник, 2007р.

2. Н. В. Ільченко Політична економія. навчально-методичний посібник, 2000.

3.С. В. Мочерний Економічна теорія. – К.: Видавничий центр Академія, 1999.

Структура заняття
1.Організаційна частина

Перевірка присутності студентів на занятті.
Відповіді на запитання студентів.
2. Актуалізація опорних знань 
- Форми суспільного виробництва: натуральне і товарне виробництво

- Товар і його властивості.

3. Повідомлення теми, формулювання мети та основних завдань
Товар і гроші. Теорія грошового обігу.
4. Мотивація навчальної діяльності

Студент повинен знати:
- Грошова форма вартості. Сутність грошей та їх виникнення.

- Функції грошей.

- Грошова система та її елементи.

- Закони обігу грошей. Інфляція.
5. План заняття:
1.  Грошова форма вартості. Сутність грошей та їх виникнення.

2. Функції грошей.

3. Грошова система та її елементи.

4. Закони обігу грошей. Інфляція.

6. Підведення підсумків заняття:
- Грошова форма вартості. Сутність грошей та їх виникнення.
- Функції грошей.
- Грошова система та її елементи.
- Закони обігу грошей. Інфляція.

Викладач:  Роїк Н.П.
Тема 6: Гроші. Товарно-грошові відносини.
1. Грошова форма вартості. Сутність грошей та їх виникнення.
2. Функції грошей.
3. Грошова система та її елементи.
4. Закони обігу грошей. Інфляція.
1. Грошова форма вартості. Сутність грошей їх виникнення.
Грошова форма вартості й сутність грошей. Засобом вираження вартості всіх інших товарів за розвинутого виробництва є гроші або грошова форма вартості. Попередніми, менш розвинутими, були проста, розгорнута і загальна форми вартості.
Проста форма вартості. Обмін продуктами, як уже зазначалося, виник ще у первісному суспільстві. Він мав епізодичний характер. Наприклад, одна община могла обмінювати надлишок дичини на надлишок риби, що утворився в іншої общини. Такий обмін можна виразити формулою: 1 туша тварини — 200 одиниць риби. Ця форма вартості була не лише найпростішою, що виражала відносини між двома товаровиробниками, а й випадковою, оскільки такий обмін не мав регулярного характеру. Випадковим було й те, які продукти і в якій пропорції обмінювалися.
Розгорнута форма вартості. З розвитком виробництва відбувалося поглиблення суспільного поділу праці, що супроводжувалося зростанням її продуктивності та появою додаткового продукту. Першим великим поділом праці, як уже зазначалося, було виділення скотарських і землеробських племен, тому надлишки тварин і продукти тваринництва (м'ясо, вовна тощо) вже не випадково, а регулярно починають обмінюватися на надлишки продукції землеробства. За цих умов тварини, систематично обмінюючись на інші товари, набувають переважно відносної форми вартості (тобто виражають свою вартість у споживчій вартості іншого товару), а інші товари (хліб, овочі тощо) стають еквівалентами.

Внаслідок регулярного обміру мінові пропорції набували стійкішого характеру, наближалися до витрат праці. Але оскільки товар безпосередньо обмінювався на інший, а обмін між общинами (тобто колективний обмін) з розпадом первісного ладу поступився місцем індивідуальному обміну, останній наштовхнувся на певні обмеження. Так, власник шкури тварини міг придбати зерно лише в тому випадку, якщо ця шкура була потрібна власнику зерна. Тому обмін одного товару на інший нерідко ставав неможливий, вартість кожного товару не набувала кінцевого, загальноприйнятого вираження. Для цього необхідний був товар, який би мав споживчу вартість для всіх членів суспільства.
Загальна форма вартості. Розвиток виробництва, поглиблення суспільного поділу праці, розширення кола обмінюваних продуктів зумовили стихійне виокремлення того товару, на який обмінювалися всі інші товари.
Гроші — особливий товар, який є загальним еквівалентом при обміні товарів формою їх вартості (або цінності).
Гроші виникають з появою та розвитком товарно-грошових відносин. На різних етапах історичного розвитку в різних країнах і місцевостях роль
загального еквівалента виконували різні товари. Це були переважно продукти масового виробництва, що відігравали вирішальну роль в економіці цих народів. Так, у стародавніх греків роль загального еквівалента виконувала худоба, хутро; шкіри — у скандинавських народів; чай — у Монголії; сіль — у Судані й Абіссінії. В Київській Русі тривалий час загальним еквівалентом були хутра родини куниць (хутро куниць або білки називали куною), а грошова система існувала у формі "кунних грошей".
З часом роль загального еквівалента закріпилася за золотом. Воно виконувало функцію грошей уже за півтора тисячоліття до н.е. До цього золото було звичайним товаром. Перетворення золота на загальний еквівалент відбулося завдяки таким його властивостям, як ковкість, м'якість, подільність, неокислюваність, висока вартість в малій вазі. Паралельно із золотом загальним еквівалентом було срібло. Так, київська срібна гривна часів Київської Русі важила від 160 до 196 грамів. Так тривало кілька тисячоліть, і лише у другій половині XIX ст. роль грошей монопольно закріпилася за золотом. Це означало встановлення золотого стандарту.

Золотий стандарт. Розквіт металевого грошового обігу припадає на епоху "золотого стандарту", тобто, період золотого монометалізму, який найбільшого розвитку набув у 20-ті рр. 19 ст. в Англії й став у 70-ті рр. міжнародним. Золотий монометалізм проіснував у національному грошовому обігу до 30-х, а в міжнародному - до 70-х рр. 20 ст., поступившись місцем нерозмінним на золото кредитно-паперовим грошам.
Золоті монети в період золотого стандарту вільно вироблялися різними країнами й вільно обмінювались між ними. На золоті монети також вільно обмінювалися паперові й кредитні гроші, які знаходилися паралельно із золотими грішми в обігу. Це забезпечувало стійкість валютних курсів (ціна грошової одиниці однієї країни, виражена в грошових одиницях іншої країни) бо ціна золота й золотий паритет (вагова кількість чистого золота в національній валюті, встановлена державою) збігалися.

Після першої світової війни (починаючи з 1924 р.) в країнах, які мали значні золоті запаси (Великобританія, Франція, Японія), вводиться золотозливковий стандарт. В інших країнах, які не мали достатньої кількості золота (Німеччина, Австрія, Данія та ін.), - золотодевізний (девізи - платіжні засоби в іноземній валюті, які використовувались в міжнародних розрахунках)) стандарт. Що це означає?
При золотозливковому стандарті банкноти обмінювалися на золото в зливках. Обмін здійснювався на великі суми. У Франції, наприклад, - на суму не меншу 215 тис. франків, що відповідало зливку золота вагою 12,7 кг. При золотодевізному стандарті банкноти спочатку обмінювалися на валюту інших країн (у яких був золотозливковий стандарт), а потім на золоті зливки. Такий обмін відбувався в основному при погашенні дефіциту платіжного балансу (співвідношення між сумою платежів, здійснених даною державою за кордоном, і сумою надходжень до неї з-за кордону за певний період - рік).
На початку 30-х рр. золотий стандарт практично перестав існувати. В 1944р. Бреттон-Вудська міжнародна конференція, на якій був утворений міжнародний валютний фонд (МВФ), поклала початок нової валютної системи, основаної на золотодоларовому стандарті. Це означало, що головною резервною валютою, через яку здійснювалися кінцеві міжнародні розрахунки, був визнаний долар СЩА. Долар практично став представником золота в обігу.
2.Функції грошей. Гроші виконують різні функції. Перша з них — функція міри вартості. Вона полягає в тому, що вартість усіх товарів виражається у грошах, що за їх допомогою порівнюються вартості різних товарів.
Ціна - вартість товару, виражена в грошах.
Спершу грошові одиниці та їхні назви переважно були пов'язані з певною вагою благородних металів. Наприклад, фунт стерлінгів означав фунт срібла. З часом золото витіснило срібло, але назва лишилася, хоч вона вже означала значно меншу кількість золота, яка за вартістю дорівнювала фунту срібла.

Гроші виконують також функцію засобу обігу, тобто вони є засобом реалізації товарів, посередником в їх обміні. У процесі обігу золоті монети поступово зношувалися, в них зменшувався вміст золота, і в обігу почали функціонувати неповноцінні гроші. Тому золоті гроші були замінені паперовими — знаками, символами вартості. Уперше паперові гроші з'явилися в Китаї у XII ст., в Росії — у 1769 р. Перші власні українські паперові гроші — гривні — були випущені в 1917 р. з утворенням Україн​ської Народної Республіки. Паперові гроші — це грошові знаки або символи повноцінних грошей, які наділені примусовим курсом і випускаються для витрат держави.
Третя функція грошей випливає з попередньої. Вони вилучаються з обміну, переривають свій обіг і перетворюються на скарб, засіб нагромадження, бо за них завжди можна купити будь-який товар. Оскільки для придбання предметів споживання значної цінності (житло, меблі, автомобіль тощо) необхідно попередньо накопичити певну суму грошей, то за стабільної грошової одиниці окремі особи нерідко тримають гроші вдома. Коли гроші нестабільні, їх намагаються швидко позбутися (придбати якийсь товар), вберегти від знецінення (покласти в ощадний банк або придбати на них стабільну валюту). Така ситуація породжує спекулятивний курс на стабільніші валюти, фінансові спекуляції та махінації.
З розвитком товарно-грошових відносин гроші починають виконувати і функцію платежу, тобто стають засобом оплати боргового зобов'язання, коли продавець є кредитором, а покупець — боржником. Засобом обігу в таких відносинах є вексель — письмове боргове зобов'язання, яке дає його власнику (векселетримачеві) право вимагати від боржника (векселедавця) зазначену в ньому суму платежу після закінчення встановленого терміну. Переходячи з рук у руки, векселі утворюють вексельний обіг. Банки, які виникають ще в Середньовіччя, скуповують звичайні векселі й розплачуються банківськими векселями, або банкнотами, які є кредитними грошима. Ці гроші — розвинутіша форма (символ) вартості, вони певною мірою виконують основні функції грошей як загального еквівалента.
Кредитні гроші — найрозвинутіша форма грошей, яка є знаком (символом) вартості, виконує роль загального еквівалента, забезпечує рух позичкового капіталу та еволюцію кредитних відносин.
Такими грошима є й чеки — письмове розпорядження власника поточного рахунку в банку про виплату певній особі зазначеної в ньому суми грошей.
Історично кредитні гроші з'явилися на базі металевого обігу і спершу були знаком золота і знаком кредиту. Вони служили додатковим елементом у платіжно-розрахунковому механізмі, основу якого становлять повноцінні гроші. Однак уже наприкінці XVII ст. починається емісія нерозмінних на золото банкнот, стабільність яких забезпечується кредитом. Тому банкнота поступово втрачає властивість бути знаком золота і в другій половині XX ст. стає лише знаком кредиту. Розвиток кредитних відносин створює можливість виплачувати позики через взаємні зарахування боргових зобов'язань без залучення готівки.

В обігу між різними країнами гроші виконують функцію світових грошей. Спочатку її могло виконувати лише золото. Воно було передусім загальним міжнародним платіжним засобом. У світовій торгівлі розрахунок між країнами відбувався через зарахування боргових зобов'язань банками. Якщо платежі країни перевищували її надходження, то вона вивозила на суму перевищення золото як засіб платежу.

Крім того, золото у функції світових грошей було загальним купівельним засобом, коли країна негайно оплачувала товар.
3. Грошова система та її елементи.Гроші виникають у IV—III тис. до н.е., а грошові системи — лише із зародженням капіталістичного способу виробництва.
Грошова система — це форма організації грошового обігу, що історично склалася у певній країні та закріплена у національному законодавстві.
Сформувалася грошова система в XVI—XVII ст., хоч окремі її елементи (наприклад, види державних грошових знаків) існували і раніше. З виникненням капіталістичного способу виробництва (який супроводжується перетворенням натурального господарства на грошове, набуттям товарним виробництвом всезагального характеру та ін.) з'являється об'єктивна необхідність в уніфікації форм грошового обігу та централізації емісії грошей тощо. Це було потрібно для подолання свавілля феодалів у визначенні цінності монет, ліквідації децентралізації у монетній справі та ін.

У розвитку грошової системи виділяють два етапи:
1) перебування загального еквівалента безпосередньо в обігу і виконання ним функції грошей;
2) зниження, а згодом припинення виконання золотом функції загального еквівалента   і функціонування паперових грошей.
До грошової системи належать:
· грошова одиниця певної країни (гривня, американський долар, англійський фунт стерлінгів та ін.);

· державні грошові знаки (металеві або паперові), які мають законну силу і певний порядок випуску, обігу, вилучення та ін.;

· регламентація безготівкового обігу;

· порядок обміну національної валюти на іноземну і регульований державою валютний курс;

· державне регулювання грошового обігу та масштаб цін.
4. Закони обігу грошей. Інфляція
Закони обігу грошей. Кількість грошей, необхідних для обігу, підпорядковуються своїм особливим законам. З урахуванням перших двох функцій грошей такий закон виражається формулою, в якій кількість грошей залежить від суми цін товарів (що, у свою чергу, визначається кіль​кістю товарів і рівнем цін на кожний із них) і швидкості обігу одноіменної грошової одиниці:
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де К— кількість грошей, необхідних для товарного обігу в певному році; Ц— сума цін товарів, що реалізуються у певному році;
О — середнє число оборотів за рік грошової одиниці. Це загальний закон кількості грошей в обігу.
З розвитком функції грошей як засобу платежу ця формула набуває складнішого вигляду:
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де СЦ— сума товарних цін;

 К — сума і товарів, проданих у кредит; 

П— сума платежів за борговими зобов'язаннями;

ВВ — сума взаємопогашуваних безготівкових платежів,
Шо — середня кількість оборотів грошової одиниці (як засобу обігу та платежу).
На перший погляд може здатися, що для виконання функції засобу платежу необхідна додаткова кількість грошей. Однак це не цілком так. Річ у тому, що частину товарів продають у кредит і оплачують за межами певного періоду. Отже, на відповідну величину зменшується потрібна кількість грошових одиниць. Крім того, значну частину боргових зобов'язань погашають не сплатою готівки, а їх взаємним зарахуванням. Слід також урахувати в певному періоді суму платежів за товари, продані в кредит раніше.
Основними елементами закону грошового обігу є товарна маса, що перебуває в обігу, рівень цін товарів і швидкість обігу грошей. Причому не рівень цін товарів залежить від кількості грошей в обігу, а навпаки кількість грошей, які перебувають в обігу, залежить від рівня цін. Крім того, не швидкість обігу грошей залежить від їх кількості, а кількість грошей залежить від швидкості обігу. Збільшення швидкості обігу грошової одиниці рівноцінне зменшенню грошової маси.

Коли функціонували повноцінні гроші, в обігу перебувала лише необхідна кількість грошових одиниць. Роль регулятора цієї кількості стихійно виконувала функція грошей як засобу нагромадження. Коли, наприклад, потреба у грошах зменшувалася, частина їх "випадала" з обігу,
перетворюючись на скарб; якщо, навпаки, потреба обігу в грошах зростала, то додаткова кількість їх надходила в обіг із скарбу. Функція засобу нагромадження скарбів відігравала роль привідних і відвідних каналів гро​шового обігу. Тому у ньому не могло бути надлишку грошей.
Однак в обігу, крім повноцінних грошей, із XVII ст. перебувають паперово-кредитні гроші, підпорядковані закону обігу паперових грошей. Сутність цього специфічного закону полягає в тому, що кількість грошей у сфері обігу повинна дорівнювати кількості золотих грошей, потрібних для нормального функціонування товарообороту. Кожен паперовий долар прирівнювався до золотого і мав таку саму купівельну ціну, як і золотий. Закон обігу паперових грошей діяв в умовах, коли в основі грошової вартості лежало золото.
Із сформульованих законів випливає дуже важливий принцип грошового обігу, а саме: у підтриманні рівноваги в економіці, збалансованості попиту та пропозиції важливу роль відіграє грошова маса. Вона є сумою купівельних та платіжних засобів, що обслуговують господарський обіг і належать державі, фірмам та окремим особам. У наш час грошова маса формується на основі кредитів.
Причини виникнення і сутність інфляції.
Явище інфляції відоме з IV—III ст. до н.е. У найзагальнішому визначенні інфляція — це знецінення грошей внаслідок перевищення кількістю грошових знаків, що перебувають в обігу, суми товарних цін. Але не всяке підвищення цін є інфляційним. Якщо підвищення цін відбулося через подорожчання сировини, електроенергії, покращення якості продукції, що призвело до збільшення витрат виробництва, то знецінення грошей є наслідком зростання цін. Якщо зростання цін відбулося через надмірну грошову та кредитну емісію, порушення законів грошового обігу, то зростання цін є наслідком знецінення грошей.

Інфляція — знецінення грошей, зниження їх купівельної спромож​ності, що виявляється у зростанні цін.
На вищій стадії розвитку капіталізму, що починається на рубежі XIX— XX ст., інфляція набула постійного та загального характеру, охопивши майже всі розвинуті країни.

У розвинутих країнах Заходу головними причинами інфляції є, по-перше, монополістичні тенденції в економіці та панування монополій; по-друге, крах золотого стандарту; по-третє, надмірне зростання державного дефіциту і державного боргу, спричиненого значним розширенням непродуктивного державного споживання, насамперед військовими витратами. Причинами інфляційних процесів у цих країнах є також дис​пропорції в народному господарстві, кризові явища у валютно-фінансовій системі та ін.
Деякі з цих причин пояснюють інфляцію у країнах колишнього СРСР, у тому числі й в Україні. На відміну від відкритої інфляції у розвинутих країнах Заходу, вона мала тут до кінця 80-х років прихований характер. Це означає, що держава не визнавала зростання цін, а за збереження гострого дефіциту товарів і послуг за них треба було часто переплачувати чиновникам апарату, торговельній мафії або на додаток до ціни надавати інші послуги. Так, внаслідок прихованого зростання цін в СРСР один карбованець 1960 р. знецінився в 1988 р. до 42 копійок.
По-друге, надмірна мілітаризація економіки Надмірні витрати на військові цілі призводять до дефіциту бюджету, який, у свою чергу, зумовлює зростання внутрішнього боргу й випуск в обіг зайвої маси грошей.
По-третє, певна монополізація економіки. Так, в Україні у 1994 р, понад 900 промислових підприємств були монополістами у виробництві найважливіших видів промислової продукції (більш як 35% її загального обсягу).

Ще однією причиною інфляції була дотація державою нерентабельних підприємств, колгоспів і радгоспів, неефективного капітального будівництва.

Інфляційне зростання цін зумовлене також руйнуванням старої грошово-кредитної й фінансової системи й запізнілим формуванням нової.

Ще однією причиною швидкого зростання цін у країнах СНД є велика кількість посередників між виробниками й споживачем. В Україні їх нерідко буває до п'яти, внаслідок чого ціна товару підвищується в 4—5 разів. Узагальнюючи розвиток інфляції, слід виділити три її види:
1) "повзуча" — ціни зростають у незначному обсязі (до 5% за рік);

2) "галопуюча" — ціни зростають за рік на 10% і трохи більше;

3) "гіперінфляція" — ціни зростають на 1—2% щодня.

Як відомо, Міжнародний валютний фонд допускає 40%-й рівень інфляції і 2%-й дефіциту держбюджету впродовж року. Україні ціни у 1992 р. зростали щомісяця в середньому на 170%, що свідчило про супергіперінфляцію.
В історії окремих країн мали місце ще стрімкіші темпи інфляції. Так, у Німеччині після Першої світової війни вона досягла сотень тисяч відсотків, а зарплату видавали двічі на день. У Росії з 1918 по 1921 рік грошова емісія спричинила зниження купівельної спроможності рубля майже в 10 млн. разів.
З'ясування основних причин (внутрішніх і зовнішніх) інфляції дає змогу визначити найважливіші шляхи боротьби з нею. Розрізняють такі три методи стабілізації грошового обігу: нуліфікація, ревалоризація й девальвація.
Нуліфікація ( знищення) означає такий різновид грошової реформи, коли знецінені грошові знаки анулюються, тобто оголошуються недійсними. Цей метод використовується за наявності супергіперінфляції. Він мав місце під час проведення грошової реформи 1922—1924 рр. у колишньому СРСР: 

1 новий карбованець обмінювався на 50 млрд. старих. У Німеччині під час грошової реформи 1924 р. 1 нова марка обмінювалася на 1 трлн. старих.
Ревалоризація — повернення попередньої купівельної сили грошовим знакам. Для цього з обігу вилучають зайві гроші. Такий метод застосовують за незначної інфляції.
Девальвація — зниження обмінного курсу (ціни) грошової одиниці однієї країни до грошової одиниці іншої. За своєю сутністю вона протилежна ревальвації.
Для боротьби з інфляцією необхідно усунути причини, які її зумовили, зокрема здійснювати державне регулювання сукупного попиту і сукупної пропозиції. Але навіть якщо усунути всі причини, що породжують інфляцію, вона певною мірою може тривати внаслідок інфляційних очікувань населення — вони продовжують ще деякий час купувати товари "про запас".
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Питання для самоконтролю:
Розкрийте суть поняття грошовий обіг.

Закони грошового обігу.
Завдання, яке необхідно виконати на основі вивченого матеріалу:

Підготувати тези-відповіді на питання теми.
Викладач:        Роїк Н.П.
1. Походження грошей
Виділяють чотири етапи розвитку грошей:
/ етап. Простий (випадковий) обмін. Багато тисячоліть тому, коли тільки почав зароджуватися товарний обмін, виникла проста (випадкова) форма обміну продукта​ми природи. Тоді обмін був не регулярним, а випадковим, і товарів було дуже мало. В той час не існувало грошей у сучасному розумінні, але простий обмін заклав підва​лини для їхньої появи.
// етап. Повний (розгорнутий) обмін. Завдяки першому великому суспільному поділу праці (виділенню скотарства із землеробства) з'явилася необхідність пост​ійного обміну між продуктами праці землеробів і скотарів. Обмін перетворився з ви​падкового на регулярний.
/// етап. Загальний обмін. Другий великий суспільний поділ праці — виділення ремесла із сільського господарства — спричинив виробництво товарів у великій різноманітності. Володар будь-якого товару міг виміняти його на кілька інших. Проте такий обмін не був абсолютно зручним: по-перше, бажання торгівців щодо обміну не завжди збігалися, а по-друге, важко було зіставити вартість абсолютно різних товарів (наприклад, риби і сокири). Саме тому з'явилася необхідність у існуванні певного товару — загального еквівалента, — до якого можна було б прирівнювати вартість всіх інших товарів. Еквівалентами ставали найбільш розповсюджені продукти, на які можна було обміняти будь-які інші продукти, тобто це були так звані товарні гроші. Найстародав-нішими формами грошей були сіль, олія, хутро, вовна, риба, худоба та ін. залежно від народу. Так, у Месопотамії грошима була худоба, в Єгипті — зерно ячменю та пшениці, в Китаї — рис, у слов'янських народів — хутро. Згодом роль грошей почати виконувати предмети розкоші та коштовності.
IV етап. Грошовий обмін. Грошова форма вартості виникла 4—5 тисячоліть тому, коли відбувся третій суспільний поділ праці — виділення торгівлі з ремісництва. Саме стародавні купці почали використовувати як засіб оплати метали (мідь, олово, свинець, залізо, золото, срібло), які і стали загальним еквівалентом. Згодом грошові функції виконували лише золото та срібло у зливках, які мали для цього необхідні властивості:
/ стабільність — їхня вартість з часом суттєво не змінювалася;
/ подільність — поділ зливка на дві рівні частини означав поділ вартості також на дві рівні частини;
/ портативність — наявність високої вартості у невеликому об'ємі;
/ можливість тривалого зберігання;
/ міцність — не ушкоджуються за довготривалого використання;
/ складності з підробкою;
/ рідкісність у природі.
Пізніше замість зливків в обіг увійшли монети та паперові гроші. Встановлено, що перші повноцінні гроші з'явилися у Китаї у І тис. до н.е., а потім у Греції.
Таким чином, внаслідок появи грошей простий товарний обмін (бартер), що здійснювався за формулою "товар 1 — товар 2"(Т' — Т2), замінено на грошовий обмін, що відбувається за формулою "товар 1 — гроші — товар 2"(V — Г—Т2).
2. Функції грошей в економіці. Стійкість сучасних грошей
У економічній літературі наводяться різні означення грошей, наприклад:
/ гроші — це запас коштів (активів), які забезпечують реалізацію різних економічних угод;
/ гроші — це загальний еквівалент, через який вимірюється вартість всіх товарів і послуг;
/ гроші — це товар, який є загальним еквівалентом і абсолютно ліквідним (легким у реалізації, продажу) засобом обміну;
/ гроші — це ті функції, які вони виконують.
Останнє означення наголошує, що головне у грошах — це не їхня матеріально-речова форма, а ті функції, роль, яку вони відіграють в економічних відносинах. До функцій грошей належать: 
Функції грошей — міра вартості, засіб обігу, засіб платежу, засіб накопичення, світові гроші.
Міра вартості — за допомогою грошей вимірюється вартість усіх товарів і формується ціна. Гроші є масштабом для зіставлення вартості абсолютно різних товарів.
Засіб обігу — гроші є посередниками в обміні товарами (V — Г—Т2). У сучасний період ця функція звужується.
Засіб платежу — гроші є засобом оплати товарів з відстроченням платежу. Ця функція виникла з появою кредиту і здійснюється в момент настання терміну оплати. Продавець стає кредитором, покупець — позичальником.
Засіб нагромадження. Ця функція виконується тоді, коли частина заробле​них грошей не витрачається, а зберігається і нагромаджується. Спочатку цю функцію виконували золоті та срібні зливки, а нині засобом нагромадження стали паперові гроші. Ясно, що гроші є найзручнішим засобом утворення багатства, проте:
· реальна вартість грошей може зменшитися за умов зростання цін;

· нагромадження породжує так звані втрачені можливості: наприклад, зберігаючи гроші, людина позбавляється можливості надати їх у кредит і отримувати дохід у вигляді відсотків.

Світові гроші
гроші є засобом розрахунків між господарськими суб'єктами різних країн. Якщо раніше світовими грошима було золото, то з XIX ст. — національні валюти найбільш розвинутих країни (американський долар, євро). Важливою характеристикою грошей є їхня стійкість.
 Стійкість грошей означає незмінність постійність їхньої купівельної спроможності.

Стійкість грошей означає збереження незмінності їхньої купівельної спроможності.
Стійкість грошей визначається такими чинниками:
· 3 одного боку, вона залежить від відносної рідкісності грошових коштів. Якщо гроші перестануть бути порівняно рідкісними, то їхня цінність поступово зменшуватиметься, доки не щезне зовсім. Ось чому питання про цінність грошей безпосередньо пов'язане з їхньою кількістю в обігу. Враховуючи цю обставину, центральний банк будь-якої країни повинен зробити обмеженою пропозицію грошей і їхню доступність.
· 3 іншого боку, кількість грошей, що перебуває в обігу країни, повинна відповідати кількості створених товарів і послуг. Зростання кількості грошей без відповідного збільшення виробництва, тобто без товарного покриття, призводить до інфляції — масового підвищення цін. Внаслідок інфляції знижується купівельна спро​можність грошей та їхня суспільна цінність. У цьому разі люди прагнутимуть позбавитися від знецінених грошей і якомога швидше придбати на них товари або обміняти на більш стійку валюту.
3. Види грошових коштів і поняття грошової маси
Існують такі сучасні види грошових коштів: 
1 реальні гроші: / монети;   / паперові гроші;
2)
замінники грошей:
/чеки;    / векселі;
/ кредитні картки;
   / банківські рахунки;
3)
міжнародні гроші:
/ ЕСІ        / євро.
Монета (лат. топео — раджу, названа на честь римської богині-радниці  Юнони) — це зливок металу, вага і проба якого засвідчені печаткою держави. Упродовж трьох тисячоліть свого існування монети мали різну форму: квадратні, трикутні, прямокутні, овальні, але найбільшого розповсюдження дістали круглі монети. Спочатку на них не позначали номіналу, а відрізнялися вони зображенням, вагою та розміром.
Перші карбовані круглі монети увійшли в обігу Римській імперії у І ст. до н.е. Стародавня золота монета називалася "ауреус" і важила 8,19 г. Наприкінці VIII ст. н.е. основною монетою стала золота, а розмінною — срібна. Було запроваджено єдині правила щодо оформлення монет: на лицьовому боці (аверсі) розміщували королівську монограму, на звороті (реверсі) — хрест, навкруги якого було написано місце карбування монети.
У Хет. карбування монет розповсюдилося в Англії, Київській Русі, Німеччині, Франції.
УХУ-ХУІ ст., в епоху великих географічних відкриттів, у Європі розширилася торгівля і виникла потреба в єдиній грошовій одиниці. 31518 р. нею став талер (29 г срібла і 3,49 г золота), на основі якого з часом сформувалося багато національних грошових одиниць, у тому числі і в Україні.
Першими грошима, що перебували в обігу на території України, були грецькі монети (IV ст. до н.е.), а у І ст. з'явилися монети Римської імперії. Вони потрапили до України в результаті торгівельних операцій. І лише з X ст. у часи правління Володимира Великого викарбовано перші суто українські гроші — златники та срібняки із зображенням державного герба,
З XI ст. в обіг увійшли гривні, які стали основним елементом грошової системи Київської Русі (від "гривна" — шийна прикраса для жінок, виготовлена із дорогоцінних металів). Гривні були золоті і срібні. Проте вони були дуже важкі (1 гривня важила близько 400 г), тому її рубали навпіл, і нові монети отримали назву "рубль" або "рубльова гривенька".
У XVIII ст., після того, як частина території України увійшла до складу Російської імперії, на ній розповсюдилися російські срібні та мідні монети: рубль, гривеники, копійки. На решті території України, яка перебувала під владою Австро-Угорської імперії, — крони.
Отже, тривалий час у обігу були повноцінні монети, реальна вартість яких збігалася з номінальною і залежала від ваги металу в монеті.
Згодом виявилися недоліки повноцінних монет:
/ їх часто вилучали з обігу і переплавляли на дорогоцінні речі;
/ вони зношувалися, і це зменшувало їхню масу, внаслідок чого реальна вартість ставала меншою, ніж та, що була вказана на монеті (номінальна).
Тому сучасні монети є символічними грошима, їх не виготовляють із дорогоцінних металів і використовують для розміну паперових грошей.
Паперові гроші (банкноти, або банківські білети) з'явилися, за свідченням істориків, у Китаї 812 р. до н.е. До Західної Європи вони потрапили лише 1661 р. (у Швецію). Спочатку банкнотами називали свідчення банкірів про те, що вони зберігають певну кількість золота. Банкноти можна було використовувати у розрахунках з іншими торгівцями. Згодом право друку банкнот отримали лише великі банки, а тепер цю фун​кцію покладено на державу.
Паперові гроші набагато зручніші в обігу, ніж монети, і це пояснює їхню поширеність у всіх країнах світу.
Чек — письмовий дозвіл власника банківського рахунку переказати певну суму грошей пред'явнику чека. Термін дії чека обмежений. Використання чеків зручне і безпечне. Купуючи товар, покупець виписує чек на необхідну суму і передає його продав​цю. Продавець отримує за чеком гроші в банку, а банк виписує власнику чека квитан​цію, яка підтверджує здійснення угоди.
Вексель — боргове зобов'язання (розписка) боржника виплатити певну суму гро​шей у зазначений термін. Вексель повинен містити суму платежу, термін оплати, найменування та підпис боржника. Векселем можна розрахуватися з третьою собою як оплата за товари та послуги, а також передати банку. В останньому випадку банк виплатить суму боргу раніше вказаного терміну, а потім буде самостійно стягувати борг із боржника. У разі відмови або невиконання будь-яких умов векселя сума стя​гується у судовому порядку.
Кредитна картка — розрахунковий засіб, який банки видають своїм клієнтам. Карт​ка містить номер банківського рахунку власника і дуже зручна у використанні. Розра​хунки за кредитними картками здійснюють за допомогою спеціальних апаратів, вста​новлених у торгівельних закладах. Апарат передає дані картки в банк покупця (у якому покупець має рахунок), і банк переказує гроші на рахунок магазину. Потім покупець відшкодовує цю суму банку. Звісно, за свої послуги банк стягує відсотки. Різновидом кредитних карток є банківські картки, які не можна використати у розрахунках, але можна отримати гроші у спеціальних банківських автоматах — банкоматах.
Види кредитних платіжних карток:
/ Кредитні пластикові картки — вони дають змогу здійснити оплату, навіть не маючи грошей на рахунку, але лише впродовж певного періоду часу (найчастіше місяця). Потім рахунок необхідно поповнити, інакше банк заблокує розрахунки або на​рахує підвищений відсоток. Цей вид карток широко розповсюджений за кордоном.
/ Дебетові платіжні картки — вони не надають можливості брати кредит, тобто можна витрачати тільки ту суму, яка є на рахунку. Купуючи таку картку, банки часто вимагають внесення певного розміру суми, потрібної для відкриття банківського рахунку. Цей мінімум називається страховий депозит, або страховий залишок, величина якого не знижується.
/ Золоті (преміальні) картки — видають лише клієнтам з високими доходами. Користувачі такої картки мають вагомі привілеї — невисокі суми страхового залишку, пільги у розрахунках, магазинні знижки та ін.
Найпоширеніші картки у світі — Атегісап Ехргезз, Віза Мазіегсагсі.
Банківські рахунки (депозити) бувають різних видів:
/ безстрокові (до запитання, поточні) — з них можна в будь-який момент зняти гроші;
/ строкові — відкриваються на певний термін, і дострокове зняття грошей передбачає виплату штрафу; натомість вкладнику пропонують підвищені відсотки з внеску;
/ чекові — на них можна виписати чеки (це поточні рахунки);
/ безчекові — не передбачають користування чеками (строкові) та інші.
Частка замінників грошей у загальному обсязі грошових коштів становить у розвинених країнах 80—90%, лише 5—10% — це готівкові гроші (монети і банкноти).
Міжнародні гроші — гроші, створені міжнародними організаціями для здійснення розрахунків між урядами країн. 
Грошова маса — сукупність всіх грошових коштів у країні. Постійний контроль держави за кількістю грошової маси сприяє стримуванню та запобіганню інфляції.
Грошова маса — сукупність всіх видів грошових коштів у країні 
Грошова маса вимірюється грошовими агрегатами — особливими показниками грошових коштів М0, М1, М2, М3.
М0 = готівкові кошти (монети та паперові гроші);
МІ = М0 + поточні рахунки;
М2 = МІ + безчекові ощадні рахунки + дрібні строкові рахунки (до 100 тис. дол.);
М3 = М2 + великі строкові рахунки (понад 100 тис. дол.).
[image: image5.jpg]



1. Назвіть етапи розвитку грошей.
2. У чому полягали труднощі розгорнутого обміну?

3. Чому у певний період часу як гроші виділилися саме золото та срібло?

4. Наведіть сучасне означення грошей.

5. Розкажіть про гроші як засіб платежу.
6. Чим визначається стійкість грошей?

7. Що таке строкові рахунки?

8. Дайте визначення грошової маси. Як розрахувати грошовий агрегат М ?

