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Тема: Предмет і метод економічної теорії

1.Виникнення та еволюція економічної думки 

2.Предмет економічної теорії. 

3.Економічні категорії і економічні закони

 4. Методи економічних досліджень 

5.Роль економічної науки в суспільстві 

1.Виникнення та еволюція економічної думки 
Економічна теорія вперше виникла в античному суспільстві як “економія” – наука про домогосподарство. Термін “економія” вперше запропонував Ксенофонт. Найбільш глибоким дослідником економічних проблем був Аристотель. Становлення капіталізму сприяло виникненню економіки як самостійної науки, яка дістала назву політичної економії. В центрі її уваги спочатку знаходилась не сфера виробництва, а сфера обігу. Розвиток світової торгівлі підвищив роль купців. Інтереси купців виражала перша школа, що виникла в політичній економії – меркантилізм (XVI –XVII)ст. В 1615 році Антуан – де Монкретєн опубліковує “Трактат політичної економії”, що дав назву майбутній науці. Метою дослідження меркантилістів були пошуки джерел буржуазного багатства. Об’єктом спостережень стала капіталістична торгівля, а предметом уваги – рух грошей і товарів між окремими сторонами. Це вчення відображало інтереси торгівельної буржуазії в період первісного нагромадження капіталу. На зміну меркантилізму приходить класична політична економія. Засновники – У. Петті. Ф. Кене та А. Р. Ж. Тюрго. Найвищого  досягнення набула в працях англійських економістів А. Сміта (1723 - 1790) та Д. Рікардо (1772 - 1823). Класична політична економія зосередила увагу на аналізі відносин у сфері виробництва, включивши до неї всі галузі матеріального виробництва, та на вивченні її об’єктивних закономірностей, започаткувала теорію трудової вартості, аналіз капіталу та процесу відтворення. У Франції варіантом класичної школи були фізіократи (з грец. – влада природи). Вони вперше джерелом суспільного багатства назвали не сферу обігу, а сферу виробництва, природу. Земля, на їхню думку, була найвищою цінністю. Фізіократи проаналізували капітал як один із факторів виробництва і прибуток як форму доходу з капіталу. Класична школа буржуазної політичної економії, її прогресивні ідеї набули розвитку в марксистській політичній економії.  К. Маркс довів до рівня наукової теорії ідеї класиків політичної економії про двоїстий характер праці, виокремлює те, що обмін є істотною умовою визначення вартості товару, його реалізації, перетворення продукту праці на товар, виділив поняття середньої вартості товару, навколо якої коливаються ціни, а сама ціна, крім того виражає коливання попиту і пропозиції. Історична школа та маржиналізм. Економічні явища, на думку представників історичної школи, зумовлені історичними обставинами. Тому вони політекономію ототожнювали з поняттям “національна економіка”. У середині ХІХ ст. виникає новий напрям економічної науки – маржиналізм (від франц. - граничний). Основою маржиналізму є теорія граничнї корисності, згідно з якою ринкова ціна товару визначається не суспільно необхідними витратами, а ступенем насичення потреби у ньому, корисністю останньої одиниці запасу певного виду товарів, тобто граничною корисністю. 
Основні напрямки сучасної економічної теорії:
 1.Неокласична економічна теорія. 
Об’єктом дослідження неокласиків є поведінка ”Людини економічної”, яка як продавець робочої сили, споживач чи підприємець намагається максимізувати свій дохід, звести до мінімуму свої витрати (чи зусилля).
 2.Інституціонально – соціальний напрямок, або інституціоналізм.
 Інституціоналізм (з лат. – установа) – один із напрямів західної економічної думки, що виник наприкінці ХІХ ст. Він заперечував обумовленість розвитку людського суспільства виробничими відносинами, рушійною силою визнавав психологічні, соціально-правові фактори. Найпрогресивнішими ідеями його прихильників є необхідність участі трудящих в управлінні виробництвом, надання їм соціальних гарантій.
3.Кейнсіанство та неокейнсіанство. 
 Кейнсіанство – один із провідних напрямів сучасної економічної теорії. Назву отримав від імені англійського економіста Дж. Кейнса. Він усвідомив, що без активного втручання держави в розвиток соціально-економічних процесів, без істотного розширення функцій держави капіталізм неспроможний надалі існувати. Посткейнсіаннство – один із напрямів розвитку західної економічної науки, що розглядає теорію Кейнса лише як один із елементів нової системи економічних поглядів. Значну роль посткейнсіанці відводять існуванню грошей та грошово-кредитних інститутів, грошового попиту та грошової пропозиції на процес відтворення, виступають за розробку довгострокової стратегії регулювання економіки, проведення глибоких структурних реформ, за впровадження системи національного планування економіки. Суттєвий внесок в розвиток світової економічної науки внесли українські вчені : Десницький, М.А. Балудянський, І.В. Вернадський, Є.Є. Слуцький, М.В. Птаха. 
2. Предмет економічної теорії 
Об'єктом економічної теорії є економіка в цілому (на мікро -, макро -,  і глобальних рівнях). Макрорівень - охоплює господарство країни в цілому. Глобальний рівень – розглядає міждержавні об'єднання та світове господарство. Мікрорівень – розглядає домогосподарство, фірму. Економічна теорія досліджує проблеми оптимізації виробництва при обмежених ресурсах, економічні форми та закономірності, в яких здійснюється суспільне виробництво. 
Економічна теорія це наука, яка вивчає виробничі відносини між людьми в процесі виробництва, обміну і розподілу і споживання різноманітних товарів та послуг, й також економічні закони, що управляють  цими процесами. Економічна наука досліджує проблеми ефективного використання обмежених виробничих ресурсів або управління ними з метою досягнення максимального задоволення необмежених потреб. 
Економічні виробничі відносини – це відносини між людьми в процесі їх економічної діяльності тобто у виробництві, обміні, розподілі та споживанні благ та послуг. Виробництво – в економічному розумінні це спосіб поєднання виробничих ресурсів: землі, праці, капіталу та їх узгодженого цілеспрямованого використання. Обмін – це відносини, завдяки яким товари та послуги рухаються від виробника до споживача і цей рух обслуговують гроші, торгівля і ціни. 
Розподіл – це формування доходів підприємств, робітників, службовців і фермерів, банкірів і землевласників, окремих родин та держави. 
Споживання – це використання доходів і реалізація корисних властивостей речей та послуг. 
3. Економічні категорії і економічні закони 
Змістом економічної теорії як науки є економічні закони та економічні категорії. Економічний закон – це внутрішньо необхідні, сталі, такі, що багато раз повторюються суттєві причинно – наслідкові зв’язки між економічними явищами і процесами, а також між сторонами окремих явищ і процесів, їх елементами та властивостями. 
Система економічних законів включає чотири їх типи.
 1.Загальні економічні закони, тобто закони, які властиві всім суспільним способам виробництва (закон зростання продуктивності праці, закон економії часу тощо). 2.Закони, що діють у кількох суспільно-економічних формаціях: закон вартості, закон попиту і пропозиції тощо. Вони діють з моменту виникнення товарного виробництва, тобто з часу розпаду первіснообщинного ладу. 
3. Специфічні економічні закони, тобто закони, що діють лише в межах одного суспільного способу виробництва. 
4.Закони, що діють лише на одній із стадій суспільного способу виробництва. (Наприклад: закон утворення монополії концентрацією виробництва, який діє на вищій стадії розвитку капіталізму). 
Економічні категорії – це теоретичний вираз, мисленні форми виробничих відносин, економічних явищ і процесів, які реально існують. Такими категоріями, зокрема, є праця, предмети праці, засоби праці, споживна вартість, продукт праці та ін. 
4.Методи економічних досліджень 
Метод – це те, яким чином наука вивчає свій предмет. Методи економічної теорії – це шлях пізнання економічних відносин, їх основних підсистем, їх взаємодії та мисленого відтворення цієї взаємодії. Вивчення системи прийомів, способів пізнання і перетворення світу вивчає наука методологія. 
Найбільш поширеним є діалектичний метод.  Діалектика. Завдяки ній економічні закони та категорії вивчаються як складові цілісної економічної системи. Одним із способів пізнання соціально-економічних процесів є поєднання якісного та кількісного аналізу і використання на цій основі математичних методів в економічних дослідженнях. 

Абстракція - полягає у виділенні найсуттєвіших характеристик процесу, що вивчається. Метод індукції зводиться до вивчення явищ, фактів економічного життя і формування певних висновків, метод дедукції – навпаки, дослідження від висновків до фактів. Наукове пізнання суспільних процесів і систем передбачає також використання методу поєднання логічного та історичного підходів до вивчення економічної теорії. Соціально-економічний експеримент належить до спеціальних методів дослідження економічних явищ. 
5. Роль економічної науки в суспільстві 
Економічній теорії властиві такі функції: теоретико – пізнавальна, практична, критична, методологічна та виховна. Теоретико-пізнавальна функція пояснює закономірності, процеси та явища економічного життя суспільства. Вона допомагає людині, спеціалістам, керівникам підприємств орієнтуватись в складних економічних процесах, що відбуваються в житті суспільства, мати про них наукове, а не побутове, судження. Практична функція зводиться до того, що є науковою основою економічної політики держави. Як правило, провідниками економічної політики в країнах з розвинутою ринковою економікою є вчені – політекономи. Вони ж є радниками з економічних питань президентів та керівників урядів. Критична функція полягає в можливості того, хто володіє політ економічними знаннями, оцінити те чи інше економічне явище в суспільстві, зробити певні наукові обґрунтовані висновки. Роль методологічної функції в тому, що економічна теорія є теоретичною базою, основою, всіх інших конкретних економічних наук – економіка підприємства, банківська справа, маркетинг, менеджмент тощо. Змістом виховної функції є формування економічної психології людини, соціальної або професійної групи. Вивчення економічної теорії формує сучасне економічне мислення, орієнтоване на свідому поведінку, зокрема, в умовах ринку. 
Тема Економічні потреби, виробничі можливості та ресурси
1.Потреби як спонукальний мотив економічної діяльності людей 
2.Закон зростання потреб і соціально-економічна ефективність 
3.Взаємозв’язок потреб, виробництва і споживання 
1.Потреби як спонукальний мотив економічної діяльності 
Визначні мислителі минулого і сучасності – Дж. Гобсон, К.А. Гельвецій, Ф. Гегель, К. Маркс, М. Вебер та інші бачили в потребах вираження природи людини, відносили їх до ключових економічних категорій. 
Потреби – це об‘єктивні умови існування людини. Розвиваючись, людина створює свої потреби і здібності, продукти і послуги, відносини і суспільні інститути. Економічні потреби– це ставлення людей до економічних умов життєдіяльності їх, яке характеризується відчуттям нестачі певних благ та послуг, бажанням володіти ними, щоб подолати це відчуття. 
Виділяють три етапи розвитку потреб у минулому XX столітті

Перший етап – до середини 50-х років, коли домінували матеріально-речові потреби. Другий етап – почався з середини 50-х років з переходом до “економіки споживання”, коли формувалися такі соціальні потреби, які задовольнялись завдяки побутовому обслуговуванню, освіті, медицини, спорту, відпочинку, розвагам та ін
Третій етап розвитку потреб почав формуватись у 80-ті роки. Він завершить фундаментальні зрушення в бік гуманітарних потреб, пов’язаних з творчістю, духовним розвитком особистості. 
В економічній літературі потреби класифікують по-різному. 
Так, у системі економічних потреб виділяють: 
· виробничі; 
· суспільні ; 
· особисті. Особисті поділяють на фізичні, інтелектуальні, соціальні.

Також потреби людей поділяються на первинні -це вроджені фізіологічні потреби: дихання, сон, їжа.
та вторинні- випливають із психологічного стану людини (потреби в повазі, владі). Вони з'являються з розвитком інтелекту і придбанням життєвого досвіду.
 З поміж економічних потреб окремих людей виокремлюють
· фізіологічні, 
· соціальні 

·  духовні потреби.
 За суб'єктами потреби поділяють на:
 а) індивідуальні, колективні та суспільні; 
б) потреби домогосподарств, підприємств та держави як окремих суб'єктів економіки. За об'єктами потреби класифікують на:
 а) породжені існуванням людини як біологічної істоти (фізіологічні потреби) та породжені існуванням людини як соціальної істоти (соціальні потреби — у спілкуванні, у суспільному визнанні та статусі, освіті та ін.); 
б) матеріальні ( потреби в матеріальних благах та послугах) і духовні (потреби у творчості , самовираженні, самовдосконаленні); 
в) першочергові — потреби, що задовольняються предметами першої необхідності та непершочергові —задовольняються предметами розкоші. 
В теорії менеджменту особливу увагу приділяють класифікації потреб за А.Маслоу:  фізіологічні - вода, їжа, житло; 
безпека і впевненість у майбутньому. Захист від фізичних і фізіологічних небезпек і впевненість, що фізіологічні потреби будуть задоволені в майбутньому;
 соціальні - соціальне визнання, взаємодія, прихильність і підтримка;
 повага - самоповага, особисті досягнення, повага з боку оточуючих; 
самовираження - реалізація своїх потенційних можливостей. 
Рис.1. Класифікація потреб за А.Маслоу
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Рис.1. Класифікація потреб за А.Маслоу

2.Закон зростаючих потреб
 Потреби мають властивість зростати. Закон зростання потреб є законом суспільного прогресу. Одне з фундаментальних положень економічної теорії полягає в тому, що матеріальні й особливо духовні потреби суспільства є безмежними, а економічні ресурси, необхідні для задоволення цих потреб, є обмеженими. Безмежність потреб і обмеженість ресурсів породжують дію двох законів суспільного розвитку — закону зростання потреб і закону економії праці. Ці закони взаємозв'язані та відбивають дві сторони загальноекономічного закону зростання соціально-економічної ефективності. Закон зростання потреб — це закон, що виражає внутрішньо необхідні, сталі й суттєві зв'язки між розвитком продуктивних сил, відносин економічної власності, з одного боку, і досягнутим рівнем задоволення потреб (або особистим споживанням), а також зростанням потреб суспільства, їх кількісно-якісним зростанням і вдосконаленням — з другого. Підтвердженням цього є подвоєння за сучасних умов у розвинених країнах світу кількості різних видів споживчих товарів і послуг за кожних десять років. Дія закону зростання потреб із боку соціально-економічної форми зумовлена еволюцією відносин економічної власності, появою нових типів і форм власності, конкуренцією, зростанням згуртованості робітників, а відтак — й інших загонів найманих працівників, розвитком почуття людської гідності та іншими чинниками. У багатьох країнах світу розробляються раціональні норми споживання матеріальних благ, насамперед продуктів харчування, які задовольняють фізіологічні потреби. Порівняння фактичного споживання з раціональними нормами споживання дозволяє визначити ступінь задоволення потреб, виявити структуру невдоволеного попиту і скоригувати на цій основі економічну політику у цій сфері. Кожний крок у розвитку суспільства - це одночасно задоволення потреб на новому, вищому рівні. Суспільство завжди жорстко обмежене економічними ресурсами, тому на кожному етапі свого розвитку воно висуває як двоєдину мету задоволення однаково пріоритетних соціальних та економічних потреб. Суперечність між необмеженим зростанням соціальних і економічних потреб та обмеженими ресурсами виступає рушійною силою соціально-економічного розвитку. 
3.Взаємозв’язок потреб , виробництва і споживання 
Суперечність між необмеженим зростанням соціальних і економічних потреб та обмеженими ресурсами виступає рушійною силою соціально-економічного розвитку. Взаємозв’язок потреб і виробництва характеризується насамперед впливом виробництва на потреби, створенням нових потреб і відповідно створенням благ, що забезпечують їх задоволення. Економічні потреби тісно пов'язані з виробництвом, розподілом, обміном, споживанням. Необхідність задоволення цих потреб спонукає до виробництва необхідних життєвих благ. У свою чергу, виробництво, створюючи нові товари та послуги, стимулює розвиток потреб людини. Задоволення економічних потреб здійснюється у процесі споживання. Спожитий продукт або послуга народжує нові потреби. Таким чином відбувається відтворення економічних потреб. Завдяки економічним потребам здійснюється взаємозв'язок інтересів, цілей людей, з одного боку, та засобів і умов життя людей — з другого. Потребами і прагненнями для їх задоволення зумовлені економічні відносини між людьми, країнами. Будучи продуктом фізіологічного і психологічного стану людини, потреби виражаються в її поведінці, спонукають до визначених дій. Спонукання виявляється у визначеній поведінці, що ставить своєю метою задоволення потреби. Коли ця мета досягнута, потреба може бути задоволена цілком, частково чи зовсім не задоволена. Всі люди абсолютно різні за матеріальним становищем, вихованням, розумом, культурою, інтересами тощо, тому існує безліч різноманітних потреб і цілей. По-різному люди і поводяться, досягнувши мети. Тому не можна запропонувати один "кращий" спосіб мотивації. Задоволенню мотивації заважає також динамізм організації. Постійні зміни в організаційній структурі, технології виробництва, кадрові переміщення - все це ускладнює процес мотивації. Разом з тим, саме потреби лежать в основі мотивації праці. Для спонукання працівників до активної діяльності застосовується винагорода. Винагорода - це все те, що людина вважає цінним для себе. Але цінності в кожної людини свої. Портфель з доларами цивілізованою людиною буде сприйнятий як дорога винагорода. Проте для дикуна - більш коштовним виявиться портфель. Життя довело: якщо виробництво нерозвинене, деформована його структура, немає нормального торговельного, побутового, культурного обслуговування, сучасних засобів зв'язку, комунікацій тощо, людина женеться за дефіцитом, намагається придбати престижні то​вари. Регулювати потреби в таких умовах неможливо. Більше того, це призводить до розширення тіньової економіки та спекуляції, диференціації доходів, утвердження споживацької психології. Отже, залежно від того, як розвивається виробництво, в суспільстві формуються і регулюються потреби. Наукове обгрунтування економічних потреб має велике практичне значення. На їх основі можна побудувати соціальні нормативи, що характеризують ступінь розвиненості соціальної сфери, досягнутий рівень реальних доходів, умови праці та побуту, ступінь професійної підготовки і освіти різних соціальних груп населення

Тема3. Фактори, процес і результати виробництва 
 1.Поняття факторів виробництва, їх види та функції
 2. Продуктивні сили суспільства та виробнича функція 
3. Виробничі відносини, їх суть, система і структура
 4.Суспільний поділ праці, його зміст і класифікація 
 5.Суспільний продукт – кінцевий результат економічної діяльності
 1. Поняття факторів виробництва, їх види та функції

Виробництво – це не тільки процес створення благ, необхідних для задоволення різноманітних потреб людини. Це ще й відтворення самого життя людей, оскільки при цьому забезпечуються засоби їхнього фізичного існування, а також реалізація і розвиток їхніх здібностей. У процесі виробництва взаємодіють праця і природа. 
Праця – людська діяльність, спрямована на створення матеріальних і духовних благ для задоволення потреб людей. 
Виробництво – це процес праці, яка має завершений, результативний характер. Така праця є продуктивною, а засоби її здійснення – засобами виробництва. 
Виробництво як процес суспільної праці складається з таких фаз: 
безпосереднього виробництва, розподілу, обміну, споживання. Воно послідовно проходить усі ці фази і одночасно перебуває в кожній з них. Результатом виробництва є продукт. Виробництво у своєму розвитку пройшло кілька технологічних етапів:
 - ремісничої технології; 
- машинної технології; 
- сучасного автоматичного виробництва. 
Структура виробництва може розглядатись як: матеріальне і нематеріальне, тобто виробництво благ та виробництво послуг. Сукупність галузей, що обслуговують виробництво, становить виробничу інфраструктуру – транспорт, торгівля, зв’язок, фінансово-кредитна сфера, інформація, реклама, консультації з управління. Галузі, які надають особисті послуги людині, задовольняють її соціальні і духовні потреби, становлять соціальну інфраструктуру. Процес виробництва завжди є результатом використання ресурсів, які називають факторами виробництва. Вони поділяються на речові та особисті. До речових факторів відносять землю, капітал і природні ресурси. До особистих – працю (людські ресурси) та підприємницьку здатність.
Капітал – являє собою майно, засоби виробництва, що належать підприємцям або іншим власникам і використовуються в процесі створення товарів і послуг. Особливістю капіталу є те, що він має бути кимсь нагромаджений і створений. 
Ресурс праця – це робоча сила, тобто здатність людини до праці, або сукупність її фізичних і розумових здібностей, які використовуються людиною в процесі виробництва. 
Робоча сила – головний фактор виробництва. Тільки людина може бути носієм нових перспективних ідей і тільки вона може їх реалізувати. Засоби виробництва (речовий фактор) і робоча сила (особистий фактор) мають єдине призначення: вони є продуктивними силами, тобто силами дії людей на природу з метою створення благ. Проте їх функції відмінні. Функція робітника як особистого фактора виробництва полягає у використанні своєї робочої сили в процесі праці, що спрямована на зміну предметів та сил природи з метою задоволення своїх потреб. Функція засобів виробництва полягає в тому, щоб бути провідником продуктивної дії робітника на предмети й сили природи.  Засоби  виробництва складаються із предметів праці і засобів праці. 
Предмети праці – це все те, на що направлена праця людини. Вони можуть бути або безпосередньо створені природою (кам’яне вугілля, руда, нафта тощо), або є продуктом попередньої праці. Те, чим людина діє на предмет праці називається засобами праці. До них належать: верстати, машини, механізми, інструменти та ін. В розвитку виробництва особлива роль належить науці. Інноваційний процес, швидке впровадження науково-технічних досягнень у виробництво – найважливіша умова успішного функціонування всіх факторів виробництва. В сучасних умовах суттєву роль відіграє такий фактор, як інформація. Поєднання факторів виробництва відображає сукупність соціально-економічних рис тієї чи іншої економічної системи, її виробничих відносин.
 2.Продуктивні сили суспільства та виробнича функція. 
Продуктивні сили суспільства – це система факторів виробництва, яка забезпечує перетворення речовин природи відповідно до потреб людей, створює матеріальні і духовні блага, і визначає зростання продуктивності суспільної праці. Продуктивні сили утворюють провідний компонент будь-якої економічної системи. До продуктивних сил відносять насамперед людей, працівників та  засоби праці, предмети праці, використовувані сили природи, науку, форми і методи організації виробництва, інформацію. Наука перетворилася в окремий елемент продуктивних сил з початку розгортання НТР, тобто з середини 50-х років, а інформація з середини 70-х років ХХ століття. Продуктивні сили є провідною стороною суспільного способу виробництва, а їх рівень є загальним показником соціально-економічного прогресу. З їх розвитком зростають продуктивність праці, національне багатство, добробут населення. В сучасній економічній науці продуктивні сили представленні двома основними ресурсами: ресурсом праця та ресурсом капітал. Під першим розуміють людей, – головну продуктивну силу, під другим – засоби виробництва, створені людиною для поліпшення умов та підвищення ефективності процесу праці. 
Технологічний спосіб виробництва - це спосіб виробництва, який базується на техніко-економічному поєднанні речових і особистих факторів виробництва і складається із системи продуктивних сил і техніко-економічних відносин. 
Розвиток людства супроводжувало три технологічні способи виробництва:
 1) засновані на ручній праці;
 2) засновані на машинній праці; 
3) засновані на автоматизованій праці. 
Суттєва роль в розвитку технологічного способу виробництва належить науково-технічному прогресу. На початку людської цивілізації трудові відносини здійснювались у межах племені чи общини, члени якої спільно володіючи ручними знаряддями праці, здобували необхідні засоби існування і спільно присвоювали їх. За часів товарного виробництва колективний характер праці посилюється. Цьому сприяє застосування машин та функціонування ринку, за допомогою якого відособлені виробники встановлюють тісні зв'язки, обмінюючись результатами своєї праці. Характер останньої стає суспільним. Під впливом НТР суспільне виробництво знаходиться в постійному русі, розвитку і вдосконаленні. 
3. Виробничі відносини, їх суть, система і структура 
Сукупність економічних виробничих відносин у широкому розумінні представлена соціально-економічними, техніко-економічними та організаційно-економічними відносинами. 
Соціально-економічні відносини - це відносини з приводу різних форм власності, розподілу доходів і багатства в цілому, відтворення суспільного виробництва. Вони зумовлюють систему зв'язків "людина – людина" в процесі суспільного відтворення. Соціально-економічні відносини вказують на те, хто реально володіє засобами виробництва та фінансами, привласнює їх, тобто в чиїх інтересах відбувається розподіл вироблених продуктів та послуг, і, нарешті, як і скільки трудівник працює на себе та на інших членів суспільства.
 Техніко-економічні відносини – це відносини спеціалізації, кооперування, комбінування виробництва, рівня концентрації його та інших предметів і явищ, зумовлених розподілом праці. Техніко-економічні відносини включають також відносини обміну результатами діяльності між людьми. Конкретні організаційно-економічні відносини відображені в господарських системах окремих галузей суспільного виробництва – економіка промисловості, сільського господарства, торгівлі, охорони здоров'я тощо. Їхню специфіку вивчають конкретні економічні науки. 
До загальних організаційно-економічних відносин належать форми і методи господарювання, характерні для всіх галузей економіки. Це товарно-грошові відносини,  відносини в сфері грошового обігу, ціноутворення, фінансів, кредиту, маркетингу, менеджменту, біржової справи тощо. Економічні (виробничі) відносини відповідають певній формі власності на засоби виробництва, що склалася історично, та діалектично взаємодіють з продуктивними силами як факторами виробництва, його ресурсами. В теоретичній економіці виділяють виробничі та економічні відносини. Під економічними розуміють більш широке поняття, пов’язане із відносинами не лише в процесі виробництва, а й в розподілі, обміні та споживанні. Під власне виробничими відносинами розглядаються відносини в сфері виробництва, тобто ті, що описуються такими категоріями, як розподіл праці, спеціалізація, кооперування, оплата праці, продуктивність праці тощо. 
Отже, виробничі відносини – це суспільна форма розвитку продуктивних сил у процесі виробництва, обміну, розподілу та споживання матеріальних і духовних благ. 
4.Суспільний поділ праці, його зміст і класифікація 
Поділ праці – це така організація виробництва, коли кожен спеціалізується на виробництві одного якогось продукту. Він є основою сучасної економіки. 
Поділ праці існує : 
· на рівні підприємств – спеціалізація виробників на виконанні певних функцій;

·  між підприємствами – спеціалізація підприємств на виробництві певних товарів і послуг; 
· між регіонами країн – спеціалізація, що пов’язана з природно – кліматичними умовами території;
· між країнами – спеціалізація країн на виготовленні певної продукції та поставках її на світовий ринок. 
5.Суспільний продукт – кінцевий результат економічної діяльності.

Суспільне виробництво – це сукупність індивідуальних виробництв (підприємств, фірм) в їх взаємозв’язку, взаємодії, взаємозумовленості та взаємозалежності. Структура суспільного виробництва : 
· матеріальне виробництво - промисловість, сільське господарство, будівництво, вантажний транспорт, громадське харчування, матеріально – технічне постачання, заготівля, торгівля;

· нематеріальне виробництво – освіта, охорона здоров’я, культура і мистецтво, житлово – комунальне господарство, пасажирський транспорт, зв’язок, кредитування , страхування, тощо. 
Суспільний продукт – це вся сума матеріальних і суспільних благ, створених в суспільстві за певними проміжок часу. 
Основна його форма – валовий продукт суспільства. Основні показники національного виробництва – валовий внутрішній продукт(ВВП), валовий національний продукт(ВНП), національний доход(НД). 
Тема4. Економічна система суспільства

1. Економічна система: її суть та структурні елементи.

2. Класифікація систем.

3. Продуктивні сили як матеріальна основа економічної системи.

4. Економічні відносини як суспільна форма і спосіб організації економічної системи

1. Економічна система: її суть та структурні елементи.

Система  — це сукупність взаємопов'язаних і розміщених у належному порядку елементів певного цілісного утворення.

В економічній літературі існують різні підходи довизначення економічної

системи, а саме:

– як сукупності відносин між людьми, що складаються з приводу виробництва,

розподілу, обміну і споживання економічних благ;

– як сукупності людей, об'єднаних спільними економічними інтересами;

– як історично визначеного способу виробництва;

– як особливим чином упорядкованої системи зв'язків між виробниками та

споживачами матеріальних і нематеріальних благ;
– як сукупності всіх економічних процесів, що функціонують у суспільстві на основі

притаманних йому відносин власності та організаційно-правових норм, тощо.

Економічна система — це сукупність взаємопов'язаних і відповідним чином

упорядкованих елементів економіки, що утворюють певну цілісність, економічну

структуру суспільства, яка має загальну мету.

Відомий американський економіст П. Самуельсон визначаєбудь-яку економічну

систему, незалежно від її соціально-економічної форми, як таку, що має відповідати на

три запитання: Що? Як? Для кого?

Найважливіші ознаки економічної системи:

· Що виробляти і в яких обсягах?;

· Як виробляти (хто та за допомогою яких ресурсів і технологій)?;

· Для кого виробляти ( хто буде власником і споживачем виробленої продукції?)
Економічна система складається з трьох основних ланок ( елементів економічної

системи):

· продуктивних сил,
·  економічних відносин

· механізму господарювання.

Господарський механізм є структурним елементом економічної системи, що

складається із сукупності форм і методів регулювання економічних процесів та

суспільних дій господарюючих суб'єктів на основі використання економічних законів

ринку, державних економічних важелів, правових норм та інституційних утворень.

Найважливіша функція господарського механізму — забезпечення процесу

відтворення та ефективного розвитку суспільного виробництва на основі динамічної

рівноваги між виробництвом та споживанням, попитом і пропозицією.

2. Класифікація систем.

Людству відомі різні економічні системи, які сформувалися в процесі тривалого

історичного розвитку, їх можна класифікувати за відповідними критеріями.

Найпоширенішою в економічній науці є класифікація економічних систем за

двома ознаками:

· за формою власності на засоби виробництва;

· за способом управління господарською діяльністю.

На основі цих ознак розрізняють такі типи економічних систем: традиційну,

· ринкову,

·  командно-адміністративну,

· змішану.
Ринкова економічна система (економіка капіталізму вільної конкуренції)

характеризується пануванням приватної власності на економічні ресурси, передбачає

функціонування великої кількості діючих виробників і покупців товарів,свободу

вибору підприємницької діяльності, особисту свободу всіх економічних суб'єктів,

однаковий доступ їх до ресурсів, науково-технічних досягнень, інформації. 
Командно-адміністративна система — це неринкова економіка, яка базується на

пануванні державної власності, одержавленні та монополізації народного

господарства, жорсткому, централізованому директивному плануванні виробництва і

розподілі ресурсів, відсутності реальних товарно-грошовихвідносин, конкуренції вільного ціноутворення. їй притаманні висока затратність виробництва, несприйнятливість до НТП, зрівняльний розподіл результатів виробництва, відсутність матеріальних стимулів до ефективної праці, хронічний дефіцит (особливо

товарів народного споживання) тощо. Командна економіка існувала у колишньому

Радянському Союзі та соціалістичних країнах Східної Європи й Азії.

Змішана економічна система є адекватною формою функціонування сучасних

розвинутих країн світу і характеризується такими рисами:

· різноманітністю (плюралізмом) форм власності й рівноправним функціонуванням різних господарюючих суб'єктів(приватних, колективних, державних);

· високим рівнем розвитку продуктивних сил і наявністю розвинутої ринкової

інфраструктури суспільства;

· оптимальним поєднанням ринкового механізму з державними методами

регулюванням економіки, які органічно переплітаються і доповнюють один одного;

· орієнтацією на посилення соціальної спрямованості розвитку економіки.

3. Продуктивні сили як матеріальна основа економічної системи.

Продуктивні сили — це сукупність засобів виробництва, працівників з

їхніми фізичними і розумовими здібностями, науки, технологій, інформації, методів

організації та управління виробництвом, що забезпечують створення матеріальних і

духовних благ, необхідних для задоволення потреб людей.
Матеріальною основою економічної системи виступають продуктивні сили –

вони є органічним поєднанням особистого та речового факторів. Згадані елементи

(робоча сила і засоби виробництва) складають основні елементи продуктивних сил.
 На рівень їх розвитку впливають:

– освітній фактор;

– ступінь майстерності;

– дисципліна праці на всіх рівнях ієрархії;

– наукова організація праці;

– рівень суспільної комбінації виробничого процесу;

– природні умови;

– розвиток науки та ступінь її технічного застосування;

– технічний прогрес – глобальна закономірність розвитку суспільства.

Тип зв’язку людини з технікою на різних етапах розвитку характеризується

технологічним способом виробництва. Зміст цього поняття складають знаряддя праці в поєднанні з математикою,технологією, енергією, інформатикою та організацією виробництва.

Відповідно у розвитку техніки виділяють 3 технологічні способи виробництва:

– ручний;

– машинний;

– автоматизований.
4. Економічні відносини як суспільна форма і спосіб організації економічної

системи.

Економічні відносини — це відносини між людьми з приводу виробництва,

розподілу, обміну і споживання матеріальних та нематеріальних благ.

Система економічних відносин складається з:

Техніко-економічні відносини — це відносини між людьми з приводу створення та

використання ними знарядь та предметів праці у процесі виробництва, за допомогою

яких вони впливаютьна сили природи і виробляють необхідні життєві блага.
Організаційно-економічні відносини — це відносини міжлюдьми з приводу

застосування способів і методів організації тауправління суспільним виробництвом:

відносини обміну діяльністю між людьми, спеціалізація праці, кооперування,

концентрація та комбінування виробництва.

Соціально-економічні відносини — насамперед це відносини власності в

економічному значенні цього поняття, які визначають головне в економічній системі

— спосіб поєднання працівника з засобами виробництва. 
Тема5. Власність в системі економічних відносин

1 Власність як економічна категорія 

2. Структура власності, її типи, види і форми 

3. Суб’єкти і об’єкти власності. Права власності
4.Відносини власності в Україні. Закон України «Про власність»
1. Власність як економічна категорія 

В системі економічних виробничих відносин суспільства основоположними виступають відносини власності. Будь-яка виробнича діяльність людей починається з відносин власності. Так, щоб розпочати виробництво матеріальних благ, необхідно спочатку оволодіти  об'єктивними умовами виробництва: землею, засобами і предметами праці. Хто привласнив засоби виробництва, той стає господарем продуктів виробництва, розподіляє їх і обмінює в своїх інтересах. 
В економічному змісті власності розрізняють два аспекти:
 а)матеріально-речовий (відношення людей до об'єктів власності ; 
б)соціально-економічний (відносини між людьми в зв'язку з привласненням ними об'єктів власності). 
Власність - це сукупність виробничих відносин між людьми. з приводу привласнення ними об'єктів власності, в першу чергу засобів виробництва, які породжують право володіння, користування й розпорядження цими об'єктами та результатами їх функціонування. 
Власність визначає:  
· умови поєднання робітника з засобами виробництва;  
· відносини між людьми з приводу привласнення засобів і результатів виробництва; 
·  умови розпорядження й використання факторів виробництва. 
У всіх цих випадках люди опиняються в певних відносинах один до одного. Отже, зводити відносини власності лише до відносин, які виникають у процесі користування об'єктами власності, означає невиправдане звуження їхнього змісту так само, як і обмеження їх лише відносинами між людьми з приводу привласнення об'єктів власності. Таким чином, власність, особливо на засоби виробництва, є основоположною економічною категорією. Саме вона визначає соціально-економічну структуру суспільства, економічне й політичне становище класів, соціальних груп людей і взаємовідносини між ними, бо складає основу всіх виробничих відносин суспільства та визначає їхню суть. 

2. Структура власності, її типи, види і форми 
В процесі свого історичного розвитку суспільство використовує два основних типи власності – суспільний  і приватний.
Суспільна  власність характеризується спільним привласнення  засобів виробництва й виробленого продукту. 

Можна виділити два основних види цієї власності: 

а)власність народу в цілому; зокрема в Україні такою власністю поки що залишається земля; 

б)власність окремих колективів.
Реальними формами суспільної власності є загальнонародна, державна, кооперативна, акціонерна, власність господарським товариств, громадських організацій тощо.
Приватна  власність характеризується тим, що засоби виробництва, а отже, й вироблений продукт, належать приватним особам. Вони можуть привласнити продукт як своєї, так і чужо праці. Тому розрізняють два види приватної власності - трудову і нетрудову.
Трудова приватна власність основана на власній праці власни ка або членів його сім'ї. Основною формою такого виду власності є дрібнотоварне фермерське, ремісниче, одноосібне господарство, де власник і робітник виступають в одній особі. Йому належить і вироблений продукт.
Нетрудова приватна власність основана на використанні найманої (чужої) праці. Вона передбачає відокремлення власника від безпосередньої участі в процесі виробництва (працює найманий робітник), а безпосереднього робітника (найманого) - від засобів виробництва (бо вони йому не належать). Тобто, власник і робітник - це різні особи. Цим закладаються основи малоефективної праці робітника, тому що продукт виробництва належить не йому, а власникові засобів виробництва.

 Формами нетрудової приватної власності історично були рабовласницька, феодальна, приватнокапіталістична. Див. рис 2.
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Рис.2 Типи, види та форми власності
В Законі України «Про власність» предбачені такі форми власності (рис.3):


[image: image3]
Рис.3 Форми власності згідно Закону України «Про власність» 
 3. Суб’єкти і об’єкти власності. Право власності. 

Суб’єктами власності виступають носії відносин власності, тобто ті, хто знаходиться у вказаних відносинах, ті – кого стосуються відносини володіння, користування та розпорядження майном та іншими благами. Основними суб’єктами відносин власності є домогосподарства, підприємства, держава та закордонні суб’єкти (іноземні громадяни, фірма, держава). Окрім того, суб’єктів власності поділяють на: 

· фізичні (приватні) особи,
·  юридичні особи,
·  резиденти

·  нерезиденти. 
Соціально – економічні перетворення, пов’язані із сучасною науково – технічною революцію, вносять суттєві зміни в об’єкти та суб’єкти власності. В умовах інформаційної економіки до об'єктів власності, крім традиційних (засобів і предметів праці, робочої сили та ін.), відносять досягнення науки та інформації. 
Розрізняють такі ознаки власності:

· володіння - право виключного фізичного контролю над об’єктом права власності;
· розпорядження - право прийняття власником рішення про те, хто і яким чином даний об’єкт власності може використовувати
·  використання - право особистого використання об’єкта права власності.
4. Відносини власності в Україні. 
Поняття "роздержавлення" і "приватизація" власності взаємопов'язані, проте нетотожні. 

Одержавлення означає, по-перше, активне і все зростаюче втручання держави в економіку, по-друге, одержавлення власності, тобто зростання державного сектору економіки і зменшення недержавних форм власності та господарювання, по-третє, одержавлення ринкових відносин, тобто зростання державного споживання, контролю, регулювання тощо.
Отже, роздержавлення як протилежність одержанню має відображати комплекс заходів, спрямованих на усунення монополії держави на власність, скорочення державного сектору і утворення багатоукладної економіки.
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Рис.4. Роздержавлення та приватизація
Термін "приватизація" дуже місткий. Він включає як приватну, так і особисту, трудову і нетрудову приватну власність. Останні не тільки відрізняються, але й мають багато спільного, можуть в умовах ринкової економіки перетворюватися одна в одну.
У процесі формування і розвитку ринкових відносин обов'язково відбуватиметься формування різних форм власності, зокрема приватної  отже, відтворюватиметься особиста трудова і нетрудова приватна власність за рахунок зменшення інших її видів, перетворення слід розуміти як перетворення державної (а також колективної) власності на приватну.
Шляхи роздержавлення власності:
1. Передача підприємств у власність трудових колективів;

2. Поділ державної власності між громадянами країни;

3. Продаж об'єктів державної власності громадянам і юридичним особам.

Способи приватизації:
1. Викуп об'єктів малої приватизації - власником об'єкта стає товариство покупців, створене його працівниками. Цей спосіб не передбачає конкуренції покупців;

2. Викуп державного майна підприємства згідно з альтернативним планом приватизації;

3. Викуп державного майна, зданого в оренду;

 4. Продаж на аукціоні та за конкурсом; 

 5. Продаж акцій відкритих акціонерних товариств.

Два етапи приватизації: 
- сертифікатна,
 - грошова.

Тема 6. Форми організації суспільного виробництва
1.Натуральне виробництво та його риси

2.Товарне виробництво та його характеристика

3.Товар та його властивості

1.Натуральне виробництво та його риси

Форма суспільного виробництва - це певний спосіб організації господарської діяльності. Людство пройшло довгий історичний шлях розвитку і знало дві основні форми організації суспільного виробництва: натуральну і товарну. Історично першою формою суспільного виробництва було натуральне господарство (рис. 5).
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Рис. 5 Основні риси натурального господарства

Натуральне виробництво - це такий тип господарювання, в якому виробництво скеровано безпосередньо для задоволення власних потреб виробника. Тобто продукт виробляється для себе, для власного споживання. 

Характерні риси натурального господарства:

1. Замкнутість виробництва. 

2. Слабо виражений поділ праці; 

3. Виробничі відносини виступають у відкритій, неуречевленій формі, тобто не як відносини між речами, а як відносини між людьми. 

4.Слабо  виражений суспільний характер виробництва.

2.Товарне виробництво та його характеристика
Поступово на зміну натуральному господарству прийшло товарне виробництво ак розвинутіша і ефективніша форма організації суспільного виробництва.
Товарне виробництво - це така форма організації суспільного господарства, за якої продукти виробляються не для споживання їх виробниками, а спеціально для обміну, для продажу на ринку.
Товарне виробництво на відміну від натурального господарства є не замкнутою, а відкритою економічною формою господарства.
В товарному господарстві між виробниками існують не безпосередні господарські зв'язки, а опосередковані через обмін продуктами їхньої праці як товарами. При цьому виробники є економічно вільними у виборі товарів і партнерів.
Товарне виробництво функціонує і розвивається на засадах таких економічних законів: закону вартості, закону попиту і пропозиції, закону конкуренції, законів грошового обігу та інших.
Причина, що  зумовила виникнення і функціонування товарного виробництва –це  наявність суспільного поділу праці, за якого відбувається спеціалізація виробників на виготовленні певних продуктів або на певних видах діяльності. Там, де немає суспільного поділу праці, не може бути і товарного виробництва, товарно-грошових відносин. 
Розрізняють два типи товарного виробництва:

Просте - основними рисами є: дрібна приватна власність на засоби виробництва; особиста праця товаровиробника; метою виробництва виступає споживання (задоволення власних потреб). 
Розвинене(підприємницьке) - основними рисами є: приватна власність на засоби виробництва; наймана праця в великих обсягах; метою виробництва  виступає не лише задоволення власних потреб, а й отримання прибутку.
Товарне виробництво є основою виникнення і розвитку ринкової економіки"
3.Товар та його властивості

Товар - це продукт праці, виготовлений з метою обміну або продажу, а не для особистого споживання. Товаром може бути як речовий продукт, так і послуга або інформація, а також робоча сила (праця), земля, капітал тощо, які, хоч і не є продуктами праці, в умовах розширеного товарного виробництва, коли воно стає загальним, перетворюються в товари.
Будь-який товар має дві властивості: 
споживчу вартість – це річ або послуга, яка завдяки своїм корисним властивостям задовольняє різноманітні людські потреби;
 мінову вартість - це властивість товару обмінюватися на інші товари у певних кількісних співвідношеннях або пропорціях.

В основі кожної зі сторін товару міститься відповідний вид праці. Споживчу вартість створює конкретна праця ( мета, засоби праці, предмети праці і результат), вартість – абстрактна праця( скільки праці задіяно і скільки вона триває).
Отже, товар має цінність (вартість) саме тому, що в ньому втілена праця людини, яка є змістом вартості. Тому величина вартості визначається кількістю суспільної праці, необхідної для його створення. Мірою праці, а отже, і мірою вартості, є робочий час, який має відповідний масштаб виміру (година, день, тиждень тощо).
Тема7. Гроші та закони грошового оббігу
1.Виникнення грошей.

2. Суть та функції грошей

3. Закони грошового обігу
4.Суть, причини і наслідки інфляції

1.Виникнення, суть та функції грошей

Суспільний поділ праці, поява товарного виробництва та необхідність регулярного обміну між товаровиробниками були основними причинами виникнення грошей, які втілювали в себе вартість товару.

Існували такі форми вартості:

1. ПРОСТА або ВИПАДКОВА- виникла у первісному суспільстві. Наприклад, одна община обмінювала надлишок мяса на надлишок риби, що утворився в іншій общині.

Такий обмін можна виразити формулою:

1 вівця=3 корзини риби

Ознаки цієї форми:

· випадковість

· нерегулярний характер

2. ПОВНА або РОЗГОРНУТА форма стала наслідком І поділу праці, коли відбулося виділення пастуших та землеробських племен, тому надлишок м’яса, вовни вже не випадково, а регулярно починає обмінюватися на надлишки продукції землеробства.

1 вівця = 40 кг. зерна, 20м. полотна, 2 сокири – це еквіваленти, які використовуються для вираження вартості вівці. 

Тварини, а у нашому випадку вівця, виступає відносною формою вартості, а зерно, полотно і сокира стають еквівалентами.

Обмін одного товару на інший нерідко ставав неможливим. Так власник шкіри тварини міг придбати зерно лише у тому випадку, якщо ця шкіра була  потрібна власнику зерна, тобто починають проявлятися суперечності обміну, коли власнику одного товару потрібен не той товар, який йому пропонують. Роль еквівалента закріплюється за одним товаром, який стає загальним еквівалентом. 

Це зумовило появу слідкуючої форми вартості – ЗАГАЛЬНА ФОРМА .

Розвиток виробництва зумовив стихійне виділення товару , на який обмінювалися всі інші товари. У стародавніх греків загальним еквівалентом була худоба ( тому невипадково  слово «гроші» походить від слова худоба), у  скандинавських народів хутро і шкури, на Русі – хутро роду куниць (куна). 

Про те виконання хутром чи худобою функцій загального еквівалента утруднювало процес обміну. 

Формула  загальної форми вартості :

40кг. зерна, 20м. полотна, 2 сокири =1 вівця ( вівця це гроші)
  З часом роль загального еквівалента закріпилася за сріблом та золотом завдяки таким властивостям як висока ковкість, м’якість, подільність, висока вартість за малої ваги.

Постала потреба у карбуванні монет, насамперед із срібла (Київська гривня важила 160гр.) Найважчими в історії розвитку грошей були шведські мідні монети 18ст. вагою 19кг.710г. Так з’явилася ГРОШОВА ФОРМА ВАРТОСТІ:

40кг. зерна, 20м. полотна, 2 сокири =2гр. золота.

2. Суть та функції грошей

Гроші -  особливий товар, який є загальним еквівалентом при обміні товару, формою їх вартості.

Суть грошей полягає в їх функціях.

Функції грошей:

1.Міра вартості – полягає в тому, що вартість усіх товарів виражається у грошах.

Ціна – вартість товару, виражена в грошах. Ціни товарів вимірюються в певній кількості грошового товару, наприклад золота. Тому , щоб їх визначити, потрібно певну кількість грошового матеріалу прийняти за одиницю виміру, яка має назву масштаб цін. Це означає, що ціна товару визначається не в грамах золота,   а в національній грошових одиницях – гривнях, доларах, франках, Кожна грошова одиниця поділяється на частина: копійки, центи, шилінги(функти стерлінгів)

2.Засіб оббігу , тобто вони є засобом реалізації товарів, посередником в їх обміні. У  процесі оббігу золоті монети поступово зношувалися, у них зменшувався вміст золота. Тому золоті гроші були замінені паперовими, які є знаками вартості, або грошовими знаками (вперше з’явилися в Китаї у 12ст., в Росії – у 1769р.)

3.Засіб утворення скарбів, або засіб нагромадження.

  Для придбання предметів споживання (житло, меблі, автомобілі) необхідно попередньо накопичити певну суму грошей. Ці гроші вилучаються з оббігу і перетворюються на скарб.

4.Засіб платежу. Виникнення кредитних відносин між товаровиробниками означає, що гроші виступають засобом оплати боргових зобов’язань і виконують функцію засобу платежу. Один товаровиробник стає кредитором, інший – боржником.

5.Функція світових грошей.

Виходячи за межі своєї країни, гроші обслуговують міжнародну торгівлю. Протягом століть роль світових грошей виконували метали, зокрема золото у злитках. В сучасних умовах у розрахунках між країнами  використовують не золото, а національні валюти.

3. Закони грошового обігу

Грошовий оббіг – це безперервний рух грошей  у сфері оббігу  та їх функціонування як засобу платежу та оббігу.

Грошовий оббіг здійснюється у межах грошової системи країни, яка включає в себе такі елементи: грошову одиницю, масштаб цін, види грошових знаків, порядок випуску (емісія) та регулювання грошей.

Грошова система країни – це форма організації грошового оббігу, що склалася історично в даній країні і закріплена національним законодавством . 

Типи грошових систем:

1.Металевого оббігу, при якому  золото чи срібло виконує функції грошей

2. Паперово-кредитна грошова система, в основі якої лежать кредитні гроші 

( вексель – зобов’язання боржника перед кредитором, чек – письмове розпорядження власника).

Розрізняють такі види грошей:

· повноцінні гроші – злото і срібло

· неповноцінні (білонні) – монети з міді

· паперові гроші - це грошові знаки або символи повноцінних грошей, які наділені примусовим курсом.

Сучасна грошова система ґрунтується на кредитно-паперових грошах, не пов’язаних із сріблом і золотом. Випуском  грошей та регулюванням грошового оббігу  займається  держава(НБУ)

Кількість грошей, необхідних для оббігу, підпорядковуються особливим законом (формула):

К=Ц /О, 

де К -  це кількість грошей, необхідних для товарного оббігу в певному році;

Ц – сума цін товарів, що реалізуються в певному році.

О – середнє число оборотів за рік кожної грошової одиниці.

Отже кількість грошей залежать від суми цін товарів і швидкості оббігу грошової одиниці.

В грошовій масі розрізняють активні гроші – використовуються в готівковому і безготівковому оббігу; пасивні – нагромадження, резерви.

4.Суть, причини і наслідки інфляції

Інфляція (лат. роздувати) – знецінення грошей внаслідок перевищення кількістю грошових знаків, які перебувають в обігу над сумою цін товарів та послуг.

Ознаки інфляції:

1.Переповнення каналів грошового обігу масою надлишкових грошей, їх знецінення, що призводить до зростання цін.

1. Дефіцитність на товарному ринку, спустошення ринку товарів народного споживання

2. Знецінення грошової одиниці.

Причини інфляції:

1. Диспропорція між основними сферами народного господарства, насамперед співвідношення між групами «А» - виробництво засобів в-цтва(верстати, устаткування) і групою «Б» - виробництво товарів широкого вжитку для населення. У країнах заходу група «А» становить 30%, а в Україні в 1993 р. -73% група «А», а група «Б»- 27%. Але зайняті працівники у сфері виробництва засобів отримують заробітну плату, що підвищує платоспроможний попит, який не задовольняється, збільшує грошову масу в обігу. Таку інфляцію називають структурною.

2. Мілітаризація економіки (воєнний)и – переведення значної частини національного  господарства на виробництво товарів і послуг воєнного призначення. В 1990 –х роках частка військової продукції у загальному машинобудівному комплексі становила 63% і лише 5% споживчі товари.

3. Внаслідок мілітаризації відбувся дефіцит державного бюджету, який в свою чергу зумовив зростання внутрішнього боргу і випуск в обіг зайвої маси грошей.

4. Наявність великої кількості крупних підприємств, які були єдиними виробниками продукції  і провадили політику  монопольного ціноутворення.

5. Дотації держави нерентабельними галузями і підприємствам, великий обсяг незавершеного виробництва.

6. Наявність маси посередників між виробниками і споживачами, кожен з яких підвищує ціни на товари і послуги.

7. Швидкий ріст цін на імпортні товари.

Види інфляції:

1.Повзуча – ціни зростають у незначному обсязі (5% на рік)

2.Галопуюча – ціни зростають за рік на 10%

3.Гіперінфляція – ціни зростають на 1-2% щоденно.

Міжнародний валютний фонд допускає 40% інфляції протягом року.

Наслідки інфляції:

1. Посилення диспропорцій в економіці, спекуляції, посилення злочинності.

2. Зниження життєвого рівня населення, знецінення їх грошових заощаджень.

3. Зменшення випуску товарів.
Заходи держави у боротьбі з інфляцією:

1. Регулювання попиту та пропозиції. Якщо попит перевищує пропозицію за умов виробництва валового національного продукту нижче від оптимальної величини, держава застосовує  такі методи:

а) знижує податок на прибуток;

б) зменшує % ставку за кредит, отже збільшує грошову масу в економіці. 

Якщо пропозиція вища від попиту, держава збільшує податок на прибуток , збільшує плату за надання кредитів, отже зменшує грошову масу. Результати очікують через 6 місяців.

2. Контроль за цінами і заробітною платою.

3. Удосконалення структури виробництва – для випуску максимального асортименту товарів.

4. Зменшення військових витрат.
Тема8. Ринок як економічна форма організації суспільного виробництва
1.Поняття ринку, його характерні риси і функції 

2.Ринковий механізм та його основні елементи 

3.Структура ринку і його види 

1.Поняття ринку, його характерні риси і функції 

Ринок - досягнення всього людства. Ринкове господарство є середовищем, "атмосферою" в рамках і з допомогою якого відтворюються і панують відносини товарного виробництва. Саме вони і є тим "робочим одягом", в якому діють економічні закони товарного суспільного виробництва. З політико-економічної точки зору ринкове господарство є обов'язковим, невід'ємним компонентом товарного виробництва. 
Ринкова економіка передбачає свої відповіді на основні запитання :
 Що і в якому обсязі виробляти? Як виробляти? Для кого призначена вироблена продукція? Який життєвий цикл виробленого товару?
 Ринкова економіка ґрунтується на могутньому фундаменті матеріальних інтересів. Ринок спонукає до раціонального господарювання, вміння рахувати витрати й прибутки. Суб'єктами ринкових економічних відносин  є практично кожна фізична особа, що не обмежена законом у правоздатності та дієздатності; групи громадян; трудові колективи; юридичні особи всіх форм власності, держава.
 Об’єктами ринкових відносин є товари та послуги, капітал, праця, земля та інша нерухомість, цінні папери, інтелектуальні досягнення, інформація (в т. ч. реклама). 
Є декілька визначень ринку:
1) це сфера обміну, у якій здійснюються угоди купівлі – продажу товарів і послуг; тобто це торгівля; 
2) це сфера обігу, тобто форма товарно – грошового обігу, який включає не лише товарний обмін, а й грошовий обіг, обіг цінних паперів; 
3) це місце, де зустрічаються покупці та продавці;
В цілому ринок як економічну категорію визначають: 
Функції  ринку :

· саморегулювання економіки, котра передбачає узгодження виробництва і споживання по всьому асортименту товарів і послуг, а також підтримування збалансованості попиту і пропозиції за обсягом і ціною;
·  стимулююча – полягає в спонуканні виробників до створення нової продукції з найменшими витратами і найбільшими доходами; 
· регулююча – передбачає забезпечення певної пропорційності у виробництві і обміні між регіонами і сферами економіки; 
· раціональності – передбачає зменшення факторів, а також витрат обігу;
·  еквівалентності – полягає у співставленні індивідуальних витрат ресурсів із суспільними, що виявляє цінність продукту; 
· санація (позбавлення) економіки від нежиттєздатних елементів.
Основні моделі ринку:
Ринок чистої конкуренції - це ринок,  де існує велика кількість фірм,  що продають стандартизовані товари.  Доступ на ринок вільний,  продавці не в змозі контролювати ціну на товар, який вони продають.  На ринку відсутня нецінова конкуренція. 
Ринок монополістична конкуренція -  діє багато продавців диференційованих за якістю,  дизайном,  фасоном товарів і послуг.  Тут кожна фірма володіє певною часткою ринку,  тобто має елементи монополізму.  Монополістичній конкуренції характерною є нецінова конкуренція,  і насамперед,  реклама.
 Олігополістичний ринок - це ринок,  на якому декілька фірм продають,  як стандартизовані,  так і диференційовані товари.  Основна риса такого ринку - взаємозалежність конкуруючих фірм одна від одної. Ринок чистої монополії існує тоді,  коли на ринку діє один продавець,  який диктує свої умови ринку,  сам встановлює ціну свого товару.  Його мета - одержання монопольно високого прибутку (Кока кола)
 2.Ринковий механізм та його основні елементи

 Поряд з такими категоріями як товар, гроші ринковій економіці притаманні попит, пропозиція та їх рівновага. Рішення (бажання) покупців придбати товар є попитом. 
Фактори, які впливають на попит:
· ціна даного товару, 
· ціни інших товарів, 
· доходи покупців,
· смаки та уподобання покупців, 
· очікування та кількість покупців тощо. 
Закон попиту - чим вища ціна на товар, тим менша величина попиту, і, навпаки, чим менша ціна, тим більша величина попиту (рис.6)
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Рис.6 Крива попиту

Рішення (бажання) продавців продати товар називається пропозицією. 
Фактори, які впливають на пропозицію :
· ціна даного товару, 
· ціни інших товарів, 
· застосовувана технологія, 
· податки, дотації виробникові,
·  кількість продавців тощо. 
Закон пропозиції – чим вища  ціна на товар, тим більша його кількість пропонується на ринку. Обсяг пропозиції даного товару знаходиться в прямій залежності від ціни цього товару (рис. 7)
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Рис.7 Крива пропозиції
 Ринкова рівновага – це ситуація, при якій обсяг пропозиції і попиту, тобто наміри покупців і продавців збігаються. Ринкова рівновага зображується перетином кривих попиту та пропозиції (рис. 8).
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Рис.8 Ціна рівноваги

Вища ціна спонукатиме виробників збільшувати обсяги виробництва. Більша ж пропозиція створить проблему, як реалізувати свій товар. Продавці, конкуруючи між собою, почнуть знижувати ціну. Дефіцит, також створить проблему, як придбати товар. Споживачі, конкуруючи між собою, почнуть пропонувати вищу ціну. Механізм ринкової конкурентної ціни є тим реальним інструментом, що, незважаючи на можливі відхилення, повертає ціну до такого рівня, який врівноважує попит і пропозицію, а отже, узгоджує інтереси виробників і споживачів. Ціна ринкової рівноваги не лише збалансовує попит і пропозицію, а й інформує про шляхи раціонального розподілу ресурсів, є засобом саморегулювання відносин покупців і продавців. 
3.Структура ринку і його види 

Структура ринку – це внутрішня будова, розміщення, порядок окремих елементів ринку, їх питома вага в загальному обсязі ринку. 
За об’єктами ринок поділяють на:

 Споживчий ринок - включає ринки продовольчих і непродовольчих товарів, побутових, комунальних, транспортних послуг, послуг освіти, охорони здоров’я, культури. 
Ринок засобів виробництва – охоплює ринки засобів праці (техніки, обладнання тощо), предметів праці (сировини, матеріалів, енергії тощо). 
Ринок інновацій – охоплює ринки науково технічних розробок, нововведень, винаходів, раціоналізаторських пропозицій,  патентів, ліцензій. 
Ринок інформації
Ринок праці – це ринок робочої сили, де продається і купується особливий ресурс – праця. 
Ринок інвестицій включає в себе ринок грошей і валют, кредитний ринок, ринок цінних паперів. 

Валютний  - ринок валюти.

За суб’єктами виділяють ринки:
 Ринок покупця - тут пропозиція перевищує попит, виникає конкуренція між продавцями; більшість сучасних ринків – це ринки покупця.

Ринок продавця - попит значно перевищує пропозицію; існує конкуренція між покупцями, дефіцит товару (маски та засоби знезараження під час епідемії).
Ринок державних установ - включає сукупність актів купівлі-продажу товарів і послуг державних організацій, установ, уряду, адміністрацій областей, місцевих органів тощо.
 Посередницький ринок - сукупність економічних відносин осіб і організацій, що купують товари і послуги для перепродажу
У територіальному аспекті виділяють:

· місцеві, 
· регіональні, 
· національний

· світовий ринки, 
· внутрішні 

· зовнішні ринки.
За формами контакту розрізняють :

· ринки на особистому контакті 
· безособові
З позиції відповідності діючому законодавству:

· легальний 
· нелегальний ринки. 
Тема9. Інфраструктура ринку

1.Суть інфраструктури ринку та її функції

2. Характеристика елементів ринкової інфраструктури

1.Суть інфраструктури ринку

Необхідною умовою дієвості ринкових відносин, нормального функціонування ринку є створення добре розвинутої ринкової інфраструктури. 

Інфраструктура ринку - це система установ, підприємств, організацій і служб, які забезпечують рух товарів і послуг, грошей, цінних паперів, робочої сили. 
Елементи ринкової інфраструктури безпосередньо пов'язані з обслуговуванням певних ринків, через них реалізуються її функції. Головні з них такі: забезпечує фінансову і кредитну підтримку, включно з лізингом, аудитом, страхуванням суб'єктів підприємницької діяльності; сприяє матеріально-технічному забезпеченню і реалізації продукції товаровиробників; здійснює маркетингове, інформаційне і рекламне обслуговування, правове та економічне консультування підприємців і т. ін., що в кінцевому результаті забезпечує прискорення товарно-грошового обігу, руху капіталів, переливання їх із менш прибуткових галузей економіки у більш прибуткові.

До інфраструктури ринку відносять:
Аукціон — це спосіб продажу конкретних товарів з публічних торгів у заздалегідь визначений час та у визначеному місці покупцю, який запропонував найвищу ціну. 
Ярмарки — це регіональні торги, які організовуються у певному місці і в певний час. Як правило, найчастіше вони проводяться для сезонного розпродажу сільськогосподарської продукції. Так, наприклад, в Україні віддавна значною популярністю користується Сорочинський ярмарок у Полтавській області. Існують також і міжнародні ярмарки, на яких здебільшого торгують за зразками.

Торгово-промислова палата - це організація, що сприяє розвитку зовнішніх зв 'язків і торгівлі. Вона забезпечує участь вітчизняних товаровиробників у міжнародних виставках, а також сприяє організації іноземних виставок в Україні.

Товарна біржа - це особливий суб'єкт господарювання, який надає послуги в укладенні біржових угод, виявленні попиту та пропозиції на товари, товарних цін, вивчає, упорядковує товарообіг і сприяє здійсненню пов'язаних з ним торговельних операцій. Товарна біржа являє собою регулярно функціонуючий товарний ринок, на якому здійснюються оптові торговельні операції з купівлі-продажу однорідних товарів на основі встановлених стандартів, зразків та попередньої біржової експертизи. Тут продаються і купуються, як правило, не самі товари, а титул власності на них або біржові контракти на їх постачання. При цьому продавець зобов'язаний мати відповідний товар у наявності і доставити його покупцеві в обумовлений біржовим контрактом строк. 
Метою діяльності товарної біржі є укладання відповідних угод, виявлення товарних цін, попиту та пропозиції певних товарів. Кожна товарна біржа спеціалізується на окремих товарах або їх групах. Принциповими властивостями біржових товарів є стандартність, однорідність, взаємозамінність.
Економічна роль товарних бірж полягає в тому, що вони сприяють впорядкуванню і прискоренню товарообігу, встановленню ринкової рівноваги, неперервності процесу відтворення.
Торговельні операції на товарних біржах здійснюються за форвардними і ф'ючерсними угодами (контрактами).
Форвардні угоди - це зобов'язання продавця здійснити постачання покупцю певної кількості товару домовленої якості у зазначений час і за визначеними цінами, що забезпечують відповідний прибуток. Ці угоди вигідні як для продавців так і для покупців, тому що вони гарантують продаж чи купівлю товару на прийнятих умовах і застраховують від можливих змін цін на нього на реальному ринку.
Ф'ючерсні угоди - це придбання права купити відповідний товар у майбутньому за біржовою (котирувальною) ціною, тобто це акти купівлі-продажу не самого товару, а прав на товар (наприклад, зерно майбутнього врожаю). Вони укладаються, як правило, не для здійснення торговельних операцій, а з метою страхування від можливих змін цін на товари, від ризику небажаного і для продавця, і для покупця, що однаково зацікавлені у стабілізації руху цін на реальному ринку. Інакше кажучи, метою ф'ючерсної торговельної операції є отримання різниці між ціною угоди в день її укладення і ціною в день її виконання, яку виплачують або продавець, якщо ціна товару зросла, або покупець, якщо ж ціна знизилась. Втрати (збитки) продавців чи покупців, що зумовлені зміною цін на реальному ринку, компенсує біржа за рахунок коштів, внесених учасниками ф'ючерсних угод.
Фондова біржа — це установа, де здійснюється купівля-продаж цінних паперів — акцій, облігацій сертифікатів, векселів тощо за реальними ринковими цінами. її роль в ринковій економіці буде розглянута в наступних главах.

Валютна біржа - специфічний ринок, де об'єктом купівлі-продажу є різні національні валюти відповідно до попиту та пропозиції. На валютній біржі здійснюються визначення ринкового курсу іноземних валют, укладання угод з членами біржі на купівлю або продаж іноземної валюти відповідно до ринкового курсу, операції Центрального банку щодо підтримки ринкового курсу національної валюти тощо.
Нині найбільші валютні біржі знаходяться в Лондоні, Нью-Йорку, Цюріху, Токіо та інших містах.

Біржа праці (робочої сили), або служба зайнятості - це організація, яка регулярно здійснює посередницькі операції між підприємцями (роботодавцями) і найманими працівниками з метою купівлі-продажі товару — "робоча сила ".
Біржа праці здійснює аналіз стану ринку праці, прогнозує попит і пропозицію робочої сили, веде облік громадян, що звертаються за працевлаштуванням, сприяє підготовці і перепідготовці кадрів, створенню додаткових робочих місць, працевлаштуванню працездатних осіб, здійснює професійну орієнтацію молоді, виплачує грошову допомогу по безробіттю, надає профконсультації тощо.

Кредитна система - сукупність різних видів банків та банківських об'єднань, інвестиційних фондів, страхових компаній, пенсійних фондів, ощадних та інших кредитно-фінансових установ, що здійснюють мобілізацію тимчасово вільних коштів і надають їх економічним суб'єктам у вигляді грошових позик на умовах повернення і платності. Головною ланкою кредитної системи є банківська система. 
Банки - це фінансово-кредитні організації, що спеціалізуються на акумуляції грошових коштів та кредитуванні, посередництві у грошових розрахунках з економічними суб'єктами і операціях з цінними паперами.

Страхування - діяльність спеціально уповноважених державних організацій та суб'єктів господарювання, пов 'язана з наданням страхових послуг юридичним особам або громадянам щодо захисту їх майнових інтересів у разі настання страхового випадку за рахунок грошових фондів, які формуються шляхом сплати страхувальниками страхових платежів. Наявність централізованих грошових коштів дає, з одного боку, високі гарантії відшкодування збитків суб'єктам ринку, а з іншого - дає змогу економно і ефективно використовувати тимчасово вільні кошти на фінансовому ринку.

Тема10. Конкуренція в ринковій економіці
1.Поняття конкуренції. Поведінка підприємства в умовах різних видів конкуренції 2.Виникнення і форми монополії. Підприємство на монопольному ринку 

1.Поняття конкуренції 

Конкуренція – це   змагання,  боротьба в досягненні кращих результатів на будь-якому терені, суперництво фірм за здобуття більш вигідних умов виробництва і збуту товарів,  змагання між країнами за джерела сировини,  ринку збуту і сфери вкладання капіталу.
Конкуренція виконує  такі функції:
-змушує товаровиробника підвищувати якість продукції,  розширювати асортимент товарів та послуг,  що пропонуються;
 - забезпечує тенденцію до постійного зниження цін; 
-стимулює впровадження науково-технічних досягнень і зростання продуктивності праці; 
- веде до виведення з ринку неефективних підприємств,  сприяє раціональному перерозподілу ресурсів; 
- охороняє споживача від диктату виробника. 
Конкуренція є головною рушійною силою ринку,  найсуттєвішим інструментом його самореалізації. Найбільш вражаюче позитивний ефект конкуренції виявляється в малому бізнесі.  Перебуваючи в умовах особливо жорсткого суперництва,  малі підприємства є головними постачальниками науково-технічних відкриттів. Завдяки конкуренції є можливість використовувати винайдені свого часу  кондиціонер,  копіювальну машину,  кулькову ручку,  пилосос,  тестер,  міксер,  целофан,  інсулін та багато інших корисних і таких звичайних сьогодні речей,  винайдених малим бізнесом. Розрізняють такі види конкуренції:
Внутрішньогалузева - це конкуренція виробників однієї галузі,  що виробляють стандартизований (однорідний) продукт.  Її результатом стає формування єдиної ринкової вартості,  або ціни,  товару. 
Міжгалузева - це боротьба за найприбутковіші сфери прикладання капіталу.  Її механізм полягає у вільному переливанні (переміщенні) капіталів з менш прибуткових у більш прибуткові галузі (за вільної конкуренції не існує для цього особливих перешкод
 2.Виникнення і форми монополії. 

Конкуренція між окремими,  відособленими товаровиробниками,  породжує монополію.  З метою одержати перемогу в конкурентній боротьбі,  підприємства об’єднуються,  створюючи більш крупні фірми,  яким легше боротися “за місце під сонцем” на ринку.  Такі об’єднання звуть монополіями. 
Монополія - це найбільші капіталістичні підприємства або їх об’єднання,  які зосереджують під своїм контролем виробництво переважної (або суттєвої) частини певного виду (видів) продукції,  що дає їм змогу регулювати виробництво цієї продукції,  визначати монопольні ціни і одержувати монопольно високі прибутки.  У широкому розумінні монополія - це і сама домовленість,  угода між великими підприємствами про поділ ринку,  обсягу виробництва і ціни. 
Монополії проявляються в таких формах: конвенції, ринги, які виникають на основі короткострокових угод про єдині умови збуту між групами великих підприємств. Більш розвинутими та стійкими формами монополістичних об’єднань є картелі,  синдикати,  трести,  концерни, конгломерати. 
Картель - це відносно тривка монополістична угода власників підприємств певної галузі,  які зберігають свою комерційну,  виробничу і фінансову самостійність. Синдикат - це монополістична угода між власниками підприємств однієї галузі,  учасники якої зберігають виробничу,  але втрачають комерційну самостійність.
 Трест - монополістична  - угода між власниками підприємств однієї чи кількох галузей господарства,  учасники якої позбавлені як виробничої,  так і комерційної самостійності. 
Концерн - це монополістичне об’єднання капіталу підприємств різних галузей за допомогою встановлення між ними контролю єдиного фінансового центру,  який скуповує їх акції. Таким чином,  концерн - це об’єднання підприємств різних галузей промисловості,  торгівельних,  банківських,  транспортних,  страхових та інших компаній на основі фінансової залежності від однієї компанії - холдінг-компанії. Сучасна економічна теорія вважає,  що монополія,  порівняно з конкуренцією,  володіє суттєвими недоліками,  які негативно впливають на стан суспільної економіки - зниження обсягів виробництва та підвищення цін. 
Антимонопольна діяльність – це комплекс заходів, розроблених і впроваджених у багатьох країнах світу, які спрямовані на обмеження діяльності монополій. Таке обмеження випливає з того, що монополія не є ефективною формою ринкового господарювання, вона підвищуючи ціни та зменшуючи обсяги виробництва, негативно впливає на суспільну економіку. Поява ж монополії (монополізму) випливає з суті самої конкуренції: конкуренція стимулює об’єднання підприємств в крупні з ціллю виграти конкурентну боротьбу. Вперше антимонопольні заходи були прийняті наприкінці ХІХ – на початку ХХ ст. у США, Канаді, Австралії, оскільки монополізація у цих країнах відбувалася найінтенсивніше. Антимонопольні закони формально забороняли трести та деякі інші форми монополій. 
Тема 11.Підприємство як виробнича система 

1. Підприємство (фірма) в умовах ринкової економіки 

2. Підприємництво: суть, види та функції 

3. Малий бізнес та його роль в економіці 

1. Підприємство (фірма) в умовах ринкової економіки 

Підприємство – це первинна ланка суспільного поділу праці і водночас основна структурна ланка народногосподарського комплексу й основний суб’єкт ринкової економіки, це самостійний господарюючий суб’єкт, що реалізує власні інтереси шляхом виготовлення і реалізації товарів і послуг через планомірне комбінування факторів виробництва і організацію господарської діяльності. 
Підприємство має економічну та юридичну самостійність, здійснює незалежну діяльність, є юридичною особою, веде самостійний баланс власних доходів і витрат, має власний рахунок в банку і печатку. Економічна самостійність підприємства полягає в тому, що воно самостійно вирішує основні питання економіки: Що? Як? Для кого? виробляти і за якою ціною продавати. Юридична самостійність визначається в тому, що підприємство є юридичною особою з правом укладення господарських угод, може бути відповідачем і позивачем в суді, має власну назву, занесену до державного реєстру, власний рахунок в банку, печатку і право завіряти угоди. 
Підприємство має закінчений цикл відтворення (випуск і реалізацію продукції), само покриває свої витрати своїми доходами, тобто діє на основі комерційного розрахунку. Відповідно до Господарського кодексу України залежно від форм власності в Україні можуть діяти підприємства таких видів:
· приватне підприємство, що діє на основі приватної власності громадян чи суб'єкта господарювання (юридичної особи); підприємство колективної власності
·   корпоративне або унітарне підприємство, що діє на основі колективної власності засновників. 
Підприємствами колективної власності є виробничі кооперативи, підприємства споживчої кооперації, підприємства громадських та релігійних організацій; комунальне підприємство, що діє на основі комунальної власності територіальної громади; державне підприємство, що діє на основі державної власності; • підприємство, засноване на змішаній формі власності (на базі об'єднання майна різних форм власності) . 
2.Підприємництво: суть, види та функції 

Підприємництво – це самостійна, ініціативна, систематична, на власний ризик діяльність по виробництву продукції, виконанню робіт, наданню послуг та заняття торгівлею з метою отримання прибутку.
 Суб’єктами підприємницької діяльності (підприємцями) є громадяни України та інших держав, необмежені законом у правоздатності та дієздатності; юридичні особи всіх форм власності, передбачених законом. 
Основними умовами підприємницької діяльності є:
-стабільність державної економічної та соціальної політики, спрямованої на підтримку підприємництва; 
-позитивна суспільна думка по відношенню до підприємців і підприємництва; 
-пільговий податковий режим, який забезпечує дійовий стимул для підприємництва; 
-наявність розвинутої інфраструктури підтримки підприємництва (інноваційні центри, бізнес – центри, бізнес – інкубатори, консалтингові служби з питань управління, маркетингу, реклами); 
-існування ефективної системи захисту інтелектуальної власності; 
 -підприємницька етика; 
-достатнє інформаційне забезпечення про становище на різних ринках. 
Основними принципами підприємницької діяльності є:
1. Вільний вибір видів діяльності. 
2. Залучення на добровільних засадах майна та коштів юридичних осіб і громадян. 
3. Самостійне формування програми діяльності та вибір постачальників і споживачів. 4. Вільний найм працівників. 
5.Вільне розпорядження прибутком після внесення платежів, встановлених законодавством. 
6.Самостійне здійснення зовнішньоекономічної діяльності, використання належної підприємцю валютної виручки на власний розсуд. 
За правовим станом усі фірми можна поділити на такі види:
Одноосібне володіння (індивідуальна приватна фірма) - це фірма, яка належить одній особі. У ній можуть працювати наймані працівники. 
Товариство (партнерство) — це узаконене добровільне об'єднання двох або більше осіб, які виступають як співвласники фірми та здійснюють управління нею з метою одержання прибутку. Корпорація – це зареєстрована у встановленому порядку юридична особа, власниками якої с акціонери, які несуть обмежену відповідальність по її боргах залежно від їхнього внеску в акції. 
3.Малий бізнес та його роль в економіці 

Малий бізнес - це особливий сектор економіки, утворений сукупністю малих підприємств , що  виступає у якості специфічної соціально-економічної форми дрібного виробництва в умовах ринку. 
В Україні суб'єктами малого бізнесу вважаються: 
- індивідуальні підприємці, тобто фізичні особи, зареєстровані як суб'єкти підприємницької діяльності і що займаються нею без створення юридичної особи; 
- підприємницькі організації зі статусом юридичної особи, будь-якої організаційно-правової форми і форми власності (крім довірчих товариств, банків, страхових компаній, інших фінансово-кредитних і небанківських фінансових установ).

Крім цього, ці суб'єкти повинні відповідати наступним критеріям: 
· середньоспискова чисельність працюючих за звітний період не перевищує 50 чоловік (при цьому враховуються всі працівники, у тому числі працюючі за цивільно-правовими договорами і сумісництвом); 
· розмір виручки від реалізації продукції (товарів, робіт, по слуг) за рік не перевищує 1 млн. грн. 
Малі підприємства мають ряд переваг в управлінні: 
· відсутність твердої ієрархії, 

· простота комунікації, 
· можливість швидкого коректування цілей. 
Тому, собівартість виробництва продукції в малому бізнесі найчастіше нижча, ніж у великому при високій якості виробленої продукції і послуг. В умовах дестабілізації економіки, обмеження фінансових ресурсів саме малі господарські структури, що не вимагають великих стартових інвестицій, володіють швидкою окупністю витрат, більш активні в інноваційній діяльності, розвиток економічної конкуренції, сприяти ослабленню монополізму, створювати додаткові робочі місця, насичувати ринок товарами і послугами. Мале підприємництво багатьох розвинутих країн стало фактором економічного прогресу, соціальної стабільності і політичної консолідації. Частка зайнятих на малих підприємствах промислово розвинутих країн становить 50-70%, а частка виробленої ними продукції у ВВП країн-50-60% 
Недоліки малого бізнесу: 
· відносно коротка тривалість життя, 

· невелика вартість підприємства, 
· обмежений матеріально-технічний потенціал, 
· малі обсяги виробництва, слабка фінансова база, 
· сильна залежність від ринку і держави, 
· поганий менеджмент і т.д.

Тема12. Витрати виробництва і прибуток
1.Суть і структура витрат виробництва 

2.Собівартість як мірило витрат і доходів 

3. Прибуток підприємства 
1.Суть і структура витрат виробництва 
Виробництво кожного виду продукції (та надання послуг) супроводжується витратами трудових, матеріальних та енергетичних ресурсів, а також застосовуванням основних засобів (будівель, споруд, устаткуван​ня, тощо). Будь-які витрати орієнтовано на певний результат. Тільки це виправдовує їхню доцільність. Витрати пов’язані з використанням ресурсів. Від витрат залежить економічний стан фірми. Є неявні та явні витрати.
 Явні – це витрати, пов’язані з даною господарською діяльністю. Вони обліковуються бухгалтерією. 
Неявні – це витрати, пов’язані з втраченою вигодою при зайнятті цією діяльністю, а не іншою. Явні й неявні витрати дають у сумі економічні витрати. Витрати поділяють на внутрішні та зовнішні. 
Внутрішні витрати – це витрати, пов’язані з використанням власних ресурсів. Вони вимагають спеціальної методики обліку. 
Зовнішні витрати – це витрати, пов’язані з купівлею ресурсів на стороні. Вони обліковуються за цінами придбання. Короткостроковий період – це період, протягом якого фірма не в змозі змінювати виробничі потужності, нові фірми в галузі не з'являються. 
У короткостроковому періоді витрати фірми поділяють на:
Постійні витрати (FC) – це витрати, обсяг яких не залежить від обсягу виробленої продукції. Якщо фірма не виробляє продукцію, вона має постійні витрати. До них відносяться: амортизація основних фондів; заробітна плата адміністративного персоналу; плата за кредит; плата за оренду тощо. 
Змінні витрати (VC) – це витрати, величина яких залежить від обсягу виробленої продукції. До них: зарплата робітників; вартість матеріалів, палива тощо. Витрати в розрахунку на весь обсяг продукції називаються валовими. Сума валових постійних та змінних витрат дає загальні витрати: TFC + TVC = TC. 
Середні витрати – це витрати в розрахунку на одиницю продукції. 
Граничні витрати (МС) – витрати, які несе фірма при виробництві ще однієї додаткової одиниці продукції. Поняття граничних витрат є стратегічною категорією для фірми. Якщо фірма вирішує наростити обсяг виробництва, вона повинна нести додаткові граничні витрати. Вони показують, у що обходиться виробництво додаткової продукції. Якщо фірма відмовляється від певної кількості продукції, то граничні витрати показують економію при цьому. 

2.Собівартість як мірило витрат і доходів 

Витрати на виробництво реалізованої продукції (послуг), виражені у грошовій формі, визначають її собівартість. Собівартість продукції як сумарна величина витрат є відправним пунктом визначення величини прибутку, тому механізм її формування вимагає детального вивчення. Відображаючи рівень витрат виробництва, собівартість комплексно характеризує ступінь використання всіх ресурсів підприємства, а отже, і рівень техніки, технології та організації виробництва. Що краще працює підприємство (інтенсивніше використовує виробничі ресурси, успішно вдосконалює техніку, технологію та організацію виробництва), то нижчою є собівартість продукції. Тому собівартість є одним з важливих показників ефективності виробництва. Для обчислення собівартості продукції важливе значення має визначення складу витрат, які в неї включають. Як відомо, витрати підприємства відшкодовуються за рахунок двох власних джерел: собівартості й прибутку. 
В собівартість продукції включають витрати на: 
- дослідження ринку та виявлення потреби в продукції; 
- підготовку й освоєння нової продукції; 
- виробництво, включаючи витрати на сировину, матеріали, енергію, амортизацію основних фондів і нематеріальних активів, оплату праці персоналу; 
- обслуговування виробничого процесу та управління ним; 
- збут продукції (пакування, транспортування, реклама і т.п.); 
- розвідку, використання й охорону природних ресурсів; 
- набір і підготовку кадрів; 
- поточну раціоналізацію виробництва, крім капітальних витрат. 
Розрізняють витрати:

 Загальні витрати — це витрати на весь обсяг продукції за певний період. Їхня сума залежить від тривалості періоду й кількості виготовленої продукції. 
Витрати на одиницю продукції обчислюються як середні за певний період, якщо продукція виготовляється постійно або серіями. В одиничному виробництві витрати на виріб формуються як індивідуальні. Перелік включених у собівартість поточних витрат визначений Законом України «Про оподаткування прибутку підприємств». Відповідно до цього Закону розрізняють поняття собівартості товарної продукції, реалізованої і валової продукції. Собівартість товарної продукції характеризує витрати на виробництво продукції. Собівартість реалізованої продукції характеризує витрати на виробництво і збут. Собівартість валової продукції включає витрати підприємства протягом планового періоду (рік, квартал, місяць) на виробництво і реалізацію продукції на всіх стадіях виробничого циклу (реалізована/товарна продукція, незавершене виробництво). 
3.Прибуток підприємства 

Доходи підприємства формуються передусім від реалізації виробленого продукту чи послуг, тобто вони являють собою грошову виручку від реалізації товарів і послуг. Розрізняють такі види доходу:

Звичайний дохід – формується за рахунок грошових надходжень від основної діяльності. 
Капітальний дохід – це дохід від перепродажу виробничих фондів, землі, майна та фінансових активів (акцій і облігацій). 
Дивідендний дохід – це дохід від акцій інших фірм, якими володіє дана фірма. Основним, є звичайний дохід. Конкретними формами звичайного доходу фірми виступають валовий і чистий дохід. 
Валовий дохід – уся сума доходу фірми, чистий дохід – це валовий дохід (грошова виручка) без суми повних витрат, тобто це прибуток фірми. 
Як відомо, фірми весь час користуються позичками банків і тому сплачують їм проценти. 
В сучасній економічній теорії виділяють такі види прибутку: 
1) нормальний прибуток – це доход фірми, який покриває її наявні витрати. Тобто це частина валового доходу, яка утримує фірму працювати у обраному напрямку господарській діяльності. Якщо фірма має лише нормальний прибуток, то економічний прибуток дорівнює нулю.
2) економічний прибуток – це перевищення валового доходу над економічними витратами, які включають в себе явні та неявні витрати. Ек. Приб. = Вал. Доход – Екон. витрати.
3) бухгалтерський прибуток– перевищення валового доходу лише над явними (бухгалтерськими) витратами. Бух. прибуток = Вал. доход – Явні витрати. Виходячи з цих міркувань Економ. прибуток = Бухг. прибуток – Норм. прибуток 
Прибуток відіграє суттєву роль в діяльності підприємства:
1) він виступає ціллю, мотивом, що спонукає до підприємницької діяльності; 
2) він є джерелом розширеного відтворення на підприємстві, тобто за рахунок прибутку здійснюється нагромадження капіталу з ціллю зростання обсягів виробництва; 
3) прибуток виступає джерелом доходів держави, тому що підприємство сплачує податки та інші платежі в основному, за рахунок прибутку. На підприємстві розрізняють балансовий і чистий (розрахунковий) прибуток. 
Балансовий прибуток – це вся сума прибутку, отриманого підприємством після реалізації продукції (виручка мінус повна собівартість). 
Чистий прибуток – це той прибуток, що залишається після сплати податків та інших платежів у бюджет. 

Тема13. Сутність домогосподарств та їх функції
1.Домогосподарства як суб’єкт ринкових відносин 

2.Домогосподарства як постачальник ресурсів 

3.Доходи  та витрати домогосподарств. Сімейний бюджет.
4.Місце домогосподарства в кругообігу продуктів, ресурсів і доходу 
1.Домогосподарства як суб’єкт ринкових відносин

Ринкові відносини – це відносини щодо купівлі – продажу між такими носіями цих відносин як домогосподарства, підприємства, фінансовий сектор, держава та зовнішньоекономічний сектор (закордон). Центральне місце в цих відносинах належить домогосподарствам (домашнім господарствам). 
Домашнє господарство – це економічно відокремлена група населення, яка самостійно, власними зусиллями отримує дохід і самостійно здійснює витрати. Вона фактично співпадає з сім’єю, якій притаманні вказані риси. Наприклад, якщо дві чи три сім’ї, батьки, сини, внуки проживають разом і ведуть домашнє господарство не відокремлено, а спільно, то вони становитимуть одне домогосподарство. Якщо ж ці дві, три сім’ї розділились на окремі, господарюючі в домашніх умовах, суб’єкти, то це вже буде відповідно два чи три домогосподарства. Економіка працює завдяки домогосподарствам і заради домогосподарств. Останні виступають основними споживачами кінцевої продукції, саме для них виготовляються предмети споживання, які задовольняють потреби людини. 
Отже, домогосподарство – основні покупці на ринку. Водночас вони і продавці на ринку, однак продавці не готової продукції, а ресурсів з яких виготовляються товари і послуги. 
Тобто домашнє господарство – це первинний елемент економіки, що складається з однієї чи більше осіб, які ведуть спільне господарство, виконуючи такі функції: забезпечення економіки факторами виробництва; використання зароблених при цьому коштів для поточного споживання товарів послуг і заощаджень з метою задоволення своїх потреб. В Україні, якщо вважати склад сім’ї три чоловіка, налічується біля 16 млн. домогосподарств. 
2.Домогосподарства як постачальник ресурсів 
В економічній теорії вважається, що основними власниками ресурсів (капіталу, землі, праці та підприємницької здатності) є домогосподарства. Насамперед, вони – власники ресурсу праця, тобто робочої сили. Адже всі працездатного віку члени сім’ї мають здатність до праці і можуть її використовувати в процесі виробництва (господарській діяльності). В розвинутих ринкових відносинах, коли широкого розмаху набуває приватна власність, домогосподарства (члени сім’ї) є власниками і інших ресурсів: капіталу, землі тощо. В Україні, в процесі роздержавлення та приватизації породжуються домогосподарства власники фірм, землі, техніки, обладнання тощо. Домогосподарства, як власники ресурсів, виносять на ринок, продають тим, хто в майбутньому їх використовує в господарській діяльності, а взамін одержують відповідну плату, або доход. Доход, одержаний тими хто на ринок поставляє робочу силу, зветься заробітною платою. Доход, одержаний від надання матеріальних ресурсів – сировини і капітального обладнання, звуть рентним доходом або доходом у вигляді процентів. Доход, одержаний від реалізації підприємницької здатності звуть прибутком.  
3.Доходи та витрати  домогосподарств. Сімейний бюджет.
Доходи домогосподарства одержують від реалізації на ринку основних ресурсів – праця, капітал, земля та підприємницька здатність.
Доходи домогосподарства одержують не лише від продажу виробничих ресурсів, а й у вигляді соціальних трансфертів – пенсій, соціальних допомог тощо, а також доходів від особистих підсобних господарств, індивідуальної трудової діяльності та інших.
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Рис.9 Доходи домогосподарств
Витрати - це сума платежів домогосподарств за товари та послуги, отримані у звітному періоді, сума коштів, направлених ними на купівлю акцій, сертифікатів, валюти, нерухомості, на будівництво, допомогу родичам і знайомим, на вклади до банківських установ, на податки (крім прибуткового) та інші внески. Для всебічного аналізу використання ресурсів домогосподарств вивчаються грошові витрати, які відповідають наведеному вище визначенню, їх основна складова - споживчі витрати, а також обраховується зведений показник сукупних витрат.

Структура витрат домашніх господарств:

- придбання матеріальних благ для відтворення робочої сили у її фізичному вигляді;

- витрати на оплату послуг, що забезпечують фізичне відтворення робочої сили (відпочинок, платне медичне обслуговування);

- витрати на духовний розвиток і освіту для відтворення якості робочої сили (як доповнення до безкоштовного бюджетного фінансування);

- податки та збори;

- страхові внески;

- довгострокові вклади населення в цінні папери і банківські депозити;

- витрати на розвиток приватного підприємництва. Матеріальні цінності, які купує населення, називають матеріальними

благами. Структуру витрат на матеріальні блага, що споживає населення, утворює співвідношення витрат на окремі види товарів (продукти харчування, одяг). У розвинених країнах сучасна структура споживання, яка визнана оптимальною, приблизно така: продукти харчування - 30%, інші матеріальні блага - 70%.
У розгорнутому вигляді споживчі витрати містять статті, наведені на рис. 10
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Рис.10 Витрати домогосподарств
Німецький статистик XX ст. Ернст Енгель на основі аналізу видатків сімей різного рівня достатку сформулював закон, який носить його ім'я — закон Енгеля. Із зростанням доходів сім'ї питома вага видатків на харчування знижується, частка видатків на одяг, житло, комунальні послуги змінюється мало, а витрати на задоволення культурних та інших нематеріальних потреб помітно зростають.
Бюдже́т сім'ї́ — це план доходів і витрат сім'ї на певний період (тиждень, місяць, рік).
Складається він з двох частин. Перша частина охоплює доходи сімейного бюджету, друга — видатки сім'ї. 
Планування сімейного бюджету

Фінансовий план сім'ї — це не тільки контроль витрат і прибутків, підсумування залишку чи нестачу коштів на кінець певного періоду, але і встановлення та досягнення фінансової мети. Саме така мета складає основу будь-якого фінансового планування. Саме тому перед початком формування плану варто визначитись з ціллю. Залежно від її терміну реалізації, плани діляться на: 
· короткострокові (1-12 місяців), 
· середньострокові (1-5 років) 

· довгострокові (5+ років).
Останній вид цілей досягнути найважче, адже часові рамки тут достатньо великі і за цей період зазвичай виникає чимало спокус. Тому, варто ретельно проаналізувати найбільш важливі складові фінансового становища, серед яких, наприклад, можуть бути присутні такі пункти:

· чітке визначення загальної суми щомісячного доходу, в тому числі і з пасивних джерел;

· шляхи зростання доходу та можливості заробляти більше

· повний список здійснених щомісячних витрат;

· включення суми всіх боргів, які є на даний час і щомісячне їхнє корегування.

Для планування сімейного бюджету Вам так само необхідно провести детальний аудит всіх витрат і доходів членів сім'ї. Якщо це важко зробити вручну, варто взяти собі за правило користуватись спеціальними сервісами, які дозволяють аналізувати домашню бухгалтерію. Простий та класичний способи вести записи і аналізувати сімейний бюджет можна знайти у статті на сайті «Сімейний Бюджет».
Крім обов'язкових пунктів фінансового плану щодо отриманих доходів і обов'язкових витрат, варто створити так званий резерв непередбачуваних витрат. Саме сюди варто щомісячно відкладати певну суму на випадок непередбачуваних обставин, наприклад, хвороби чи інших надзвичайних ситуацій. Також цей резерв може допомогти в разі втрати роботи одного або кількох членів сім'ї. Фінансові радники рекомендують розмір фонду рівний 3-6 місяцям покриття витрат сім'ї.

До планування сімейного бюджету варто внести пункт інвестицій. Саме інвестування може допомогти значно швидше досягнути поставленої фінансової мети за рахунок додаткового джерела доходів. Найпоширенішим способом інвестування для середньостатистичних українських сімей є депозити в банку. Також популярні інвестиції в нерухомість та бізнес.
4.Місце домогосподарства в кругообігу продуктів, ресурсів і доходу 
Щоб зрозуміти місце домогосподарств в економіці, розглянемо схему(рис.11)
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          Рис.11.Кругообіг доходів і витрат 
Кругообіг представлений двома потоками за годинниковою стрілкою – ресурси, товари, послуги; проти годинникової стрілки – доходи, витрати. 
Домогосподарства:

a) поставляють на ринок ресурси, взамін одержують доходи у вигляді заробітної плати, ренти, процента, прибутку; 
b) купують на ринку товари і послуги, здійснюючи при цьому споживчі витрати.
Тема 14.Економічна рівновага та  економічне зростання  
1.Економічне зростання : суть, цілі, ефективність 

2.Фактори економічного зростання 

     3.Типи економічного зростання 

     4.Економічне зростання і циклічність

 1. Економічне  зростання  : суть, цілі, ефективність

 Економічне зростання є одним з найважливіших досягнень людського суспільства. Адже воно передбачає зростання економічної могутності країни, збільшення обсягів суспільного виробництва і розширення можливостей економіки задовольняти зростаючі потреби населення в товарах і послугах.

 Економічне зростання – це  процес кількісно-якісних зрушень у межах тех​нологічного способу виробництва, зумовлених відповідними суперечностями та чинниками і виражається у збільшенні обсягів суспільного виробництва.

Економічне зростання вимірюють двома способами:
· темпами зростання реального ВВП за певний проміжок часу — здебільшого за рік, 
·  темпами зростання реального ВВП на душу населення за той самий період.

Економічне зростання є важливою економічною метою кожної країни. Збільшення обсягу продукції в розрахунку на душу населення означає підвищення рівня життя в країні. Економіка, що зростає, спроможна повніше задовольняти потреби людей і ефективніше розв'язувати соціально-економічні проблеми. Збільшення заробітків у ході економічного зростання створює можливості сім'ям, і  окремим особам отримувати додаткові матеріальні блага і послуги без відмови від споживання інших життєвих благ. Економічне зростання дає змогу країні боротися з бідністю та забрудненням довкілля без зниження наявного рівня споживання та скорочення інвестицій. Воно створює можливості для скорочення робочого часу і збільшення часу відпочинку й дозвілля. Економічне зростання полегшує розв'язання проблеми обмеженості ресурсів. Нарешті, воно дає змогу нації зберігати державну незалежність. 
З огляду на високі щорічні темпи економічного зростання у другій половині XX ст. постає запитання: чи може воно тривати й у XXI та наступних століттях? Нині економісти дають на нього дві протилежні відповіді. Противники економічного зростання вказують на те, що світова система використовує ресурси і нагромаджує відходи темпами, які планета не може витримати. Розвиток сучасної промисловості залежить від невідтворюваних природних ресурсів, які вичерпуються. Згідно з цим поглядом, людство невдовзі цілком використає певні природні ресурси - нафту, мідь, вугілля, орні землі, що життєво важливі для процесу виробництва. Надмірне навантаження на землю внаслідок украй інтенсивного її обробітку, витоптування травостою перетворюють її в пустелю, а здатність планети прогодувати населення зменшується. Вилов риби зі Світового океану відбувається такими темпами, що вона не встигає понов​люватися. Зростання відходів, що є неминучим результатом економічного зростання, пригнічує абсорбційну здатність світової екологічної системи. До того ж інтенсивно забруднюється довкілля, вичерпується озоновий шар, змінюється клімат планети. Для зменшення забруднення довкілля прихильники економічного зростання пропонують запровадити законодавчі обмеження або спеціальні податки. З існуючої в економічній науці полеміки випливає, що економічне зростання не є абсолютним благом. Наслідки безперервного зростання обсягу виробництва для довкілля та способу життя потрібно обов’язково враховувати за будь-якого підходу до оцінки майбутнього економічного стану. Основними показниками динаміки економічного зростання на макроекономічному рівні є зростання обсягів валового внутрішнього продукту або національного доходу, темпи зростання цих показників у розрахунку на душу населення та ін .

2.Фактори  економічного зростання 

Економічне зростання будь-якої країни визначають чотири групи чинників :
 1)кількість та якість природних ресурсів; 
2)кількість та якість трудових ресурсів; 
 3)обсяг капіталу країни; 
 4)технологія. 
Перелічені чинники , які називають "колесами економічного зростання", визначають можливості фізичного збільшення обсягу продукції. Несприятливе макросередовище (високі податкові та процентні ставки, низький рівень завантаження виробничих потужностей та ін.) сповільнює економічне зростання, бо не забезпечує повного використання ресурсів. 
В усіх державах можуть виникати перешкоди, що уповільнюють або стримують економічне зростання. Найчастіше вони пов'язані з інституційним або громадським середовищем. Наприклад, надмірне втручання державних інституцій у приватнопідприємницьку діяльність здатне знижувати продуктивність праці, а податкова система може підривати стимули до праці та Інвестування. У багатьох економічно відсталих країнах поширені корупція, хабарництво і здирство, які погіршують умови для підприємницької та інвестиційної діяльності . 

3.Типи економічного зростання 

Типи економічного зростання — екстенсивний та інтенсивний. 

Екстенсивний тип економічного зростання — це нарощування виробництва товарів і послуг на основі збільшення кількості факторів за попереднього рівня технології. 
Інтенсивний тип економічного зростання — це збільшення виробництва товарів і послуг на основі підвищення ефективності використання ресурсів — підвищення кваліфікації працівників, поліпшення використання фізичного капіталу, застосування принципово нових машин і механізмів, кращої організації господарської діяльності тощо. 

4.Економічне зростання і циклічність 

Циклічний розвиток економіки — закономірне явище господарського життя в умовах ринку і машинного виробництва. Коливання фаз (підвищення, зниження) супроводжуються істотними змінами у структурі економіки, динаміці цін, обсягах виробництва, співвідношенні продуктивності праці і доходів, нагромадженні та споживанні. За своїм бурхливим і нерівноважним виявленням, як образно зазначив ГГ. Самуельсон, економічні цикли нагадують «хвилі» епідемічних захворювань, «примхи» погоди і коливання температури у дитини.
Існує безліч концепцій, з допомогою яких учені намагаються пояснити періодичність коливань економіки:
· наявність плям на сонці,
·  погода, врожай,

·  рух планет; 

· скорочення банківського кредиту, 

· зміна у населення «хвиль» песимістичного й оптимістичного настрою; 
· надходження дуже великої частки доходу багатим, 
· бережливим людям, що зменшує інвестування і призводить до спаду виробництва.

Ряд економістів пояснює циклічність розвитку економіки в цілому особливостями її окремих процесів і поділяють цикли на три основні види: 
великі — тривалістю 50 — 60 років, 
середні — близько 10 років 

 короткі — близько 3,5 року. 
Напри​клад, М.Д. Кондратьєв, Й. Шумпетер причиною циклічності розвитку вважали особливості відтворення основного капіталу. Існування середніх циклів вони пояснювали особливостями відтворення активної частини основного капіталу, а довгих — особливостями відтворення основного капіталу великих капітальних об'єктів, що здійснюється на принципово новій технічній основі та потребує величезних капітальних вкладень; короткі цикли пов'язували зі зниженням попиту.
 З кінця XVIII ст. в економіці розвинутих країн відбулося чотири великі, або довгі, економічні цикли: 1789—1849 роки; 1849 -1896 роки; 1896 -1938 роки; з 1952 року до наших днів. У межах довгого циклу діють середні економічні цикли, які називають промисловими, або економічними.
 Структура економічного циклу складається з таких фаз: криза, депресія, пожвавлення і піднесення(рис.12).
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Рис.12.Структура економічного циклу

1- криза, 2 — депресія, 3 — пожвавлення, 4 — піднесення,5— бум, 6 — спад.
 Криза — головна фаза економічного циклу, що супроводжується різким скороченням обсягів виробництва, зростанням безробіття, накопиченням товарів у сфері торгівлі та ін. Найглибшою за всю історію капіталізму була криза 1929—1933 рр. Відтоді починається широкомасштабне втручання держави в економіку, антициклічне регулювання та комплексне монополістичне планування. Скорочення виробництва під час кризи триває доти, доки встановиться ринкова рівновага, тобто відповідність попиту і пропозиції, а отже, послабиться гострота основної суперечності. Після цього кризовий спад припиняється й економіка входить у фазу депресії. 

Депресія — застій у розвитку народного господарства. Зв'язок депресії з кризою полягає, передусім, у відновленні основного капіталу, але вже на новому, вищому технічному рівні. Тому в наступному циклі економіка досягає більшого піднесення.

Пожвавлення — зростання виробництва в обсягах, які були досягнені перед кризою. Вперше після початку кризового спаду зростає попит на засоби виробництва, на робочу силу, відновлюється економічне зростання, збільшуються прибуток і заробітна плата. Під час пожвавлення відновлюється докризовий рівень еконо​мічного розвитку й готується майбутнє піднесення. 

Піднесення — швидке зростання виробництва, яке супроводжується скороченням безробіття, розширенням обсягів кредиту та ін. Воно характеризується тим, що економіка виходить на рівень, який перевищує попередні рівні. Але саме в цей найсприятливіший для економіки період в її надрах зріють передумови майбутнього спаду. Під час кризи уряд збільшує обсяг прямих капіталовкладень у державний сектор, насамперед, у галузі економічної та соціальної інфраструктури (сферу транспорту, електро-, газо- і водопостачання, та ін.) У фазі піднесення держава збільшує податки, відсоткові ставки, скасовує податкові пільги, зменшує обсяги прямих капіталовкладень, що гальмує процес надмірного "перегріву" економіки, послаблює суперечність між виробництвом і споживанням, огладжує різкі коливання при переході від однієї фази циклу до іншої. 

Тема 15.Зайнятість  та  безробіття в державі
1.Безробіття як економічне явище. 
2.Поняття і значення зайнятості населення
1.Безробіття як економічне явище. 
 Безробіття вважається, з одного боку, важливим стимулятором активності працюючого населення, а з іншого - великим суспільним лихом. Всі країни світу прикладають багато зусиль для подолання безробіття, але жодній ще не вдалося ліквідувати його повністю. Навіть в таких країнах, як Японія, США, Німеччина, кількість безробітних не була меншою 0,6 % загальної кількості робочої сили. Безробіття — це соціально-економічне явище, при якому частина робочої сили (економічно активне населення) не зайнята у сфері економіки, при цьому не має роботи й заробітку.
Згідно з законодавством, безробітними вважаються люди працездатного віку, які втратили роботу з незалежних від них причин, не мають заробітку, а також ті громадяни, що виходять вперше на ринок праці, зареєстровані в центрах зайнятості, шукають роботу і здатні приступити до праці. 
Сучасні теорії ринку праці розрізняють переважно три типи безробіття: 
Фрикційне безробіття виникає, коли люди тимчасово знаходяться без роботи в результаті зміни місця праці, професій. Різновидом фрикційного безробіття є сезонне безробіття, яке виникає, коли причини, що мають кліматичний (зима, літо) характер, призводять до тимчасових, але таких, що повторюються, коливань. 
Структурне безробіття виникає в результаті зміни структури економіки, викликане науково-технічним прогресом і зміною структури потрібних кадрів внаслідок того, що одні галузі економіки занепадають і зникають, а інші розвиваються і виникають.є Циклічне безробіття виникає внаслідок циклічних коливань економіки (економічного циклу). У фазі рецесії(зниження економічної активності) підприємства звільняють робочих та наймають на роботу в разі економічного підйому.
Останніми роками питома вага молоді ( від 16-ти до 30-ти років)в загальній кількості безробітних досягла 30%.  Молодіжне безробіття досить економічно небезпечне тому, що з молодіжного середовища поповнюються ряди злочинців, і, як наслідок, загост​рюється кримінальна ситуація. 
Особливо високий рівень безробіття має місце в Західному регіоні України. 
2.Поняття і значення зайнятості населення 
За́йнятість — це діяльність громадян, яка пов'язана із задоволенням особистих та суспільних потреб і приносить їм дохід у грошовій або іншій формі.
Згідно з Законом України «Про зайнятість населення», 
зайнятість — незаборонена законодавством діяльність осіб, пов'язана із задоволенням їх особистих та суспільних потреб з метою одержання доходу (заробітної плати) у грошовій або іншій формі, а також діяльність членів однієї сім'ї, які здійснюють господарську діяльність або працюють у суб'єктів господарювання, заснованих на їх власності, у тому числі безоплатно.
Кожен має право на вільно обрану зайнятість.
Примушування до праці у будь-якій формі забороняється. Добровільна незайнятість особи не може бути підставою для притягнення її до відповідальності.
Зайнятість населення забезпечується шляхом встановлення відносин, що регламентуються трудовими договорами (контрактами), провадження підприємницької та інших видів діяльності, незаборонених законом.

До зайнятого населення належать особи, які 
· працюють за наймом на умовах трудового договору (контракту) або на інших умовах, передбачених законодавством, 
· особи, які забезпечують себе роботою самостійно (у тому числі члени особистих селянських господарств), 
· проходять військову чи альтернативну (невійськову) службу, 
· на законних підставах працюють за кордоном та які мають доходи від такої зайнятості, 

·  особи, що навчаються за денною формою у загальноосвітніх, професійно-технічних та вищих навчальних закладах та поєднують навчання з роботою,
· непрацюючі працездатні особи, які фактично здійснюють догляд за дитиною-інвалідом, інвалідом I групи або за особою похилого віку, 
· батьки — вихователі дитячих будинків сімейного типу, прийомні батьки, якщо вони отримують грошове забезпечення відповідно до законодавства;

· особа, яка проживає разом з інвалідом I чи II групи внаслідок психічного розладу, який за висновком лікарської комісії медичного закладу потребує постійного стороннього догляду, та одержує грошову допомогу на догляд за ним відповідно до законодавства.

Види зайнятості

Повна зайнятість – така, коли для всіх добровільно охочих працювати достатньо робочих місць, збалансовані попит на робочу силу й пропозиція робочої сили. Показує рівень захищеності населення на ринку праці й визначається відношенням кількості зайнятих у народному господарстві до загальної кількості економічно активного населення.
 Неповна зайнятість - це зайнятість певної особи протягом неповного робочого дня, або з неповною ефективністю, і неповною оплатою. Неповна зайнятість може бути примусовою та добровільною. Примусова неповна зайнятість обумовлена економічними причинами (скороченням обсягів виробництва, циклічним розвитком економіки, ре​конструкцією підприємства). Добровільна неповна зайнятість пов'язана з соціальними факторами - вихованням дітей, доглядом за хворими членами сім'ї, суміщенням роботи і навчання. Її ще  називають частковою. До частково зайнятих можуть належати жінки-домогосподарки, студенти, пенсіонери. Виділяють іще приховану, сезонну, маятникову зайнятість.
 Продуктивна зайнятість – це така зайнятість, за якої зростання продуктивності праці дає можливість працівникові отримувати дохід більший, ніж мінімально необхідний для відтворення робочої сили (премії, доплати), а роботодавцеві – прибуток .
Ефективна зайнятість- працівник отримує такий дохід, за якого відбувається розширене кількісне і якісне відтворення трудового потенціалу, а роботодавець отримує прибуток і можливість відтворення капіталу на інвестиційно-інноваційному грунті (роботи з високим рівнем заробітної плати)
Тема 16. Державне регулювання та його роль для розвитку економіки
1. Суть, форми і методи державного регулювання національної економіки.

2.Державний бюджет та його структура.

3. Фіскальна політика : суть, функції. 

1. Суть, форми і методи державного регулювання національної економіки.

Держава в усі часи брала участь в економічних процесах, що відбувалися в країні. При цьому форми та ступінь такої участі завжди залежали від рівня розвитку виробничих сил суспільства, організаційної форми економіки, фази економічного циклу.
Державне регулювання економіки — комплекс форм та засобів централізованого впливу на розвиток економічних об'єктів і процесів для стабілізації економічної системи та її розширеного відтворення.

Найважливішими напрямами державного економічного регулювання народного господарства є:

1) регулювання системи продуктивних сил загалом, у тому числі кожного з її елементів (засобів праці, науки та ін.);

2) регулювання відносин економічної власності, в тому числі її окремих форм (акціонерної, державної та ін.);

3) регулювання техніко-економічних відносин, зокрема процесу концентрації виробництва, його спеціалізації тощо;

4) регулювання організаційно-економічних відносин і передусім маркетингу.

Основними формами державного регулювання є
· планування (довготермінове, середньотермінове і короткотермінове),
·  програмування (насамперед, за допомогою складання цільових комплексних програм) 
·  прогнозування на національному і наднаціональному рівнях. 

Для регулювання цих підсистем використовують такі засоби: 
економічне регулювання - економічне регулювання передбачає використання лише економічних важелів. Його поділяють на пряме (за допомогою державних закупівель товарів і послуг, державного цільового фінансування тощо) і непряме (за допомогою антициклічної, інвестиційної та інших форм політики);
правове регулювання здійснюють внаслідок прийняття та вдосконалення правової бази (відповідного комплексу юридичних законів та поправок до них тощо).

адміністративне регулювання передбачає використання заходів заборони (наприклад, заборона будівництва підприємств на певних територіях), дозволу (наприклад, дозволу державним підприємствам базових галузей промисловості займатися туристичним бізнесом) і примусу (примусове закриття четвертого блоку Чорнобильської АЕС).За допомогою адміністративних заходів проводяться грошові реформи та інші заходи.

Основні методи державного регулювання економіки. Важливими методами державно-корпоративного регулювання народного господарства є здійснення найважливіших форм економічної політики:

Науково-технічна політика. Щоб послабити дію тенденції до гальмування корпораціями НТП і накопичення капіталу, держава активно стимулює розвиток НДДКР, науково-технічну політику. З цією метою держава будує великі науково-дослідні центри та лабораторії, а відтак передає їх монополіям, створює науко- та капіталомісткі галузі промисловості, фінансує інвестиційні проекти, патенти та ліцензії, урядові замовлення на НДДКР, готує наукові кадри.

     Кредитно-грошова політика. Основними елементами грошово-кредитної політики є операції з державними цінними паперами на відкритому ринку, регулювання рівня банківського відсотка, пряме регулювання банківських резервів, регулювання ризику й ліквідності банківських операцій.

Амортизаційна політика.  Держава здійснює політику прискореної амортизації. З погляду нагромадження капіталу така політика означає зростання частки амортизації у внутрішніх джерелах нагромадження. Це дає змогу корпораціям приховувати значну частину прибутків від оподаткування, оскільки суми амортизаційних відрахувань не оподатковуються, а також внаслідок скорочення частки податків у прибутках (через прогресивний характер оподаткування меншої частки балансового прибутку). 
Структурна політика. Під впливом НТР відбуваються важливі структурні зміни в економіці розвинутих країн, зокрема, скорочується частка матеріального виробництва у ВВП, а нематеріального — зростає. За НТР здійснюється глибоке взаємопроникнення цих сфер, що виявляється у створенні інформаційної технології, виникненні й інтенсивному розвитку гігантських індустріально-промислових комплексів, які забезпечують збирання, обробку, систематизацію інформації та її передавання кінцевому споживачеві. Споживачі мають доступ до будь-якої інформації через Інтернет навіть у домашніх умовах.

Держава також розробляє середньотермінові заходи щодо модернізації таких галузей промисловості, як вугільна, кораблебудівна, чорна металургія. Активізується участь держави у розвитку окремих відсталих регіонів. Для цього держава надає їм пільгові кредити, податкові знижки, гарантії на випадок непередбачених ситуацій тощо.

Цінове регулювання. Його здійснюють державні органи прямо й опосередковано. У першому разі держава встановлює ціни на акцизні товари, на продукцію базових галузей промисловості (вугілля, електроенергію та ін.), які переважно є державною власністю, надає державні субсидії, в тому числі цінові, встановлює договірні ціни на товари і послуги військового призначення тощо. 

2.Державний бюджет та його структура.
 Державний бюджет України має досить тривалу історію становлення і розвитку Вона бере свій початок у XVI ст.

Була загальновійськова казна, до якої надходили прибутки від рибних промислів, скотарства, полювання. Видатки передбачалися на військове спорядження, будівництво укріплень, монастирів тощо.

Державний бюджет (англ. budget - сумка) - це фінансовий план видатків держави та джерел їхнього покриття (за рік), це план доходів і витрат держави.

Згідно із Законом України "Про бюджетну систему України", бюджет - це план утворення і використання фінансових ресурсів для забезпечення функцій, які здійснюються органами державної влади.

Завданням державного бюджету є підтримка ринкової рівноваги і стимулювання розвитку окремих сфер та галузей національної економіки.

Держбюджет як список державних доходів і видатків за певний період (фінансовий рік) має бути затверджений у законодавчому порядку.

Через державний бюджет розподіляється близько 70% національного доходу країни. Сутність держбюджету визначається соціально-економічним ладом, природою, завдання і функціями держави.

Бюджетну систему України складають державний бюджет і місцеві бюджети.
На першому етапі відбувається процес складання проекту держбюджету, Кабінет Міністрів України не пізніше ніж 15 вересня подає його на розгляд Верховній Раді України.

На другому етапі - розгляд і затвердження проекту бюджету на сесії Верховної Ради.На третьому етапі - виконання і складання звіту про виконання (покладено на Кабінет Міністрів України). Фактично виконання бюджету починається з 1 січня і завершується 31 грудня кожного календарного року.

У 1990 р. прийнято Закон "Про бюджетну систему України", згідно з яким державний бюджет складається з двох ланок - загальнодержавного бюджету і місцевих бюджетів. За ними закріплені доходи та видатки.

До основних джерел доходів відносять:
- податки;

- платежі за використання природних ресурсів (воду, землю);

- неподаткові надходження (від приватизації);

- доходи від операцій з капіталом;

- офіційні трансферти;

- цільові фонди.

Основним джерелом поповнення державного бюджету є податки. Податки забезпечують близько 90% доходів держави. 

Видатки державного бюджету:

- національна оборона і матеріальне забезпечення зовнішньої

політики (10-20%);

- утримання державного апарату (5-10%);

- фінансування бюджетного сектора економіки, сільського господарства, капіталовкладень в інфраструктуру (10-20%);

- соціальні видатки (40-50%);

- відсоток за державний борг (7-9%). Видатки бюджетів усіх рівнів розподіляються на:

- поточні - видатки бюджетів, що йдуть на фінансування мережі підприємств, установ, організацій, що діють на початок фінансового року, а також на фінансування заходів соціального захисту населення;

- видатки розвитку - видатки бюджетів, що спрямовані на фінансування інвестиційної та інноваційної діяльності (капіталовкладень, структурної перебудови тощо).

Стан Держбюджету
=> Нормальний, коли видаткова частина держбюджету дорівнює доходній.
=> Дефіцитний, коли видатки перевищують доходи.

Профіцит – перевищення дохідної частини над видатковою. 

Дефіцит держбюджету не є небезпечним для економіки в цілому, якщо він знаходиться на рівні 2-3% ВНП. У противному разі він негативно відбивається на функціонуванні грошової, кредитної систем і всієї економіки в цілому.

Джерелами фінансування дефіциту бюджету можуть виступати:
=> позики держави (неінфляційний шлях покриття бюджетного дефіциту);
=> грошово-кредитна емісія (інфляційний шлях покриття бюджетного дефіциту).
Причини бюджетного дефіциту в Україні в сучасних умовах:
1. Зростання виплат по державному боргу.

2. Значний обсяг соціальних трансфертних платежів, через
низький рівень доходів населення.

3. Ухилення від сплати податків через високий податковий
тиск та низьку фінансову дисципліну, що призводить до зниження податкових надходжень.

4. Значні витрати на управління тощо.

Державний борг - це сума заборгованості, держави перед кредиторами.
Економічні наслідки державного боргу
1. Скорочення споживання населенням країни.

2. Витіснення приватного капіталу, що обмежує подальше зростання економіки.

3. Збільшення податків для обслуговування державного боргу виступає антистимулом економічної активності.

Перерозподіл доходу на користь власників державних облігацій.
3. Фіскальна політика: суть, функції

Фіскальна політика – це сукупність заходів держави у сфері оподаткування та державних витрат, направлених на забезпечення повної зайнятості, рівноважного платіжного балансу та економічного зростання за умов виробництва неінфляційного ВВП.

Види фіскальної політики:
Стимулююча фіскальна політика (фіскальна експансія):
· в короткостроковому періоді - має за мету подолання циклічної кризи в економіці і передбачає зростання державних витрат , зниження податків або комбінує ці заходи;
· в довгостроковому періоді політика зниження податків може привести до розширення пропозиції факторів виробництва і зростання економічного потенціалу.

Стримуюча фіскальна політика (фіскальна рестрикція - має за мету обмеження циклічного підйому економіки і передбачає зниження державних витрат , збільшення податків  або комбінування цих заходів в цій фазі економічного циклу.

Основні функції фіскальної політики
1. Вплив на стан господарської кон'юнктури. 

2. Перерозподіл національного доходу.

3. Нагромадження необхідних ресурсів для фінансування соціальних програм.

4. Стимулювання економічного зростання. 

5. Підтримка високого рівня зайнятості тощо.

Основним джерелом доходів держави в цивілізованому суспільстві є податки.
Податки – за економічним змістом це фінансові відносини між державою та платником податків з метою створення загальнодержавного централізованого фонду грошових коштів, необхідних для виконання державою її функцій.
Функції податків
1. Розподільча (перерозподіл вартості створеного ВНП між державою і юридичними та фізичними особами)
2. Фіскальна (централізація частини ВНП у бюджеті на загальносуспільні потреби.)
3. Регулююча (вплив податків на різні сторони діяльності їхніх платників)
Податкова політика - це діяльність держави у сферах запровадження, правової регламентації та організації справляння податків і податкових платежів до централізованих фондів держави.
Проявом податкової політики, яка проводиться в державі та формується державними структурами є податкова система.
За економічним змістом податкова система – це сукупність податків та обов'язкових платежів, законодавчо установлених в країні з метою поповнення доходної частини бюджетів. 

За механізмами формування податки поділяють на дві основні групи: прямі   і непрямі.

Прямі: земельний, домовий, на цінні папери; прибутковий податок з населення, податок на прибуток корпорацій, податок на приріст капіталу, податок із спадщини і дарувань, майновий податок.

Непрямі: ПДВ, акциз, мито. 
Прямі податки вилучаються безпосередньо у власників майна, одержувачів доходів.
Непрямі податки вилучаються у сфері реалізації або споживання товарів та послуг, тобто перекладаються на споживача продукції.
Чим більш розвинута країна, тим більша частка надходжень припадає на прямі податки.
Чим бідніша країна, тим більше вона покладається на непрямі податки, особливо на податки від зовнішньої торгівлі.
Тема17. Суть і форми міжнародних економічних відносин 
1.Сутність світогосподарських зв’язків, їх трансформація
 2.Міжнародна торгівля та її форми 
3.Міжнародний рух капіталів. Міжнародний кредит 
4.Міжнародні валютні відносини. Валютний курс 
5.Міжнародна міграція робочої сили 
1. Сутність світогосподарських  зв'язків , їх трансформація Світогосподарські зв'язки є матеріальною основою мирного співіснування, спілкування та взаємопереплетіння інтересів різних держав, регіональних угруповань та міжнародних (світових) організацій. Світогосподарські зв'язки пов'язані з усіма фазами суспільного відтворення в масштабі планети: виробництвом, розподілом, обміном та споживанням благ і послуг. Ці зв'язки можна розглядати на трьох рівнях: макро-, мета-, та мікрорівнях. 
Макрорівень виявляється у міжнародних економічних відносинах, що визначають і забезпечують у сьогоднішньому світі загальні умови розвитку міжнародних економічних відносин. 
Метарівень - це економічні зв'язки між регіонами, містами, окремими країнами на міжгалузевому рівні. 
Мікрорівень - це зовнішньоекономічна діяльність окремих підприємств, фірм тощо. Суперечності можуть проявлятись, зокрема, в "торговельних війнах", у встановленні ембарго (заборони) поставок певних видів продукції в окремі країни тощо. Більшість із суперечностей вирішуються шляхом домовленостей, взаємних компромісів, уточнення та перегляду договірних умов тощо. Останні можуть здійснюватись як на дво- так і на багатосторонніх основах. 
Зовнішньоекономічні зв'язки знаходять прояв, в основному, в таких формах:

· міжнародна торгівля, 
· міжнародний рух капіталів, 
· міжнародні кредитні відносини, 
· міжнародні валютні відносини, 
· міжнародна міграція робочої сили, 
· міжнародний обмін технологіями та ін. 
2.  Міжнародна торгівля та її форми 
Розвиток зовнішньої торгівлі історично став першою формою економічних зв'язків між різними народами й країнами. Сьогодні міжнародна торгівля - одна зі сфер міжнародних товарно-грошових відносин як сукупність зовнішньої торгівлі усіх країн світу. Розрізняють міжнародну торгівлю товарами і  міжнародну торгівлю  послугами. Багато держав, які мають обмежену ресурсну базу і вузький внутрішній ринок, просто не в змозі виробляти з достатньою ефективністю усі товари, які по-перше, необхідні для внутрішнього споживання, а, по-друге, розраховані на масовий ринок. Для таких країн зовнішня торгівля є вагомим засобом отримання потрібних товарів в обмін на реалізацію своїх. Зовнішньо-торгівельний оборот може досягати в таких країнах значної частки ВНП. 
Загалом міжнародна торгівля є засобом, із допомогою якого країни можуть розвивати спеціалізацію, підвищувати продуктивність своїх ресурсів і таким чином збільшувати загальний обсяг виробництва. Зовнішньоторговельний оборот будь-якої країни складається з експорту й імпорту. Експорт (вивіз) товарів означає, що їх, реалізація відбувається на зовнішньому ринку. Економічна ефективність експорту визначається тим, що дана країна вивозить ту продукцію, витрати виробництва якої більш низькі за світові. Імпорт (ввіз) товарів означає  ввезення товарів з-за кордону. Країна купує товари, виробництво яких у цей час економічно не вигідне, тобто купуються вироби з меншими витратами, ніж витрати на виробництво даної продукції всередині країни. Міжнародна торгівля знаходиться під суттєвим впливом зовнішньоторговельної політики держави. Історично з розвитком ринкової системи склалися два основних різновиди зовнішньоторговельної політики: 
Фритредерство - політика вільної торгівлі. 
Протекціонізм - політика із застосуванням обмежень, бар'єрів. . Інструментами зовнішньо- економічної політики є:  мито; кількісні обмеження (квоти); нетарифні обмеження; заборона імпорту певних товарів; валютне регулювання тощо.
Протекціонізм економічно ефективний для захисту пріоритетних національних виробництв (зерно, цукор, кондитерські вироби, метал, вугілля, певні види судно - та літакобудування, окремі види новітньої техніки й технології, космічна промисловість тощо). 
3.Міжнародний рух капіталів. Міжнародний кредит 
Вивіз капіталу - це експорт вартості в грошовій або товарній формі з однієї країни в іншу. Вивіз капіталів представляє собою односторонній рух за кордон вартості в товарній або грошовій формі з метою отримання підприємницького прибутку або отримання  відсотків. Відповідно розрізняють експорт підприємницького й позичкового капіталів. 
Вивіз підприємницького капіталу представляє собою довгострокові закордонні інвестиції, що ведуть до створення за кордоном філій, дочірніх компаній і спільних підприємств. Капіталовкладення в закордонні підприємства, що забезпечують контроль за ними зі сторони інвестора, називаються прямими іноземними інвестиціями. Рух позичкового капіталу у сфері зовнішньоекономічних зв'язків виступає у вигляді міжнародного кредиту. Міжнародний кредит - позика в грошовій або товарній формі, що представляється кредитором однієї країни позичальнику іншої країни на умовах строковості, повернення й сплати процентів. В широкому розумінні це поняття включає в себе також закордонні портфельні інвестиції - вкладання капіталу в іноземні облігації, акції закордонних підприємств і інші цінні папери з метою отримання прибутку, а не встановлення контролю за господарською діяльністю позичальника. 
З точки зору форми надання розрізняють товарні й валютні кредити. 
По строкам міжнародні кредити діляться на короткострокові (до 1 року), середньострокові (від 1 до 5 років), довгострокові (від 5 до 7 років). 
     4.Міжнародні валютні відносини. Валютний курс
 Важливою складовою ланкою світового господарства є міжнародні валютні відносини. Їх функціонування і розвиток пов'язаний з обслуговуванням усього комплексу економічних зв'язків, що складаються між окремими країнами, юридичними суб'єктами ринку і приватними особами. 
Валютна система - це певна форма організації валютних відносин. Розрізняють національну, міжнародну (регіональну) та світову валютні системи. 
Валютна система національна - це державно-правова форма організації валютних відносин даної країни з іншими країнами та міжнародними економічними та політичними структурами. Вона визначається національним законодавством з урахуванням норм міжнародного права.
 Основними елементами національної валютної системи є: 
· національна валюта;
· склад, режим формування та використання золотовалютних резервів; 
· валютний паритет та режим курсу національної валюти; 
· режим оборотності національної валюти та характер валютних обмежень та ін. Міжнародна (регіональна)
 Прикладом валютної  системи є створена в 1979 р. Європейська валютна система. Основними елементами регіональної валютної системи є: 
· міжнародна грошова одиниця (в ЄЕС - спочатку ЕКЮ, зараз - Євро); 
· міжнародні (регіональні) валютні фонди; 
· узгоджений режим регулювання валютних курсів; 
· міжнародні (регіональні) кредитно-розрахункові установи. 
Світова валютна система - спеціально розроблена державами та закріплена міжнародними угодами форма організації валютних відносин між усіма чи значною кількістю країн світу. Включає ряд окремих елементів, кожний з яких юридично визначається відповідними міжнародними договорами та угодами: Проте загалом нинішня система валютних курсів досить складна, бо частина валют у своєму плаванні прив'язана до інших валют. 
Країни використовують дві основні системи плаваючих вільних курсів:
 - вільні курси, або незалежне плавання валют; 
- регульовані курси, кероване плавання валют. 
     5.Міжнародна міграція робочої сили 
Міжнародна міграція робочої сили проявляється в еміграції (виїзді робочої сили за кордон) та імміграції (приплив робочої сили з-за кордону). Необхідність міжнародної міграції робочої сили зумовлена нерівномірністю нагромадження капіталу в різних країнах та регіонах; існуванням відносного перенаселення (безробіття) як постійного джерела надлишкових робочих рук в одних країнах і недостача дешевої робочої сили в інших; різницею в заробітній платі та іншими факторами. 
Характерною рисою міжнародної міграції робочої сили в сучасних умовах є рух двох різних типів мігрантів із відсталих країн у розвинуті.
 Один тип - це наукові кадри й спеціалісти (так звана втеча розуму), 
інший тип - це некваліфікована або малокваліфікована робоча сила, основною сферою зайнятості якої є галузі, де переважає важка ручна праця. В сучасних умовах у процес міграції робочої сили втягнута більшість країн світу. Серед традиційних постачальників робочої сили на міжнародний ринок праці вважались Туреччина, Греція, Португалія, Югославія, Мексика, Пуерто-Рико, Пакистан, Марокко, Туніс, найбідніші країни Центральної Африки та інші. 
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1.Суть і класифікація глобальних проблем людства 

В сучасний період у світовому господарстві на перший план висуваються так звані глобальні проблеми. Поняття "global" означає всезагальний, всеохоплюючий. Глобальні проблеми стосуються не якоїсь однієї країни чи групи країн, а планети в цілому. Проблема вважається глобальною, якщо вона відповідає таким критеріям:  - має загальносвітовий характер;  - нерозв'язання її викликає загрозу людству;  -вона потребує невідкладних скоординованих дій світового співтовариства. 
Глобальні проблеми - це зв'язки і відносини між державами й соціальними системами, суспільством у загальнопланетарному масштабі, які зачіпають життєві інтереси народів усіх країн і можуть бути розв'язані лише за їх взаємодії. Кожна з глобальних проблем є об'єктивною за своїм характером і має свою причину виникнення. Більшість західних ідеологів причиною виникнення глобальних проблем вважають перенаселення планети, сучасну науково-технічну революцію, зростання промислового виробництва. 
Найбільш суттєвими причинами глобальних проблем є:
  -швидке зростання на планеті народонаселення, так званий демографічний вибух; 
 -низький рівень впровадження ресурсо - та енергозаощаджуючих, екологічно чистих технологій; 
 -швидка урбанізація населення; 
 -варварське відношення людини до природи; 
 -посилення частоти виникнення регіональних військових конфліктів як наслідок реакційної політики окремих держав світу, амбіційності певних угруповань, суперечностей на національній та регіональній основі тощо. 
Глобальні проблеми поділяють на три сфери прояву. 
Сфера 1. Взаємодія природи й суспільства. До проблем цієї сфери відносяться:
  - надійне забезпечення людства сировиною, енергією, продовольством; 
 - збереження навколишнього середовища; 
 - освоєння ресурсів світового океану; 
-  оволодіння космічним простором .
 Сфера 2. Суспільні взаємовідносини. Найважливіші проблеми цієї групи:
  - відносини між державами різних соціально-економічних устроїв;
  - подолання економічної відсталості багатьох країн світу;  
- локальні, регіональні та міжнародні військові, національні та регіональні конфлікти;  - відвернення загрози ядерної війни. 
Сфера 3. Розвиток людини. Найважливіші проблеми : 
- демографічна; 
- проблема сучасної урбанізації 
- зосередження населення в містах; 
- проблема пристосування до умов природного й соціального середовища, яке постійно змінюється під впливом сучасної НТР; 
- проблема забезпечення населення продовольством; 
- проблема боротьби з епідеміями, тяжкими захворюваннями, охороною здоров'я взагалі. 
Найгострішими серед глобальних проблем  є:
 - проблеми збереження миру;  
- екологічна проблема;  
- проблема забезпечення людства продовольством, сировиною та енергією;
  - проблема освоєння світового океану; 
 - проблема економічного відставання країн, що розвиваються; 
 - проблеми зайнятості населення; 
 - проблеми охорони здоров'я, зокрема, наркоманії, СНІД. 
Окрім того, до глобальних проблем можна віднести проблеми освітнього та культурного характеру, так званої масової культури, аморальності, злочинності, корупції та ін. 

2.Роззброєння та його роль у вирішенні глобальних проблем
 Найгострішою була й залишається проблема збереження миру, роззброєння, демілітаризації економіки. Адже на гонку озброєнь витрачається до 800 млрд. дол. США (що дорівнює витратам праці майже 100 млн. людино-років), кількість регулярних військ сягає 25 млн. осіб, а процес виробництва й нарощування величезних арсеналів зброї заподіює непоправних збитків довкіллю (особливо зберігання й поховання ядерних відходів, відходів хімічного та бактеріологічного виробництва). Утримання армій, виробництво зброї та воєнні дослідження поглинають величезні ресурси, відволікають їх від мирних галузей. 
Цікавими виглядають підрахунки воєнних і цивільних видатків Уряду США: 20 університетських стипендій (41 тис. дол.) дорівнюють вартості одного вильоту бомбардувальника В-52; 257 нових квартир у Нью-Йорку (9 млн. дол.) коштують стільки ж, скільки один літак - перехоплювач морського базування; на кожні 100 млрд. дол., що витрачають США на озброєння, можна було б побудувати 300 теплових електростанцій потужністю 120 тис. кВт. кожна, 300 нафтопереробних заводів, розрахованих на переробку 3 млн. 250 тис. т. нафти в рік кожний; 1000 заводів хімічних добрив; 1600 цукрових заводів та ін; один бомбардувальник У-1 коштує стільки, скільки 16 лікарень; атомний підводний човен "Трайдент" – 416 шкіл , авіаносець - 90 тис. квартир; танк "Леопард-2" (Німеччина) - 36 трикімнатних квартир. Спеціалісти підрахували, щоб ліквідувати у світі таку хворобу як малярія, потрібно 450 млн. дол., або 50% суми, яку людство витрачає щоденно на гонку озброєнь (біля 1 млрд. доларів). Забезпечення населення планети гігієнічно чистою водою в 1990 р. коштувало 63 млрд. доларів ,- це менше 1% коштів, які поглинає гонка озброєнь. В 1976 р. воєнні видатки в світі 2,5 рази перевищували витрати на охорону здоров'я. Загальне й повне роззброєння дозволило б направити для потреб розвитку цивільного виробництва запаси різноманітного воєнного майна, вартість якого перевищує 500 млрд. дол. (Електронно-обчислювальна техніка, автомобілі, тягачі, аеродромне обладнання і т.д.). Відмова від гонки озброєнь поверне до продуктивної праці біля 60 млн. чоловік, які знаходяться у збройних силах або працюють на військові цілі. Вказані дані стосуються періоду так званої "холодної війни", з якою із крахом соціалістичної системи покінчено. Однак вони яскраво засвідчують позитивні наслідки роззброєння, яке, в тій-чи іншій мірі, розпочато у зв'язку з припиненням воєнного протистояння двох світових систем - соціалістичної та капіталістичної. 

Екологічна криза (з середини 70-х років XX ст.), означає різке загострення суперечностей між людиною і природою, їх, конфлікт, глобальне порушення рівноваги Про глибину й наслідки екологічної кризи свідчить наступне:

 Парниковий ефект за рахунок викидів в атмосферу окису вуглеводу, з одного лише Єгипту вижене 18-20 млн. чол., оскільки річка Ніл вийде з берегів і затопить най родючіші землі країни;
Виробництво людством енергії в кількості, що становить лише 1% від тієї, що одержує Земля від Сонця, приведе до збільшення середньої температури біосфери приблизно на 1%. Таке потепління призведе до глобальних катастрофічних наслідків як для клімату землі, так і для всього тваринного й рослинного світу. За підрахунками, збереження існуючого темпу приросту додаткової енергії допустима теплова межа буде досягнута в середині XXI століття. 
Забруднення води
Нині Світовий океан перетворився на гігантський відстійник багатьох відходів сучасної цивілізації. Величезні площі океанічної поверхні вкриті плаваючим сміттям та нафтопродуктами, які потрапляють сюди при очищенні резервуарів, внаслідок аварій танкерів і витоків при розвідуванні та експлуатації морських нафтопромислів. Нафтова плівка вже вкриває п'яту частину поверхні Світового океану. Крім того, в нього щорічно скидають 5 тис. т. ртуті, 50 тис. т. ДДТ та інші шкідливі сполуки. Усе це знищує біологічні ресурси океану, порушує водно-повітряний обмін планети та глобальну кліматичну стабільність.
Забруднення атмосфери.

 В Україні у 2000-2005 рр. усіма джерелами забруднення було викинуто в атмосферу більше 100 млн. т. шкідливих речовин. Майже 20% міського населення України проживає в зонах, де гранично допустимі концентрації шкідливих речовин у повітрі перевищуються у 15 разів. Лише за 1 рік у річки й водойми України скидається біля 3,5 млрд.м3 забруднених стічних вод, що складає майже 10% потенційних місцевих ресурсів поверхневих і підземних вод у маловодні ріки. Каскад із шести штучних водосховищ на Дніпрі, побудованих у 50-70 рр. XX ст., призвів до величезних негативних наслідків. Затоплено і вилучено із сільськогосподарської сфери понад 500 тис. га родючих земель. За останні десятиріччя XX століття шкода від забруднення повітря тепловими електростанціями (ТЕС) у 10 разів перевищує шкоду від аварії на Чорнобильській АЕС. Площа сільськогосподарських угідь у світі щорічно зменшується на 6 млн. га (із 1450 млн. га) у зв'язку з розвитком урбанізації, промислової та транспортної забудови. Щороку з лісів вивозиться 3,9 млрд. м3 деревини із загального запасу в 360 млрд. м3. Покрита лісом площа землі з 50-х років до кінця XX століття скоротилась вдвоє - з 50 млн. кв. м. до 25, і ще у двоє оцінювалось скорочення до кінця XX століття. Протягом останніх 40 років було знищено близько половини тропічних лісів, лише за 1980-2000 рр. світ утратив 200 млн. га лісів (з 36 млн. км2.). За даними засновника і президента Римського клубу Ауреліо Печчеї ліси зникають із лиця Землі зі швидкістю 50 га за хвилину. Щороку споживання прісної води становить близько 6,5 тис. км. куб із загальних запасів річкових вод в 40 тис. км. куб. Головний споживач її - сільське господарство, де дуже багато використовується води безповоротно, особливо для зрошення. Зростання водоспоживання при незмінних ресурсах річного стоку створює реальну загрозу виникнення дефіциту прісної води. Деякі спеціалісти вважають, що через декілька десятиріч вода буде не дешевшим товаром, ніж нафта. В найближчі 25 років очікується збільшення стічних вод майже у 16 разів. Сучасне загальне забруднення Світового океану перевищує 1,2 млн. т. за рік, забруднення атмосфери - 800 млн. т. на рік. 1 куб. м. стічних вод забруднює у середньому 10 м3. чистих. Щорічно від 5 до 10 млн. т. нафти попадає у Світовий океан. Достатньо 25 млн. т. нафти, щоб уся поверхня Світового океану була покрита плівкою товщиною 0,1 мм.. Лише за останні 100 років чорноземи України втратили 25-40% гумусу й половину своєї родючості. За цей час запаси гумусу в орному шарі чорноземів зменшився на 29-36%. Лише за рахунок мінералізації ґрунтів України втрачено 14 млн. т. гумусу, а за рахунок ерозії - 19 млн. т. Найбільші викиди СО в атмосферу дають: автотранспорті - 2,7*108 т./рік, спалювання вугілля - 1,5*107, лісові пожежі - 1,5*107, різні промислові технології - 3,5*107 т./рік. З появою глобальних проблем екологічного характеру, з'явились такі галузі знань як екологія, економіка природокористування, соціоекологія, ресурсологія, ноогеніка, глобальна екологія, прикладна екологія, конструктивна екологія, космічна екологія, радіаційна екологія, інженерна екологія, прикладна екологія, соціальна екологія, правова екологія, природокористування, охорона навколишнього середовища, економіка природокористування та інші. 

Енергетичні глобальні проблеми Ознаками паливно-енергетичної кризи є поступове вичерпання енергетичних ресурсів планети, нераціональне використання значної частини енергії, сировини в одних їх регіонах і дефіцит в інших регіонах (насамперед у слаборозвинутих країнах світу) тощо. Лише 50 років минулого століття з глибин землі видобуто й спожито вугілля, нафти та газу більше, ніж за всю історію земної цивілізації. А всього за минуле століття із земних надр було видобуто понад 160 млрд. т. вугілля, понад 60 млрд. т. нафти, 3,5 трлн.м3 газу. Світові ж запаси на початок XXI століття оцінювались: нафти - в 120-200 млрд. т, 15-16 трлн.т вугілля, газу - 100 трлн.м3. На думку вчених, запасів вугілля вистачить лише до 2340 року, нафти до 2050 року, газу до 2065 року.
Основними шляхами розв'язання енергетичної проблеми є:
-швидкий розвиток і використання основних видів відновлюваної енергії (сонячної, енергії вітру, відпливів та припливів, термальних вод); 
-структурні зміни у використанні існуючих не відновлюваних видів енергії (зростання частки вугілля й зменшення частки нафти та газу); 
-створення екологічно чистої вугільної енергетики;
 -розробка й дотримання екологічних стандартів;
 -розвиток слаборозвинутими країнами власного сировинного господарства; 
-впровадження раціонального лісокористування;
 -формування у населення планети енергозберігаючого світогляду тощо.
Проблеми економічної відсталості окремих країн 
Економічна відсталість окремих, особливо слаборозвинутих, країн є своєрідною глобальною проблемою. Її появу пов'язують з існуванням колоніальної системи імперіалізму, коли всі країни світу були поділені на дві групи. До економічно відсталих країн відносять 109 країн, серед них - 67 із середнім доходом (ВНП) на душу населення приблизно в 10 разів нижчим, ніж у розвинутих, та 42 країни - із низьким доходом (в 60 разів нижчим, ніж у розвинутих). Суть проблеми економічної відсталості - в зростаючому розриві в доходах між багатими й бідними націями. Наприклад, у другій половині XX століття абсолютна різниця у подушному доході між найбагатшими 20% і найбіднішими 20% населення світу збільшилася від 1854 дол. у 1960 р. до 15149 у 1999 р. Щоденний дохід понад 1 млрд. чол., що проживає саме в цих країнах (20% населення планети) не перевищує 1 дол. на день. Серед причин відсталості окремих країн виділяють: - відсутність в окремих країнах покладів корисних копалин, нестача орних земель та енергетичних ресурсів, теплий і вологий клімат в багатьох з них є збудниками поширених хвороб серед людей, тварин і рослин, а бур'яни й комахи - шкідники є лихом для сільського господарства. Одночасно в окремих країнах, багатих на промислові поклади бокситів, олова, міді, вольфраму, та ін., спостерігається неефективне їх використання; - перенаселення, широке поширення безробіття й недовикористання ресурсів, низька продуктивність праці - нестача капітальних благ - виробничих будівель і споруд, машин, устаткування, державних об'єктів інфраструктури через мізерні заощадження, а то й відсутність їх, втечу капіталів за кордон, брак інвесторів та відсутність стимулів до інвестування, низький рівень технічного прогресу; - соціально-культурні та інституційні чинники: патріархальне мислення людей, їх психологія, поведінка та спілкування між собою; племінні та етнічні відмінності, міжплемінна ворожнеча, наявність кастової системи, релігійні звичаї та обряди, корупція, слабкість державного управління, тощо; - загострення боргової кризи економічно відсталих країн. За останні два десятиліття зовнішній борг економічно відсталих країн зріс у 13 разів  - із 100 млрд. $   в 1970 році до, приблизно, 1350 млрд. $ у 2000 році. Таким чином, "треті" країни потерпають від: - нееквівалентного обміну власних сировинних продуктів на готові вироби розвинутих країн; - диктату гігантських ТНК, які зосередили у своїх руках контроль за природними багатствами третіх країн; - зростання боргів слаборозвинутих країн розвинутим країнам та міжнародним фінансово-кредитним організаціям; - нав'язування політики жорсткої економії зі сторони міжнародних економічних організацій, що веде до скорочення внутрішнього споживання найбідніших верств населення; - тягаря гонки озброєнь, що лежить на цих країнах. В них проживає 80% населення планети, їх частка у світовому виробництві - 20%, однак військові витрати цих країн досягають 25% витрат усього світу; - однобокої орієнтації економіки на первинну обробку мінеральної сировини. 

3.Основні шляхи розв'язання глобальних проблем  
Глобальні проблеми можуть бути розв'язані лише завдяки міжнародному співробітництву. 
Конкретні шляхи цього можна поділити, принаймні, на три групи:
-ті, що стосуються вирішення окремих глобальних проблем: роззброєння, екологічної, енергетичної тощо;      
 -ті, що стосуються діяльності окремих країн у рамках міжнародного співробітництва;  
-ті, що стосуються діяльності спеціальних міжнародних організацій та ін. 
А в цілому, шляхів вирішення глобальних проблем дуже багато. Зупинимось лише на окремих із них. 
Вирішення проблеми припинення гонки озброєнь може бути здійснено  такими шляхами: 
- Демілітаризація економіки .
 - Конверсія, тобто переведення військового виробництва на випуск мирної продукції.    Припинення гонки озброєнь в кінцевому підсумку сприятиме розширенню зайнятості, подолання гострих диспропорцій у народному господарстві, послабить дефіцити державного бюджету, інфляційні тенденції, стимулюватиме використання науки у виробництві тощо. 
Шляхами розв'язання екологічної, паливно-енергетичної та сировинної проблеми є: 
- швидкий розвиток і використання таких основних видів відновлю- вальної енергії,  як сонячна та вітрова, океанічна та гідроенергія річок;
 - структурні зміни у використанні існуючих невідновлюваних видів енергій;
 - розробка кожною країною конкретних заходів щодо дотримання екологічних стандартів, підвищення ефективності своїх енергетичних систем; 
- припинення вирубування лісів, особливо тропічних, забезпечення раціонального лісокористування;
 - потрібно формувати в людей екологічний світогляд, що дало б змогу розглядати всі економічні, політичні, юридичні, соціальні, ідеологічні, національні, кадрові питання як у межах окремих країн, так і на міжнародному рівні, впроваджувати на всіх рівнях принципи пріоритету екологічних проблем;
 - установлення національної власності на всі природні ресурси;
 - ліквідувати тягар гонки озброєнь, що лягає на країни "третього світу"; 
- виділення розвинутими країнами третьому світу значних фінансових, людських та технічних ресурсів для розвідування, розробки природних ресурсів, їх переробки, транспортування тощо; 
- здійснення прогресивних аграрних перетворень у країнах третього світу, ліквідація неоколоніальних форм аграрних відносин тощо.
 Основними шляхами вирішення проблем раціонального використання природних ресурсів та охорони природи є: - більш повний видобуток і комплексна переробка природних ресурсів на основі впровадження маловідходних та безвідходних технологій; - комплексне використання відходів і вторинної сировини; -  активізація природоохоронної діяльності; - відтворення природного довкілля. 
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